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证券代码：300056            证券简称：三维丝          公告编号：2011-027 

  

厦门三维丝环保股份有限公司 

关于使用自有资金对外投资设立全资子公司的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，

没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

一、对外投资概述  

因公司发展规划及实际生产经营的需要，厦门三维丝环保股份有限公司（以

下简称“公司”） 拟在天津滨海高新技术产业开发区投资设立全资子公司，注

册资本为人民币 4000 万元，公司以自有资金出资, 占注册资本的 100%。 

公司于 2011 年 10 月 21 日召开第一届董事会第二十三次会议，审议通过

了《关于使用自有资金对外投资设立全资子公司的议案》，并自董事会审议通过

之日起开始实施。  

根据《公司章程》的相关规定，本次投资事项属于公司董事会决策权限， 无

需提交股东大会审议。  

本次对外投资不属于重大资产重组，不涉及关联交易。 

二、投资标的的基本情况  

1.公司名称：天津三维丝环保科技有限公司（以登记机关核准为准）；  

2.注册资本：人民币 4,000 万元；  

3.公司性质：一人有限责任公司（法人独资）；  

4.业务范围：1、生产、加工、批发、零售空气过滤材料、液体过滤材料、
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袋式除尘器配件和环保器材；环保工程技术研究、技术开发、技术转让等服务

和咨询；生产、批发、零售工业用纺织品；环保设备的销售、安装、维修（除

专控外）；从事货物与技术的进出口业务（涉及许可经营的凭许可证经营）；新

材料及环保行业相关领域的投资、经营等。（具体以工商行政机关核准的经营范

围为准）；  

5.资金来源：自有资金；  

6.新设公司股东为厦门三维丝环保股份有限公司，持股比例 100%。  

三、对外投资的背景、必要性与可行性 

随着公司各项服务的开展以及业务内容的不断扩展，营业规模不断增长，

特别是随着公司北方地区业务的开拓，该地区的业务占比在公司的销售占比不

断提升，为更好地服务客户，拓展新的环保业务领域（例如 SPOC 模式的综合环

境服务），提升公司的竞争力与影响力，提升公司的品牌知名度，增加公司的

客户群，通过充分认真的论证，拟设立全资子公司。我们预测，这将利于公司

消化产能、利于增强公司的持续经营能力、核心竞争力和未来持续发展动力，

促进公司生产经营的发展以及经营效益的提升，实现公司持续、健康发展。 

在天津设立子公司作为北方的营运中心的必要性体现在：首先，公司主要

大客户集中在北方地区，目前公司与主机厂的配套业务近三分之一收入来源于

北方地区，若包括业主直接更换滤袋业务收入更是接近 40%，随着国家环保产业

政策的推广深入，预计该区域业务占比将还会进一步提高；另外一些主要大设

计院、跨国公司滤料采购总部、主要行业协会等营销对象也集中在此，尤其是

在北京；其次，从就近服务客户、方便客户交流、拓展新环保业务领域、优化

物流成本、寻求科研院校的产学研合作以及招募各类科研人才、争取国家政策

的扶持以及转化科研成果直至天津辐射能力较强等方面考虑都具有战略意义。 
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在天津设立子公司的可行性体现在：1、紧随国家不断出台的环保等产业政

策，有利于公司抓住发展机遇，培植可持续发展后劲；2、利用天津较强的辐射

能力、各种完整的配套环境以及滨海新区各种较为优惠的招商政策；3、有利于

公司消化产能、拓展各种业务、进入新的环保相关领域；4、充分发挥公司的整

体优势，挖掘公司的人才储备特色，特别是公司已拥有的紧密合作、经验丰富、

技术过硬、专业齐备、结构合理且富有朝气的研发、生产、销售与工程技术服

务团队优势。 

四、投资效益分析 

天津三维丝成立后，将充分发挥公司北方营销总部的重任，预计正式营运

后前 4 年的净利润分别为 600 万元、950 万元、1,635 万元、2452 万元，项目投

资回收期为 3.3年。可见，该项目投资经济指标良好，具有财务可行性。 

五、风险分析 

1、项目风险因素 

1）、宏观经济政策变动风险 

袋式除尘器行业属于国家产业政策鼓励发展的行业。受国家政策推动，该

市场预计将保持较长时期的高速增长。尽管如此，若国家推动环保政策的执行

力度放缓，将会影响本公司产品的发展，进而影响本公司的经济效益。 

2）市场开拓风险 

目前国内高温滤料行业的格局是：虽然六七家规模较大的企业占据国内高

温滤料市场一定份额，但是众多中小滤料企业瓜分了大部分的市场份额，高温

滤料市场较为分散，集中度较低，市场竞争非常激烈。 

3）人力资源风险 

高素质的营销、技术和管理人才对公司的未来发展举足轻重。该行业目前
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市场规模较小，优秀的营销、技术和管理人才非常稀缺，因此公司面临有效保

留和吸引人才的风险。 

2、应对风险的对策 

由于政策风险为公司所不能控制的风险，但节能环保产业是国家鼓励的七

大战略性新兴产业之一，未来国家将在财政、税务等方面予以大力扶持，高温

滤料技术属于大气污染控制技术，节能环保效益显著，市场前景广阔。  

在市场拓展方面，公司将积极招募行业资深营销人员加盟，在全国范围内

建立区域市场，通过培训等手段使销售队伍的素质不断提升，使市场开拓风险

得到有效控制。 

在人才保障方面，目前公司经营在扩张阶段，对资本的需求程度加强，有

效的财务融资能充分保证公司经营目标得以实现。公司经营在一定程度依靠核

心的技术和市场人员，公司通过改善工作环境、提供发展机会、鼓励创新、管

理骨干和核心技术人员持股、建立健康和谐的企业文化提高员工的归属感，并

提供富有竞争力的薪酬和福利来减少管理骨干和核心技术人员的流失。 

六、备查文件  

1、公司第一届董事会第二十三次会议决议 

2、设立子公司天津三维丝环保科技有限公司的可行性分析报告 

特此公告！ 

 

厦门三维丝环保股份有限公司董事会 

二零一一年十月二十一日   

http://jingzhi.funds.hexun.com/240017.shtml

