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关于使用部分超募资金 

设立北京隆华节能有限公司的 

可行性研究报告 

 

一、项目概况  

为抓住我国节水、节能、环保等产业的政策支持和良好的市场机遇，在保证募

集资金投资项目建设需求的前提下，为提高募集资金使用效率，遵循股东利益最大

化原则，根据相关法律、法规和规范性文规定和《公司章程》、《募集资金管理制度》

的要求，公司董事会、管理层经过审慎分析和前期调研，拟使用部分超募资金在北

京设立子公司。依托北京市作为我国政治、经济、文化中心所拥有的人才、信息、

政策和区位优势，为公司募投项目“高效复合型冷却（凝）设备的扩产项目”和“研发

中心的扩建项目”的后续发展提供动力。 

项目名称为北京隆华节能有限公司（暂定名，以登记机关核准为准，以下简称

“隆华节能”）；地址位于北京市（以登记机关核准为准，），投资金额为 3000 万元，

主要用于购买办公场所用房产 2400 万元，购置办公设备 60 万元，购买交通工具 100

万元，筹办费及人员培训等前期费用 60 万元，其他铺底流动资金 380 万元。隆华节

能为洛阳隆华传热科技股份有限公司（以下简称“隆华传热”）全资子公司，经营范

围为冷却（凝）设备、压力容器的市场推广和销售。 

二、项目背景  

目前，隆华传热已经进入高速增长的快车道。作为公司的基地，洛阳有着劳动

力成本低廉，生产配套设施齐全，交通运输通畅等优点，尤其是募投项目完成后，

公司将拥有国内最大的高效复合型冷却冷凝设备的研发、生产和制造基地和完备的

试制检测手段，为公司下一步的发展提供了良好条件。多年的运营使公司积累一大

批富有经验的研发人员和技术人员，然而，由于区域偏僻，在市场运作、信息沟通、

技术交流与合作、高端人才引进等方面存在许多困难，制约公司的发展。此外募投

项目的实施，将使公司产能得到大幅的提升，这都要求公司在销售方面断拓展空间，
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隆华节能的设立将使公司的发展登上新台阶。  

隆华节能一方面通过利用北京独特的地理优势，加大石油、冶金和电力等行业

中重点客户用冷却冷凝设备的市场拓展和销售，运作高端市场，使公司的销售更上

一层楼。另一方面，利用北京信息流，人才流、科研机构群集的优势，加强技术合

作，引进高端人才。  

三、项目的必要性和可行性  

（一）项目的必要性  

隆华传热是中国唯一的高效复合型冷却（凝）设备的研发、生产基地，是河南

省工业传热节能技术设备研发中心，已形成五大系列 270 多种基础产品的体系，产

品广泛应用石油、化工、冶金、电力制冷等领域。产品节能、节水、环保优势明显，

受到国家政策的大力支持。随着募投项目“高效复合型冷却冷凝设备的扩产项目”

的实施，公司的产能得到大大的提升，需要继续市场的扩容。  

然而在科研、生产能力等方面拓展的同时，公司所处地理位置的局限性凸显出

来，这也是困扰公司多年的发展瓶颈。虽说洛阳交通便利但毕竟是三线城市， 公司

与主营业务客户群沟通不方便，尤其与大客户的联络成本高，时效差，依托本地进

行市场运作难度较大；在人才引进方面，由于地理位置偏僻， 很难吸引到公司需要

的高端人才。  

公司管理层针对上述问题多次讨论，在充分论证的基础上，认为在北京设立隆

华节能符合公司当前发展的需要，是完全必要的。  

（二）项目的可行性  

北京设立隆华节能，可以在以下几个方面给公司的发展带来有利的因素  

1、北京作为首都，在人才、信息、资源等方面为公司的发展提供良好的外部条

件；  

2、五大电力公司、三大石油集团总部所在地，目前公司产品已经顺利进入电力、
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石化领域，上述集团及下属企业均将成为公司的主要客户目标，利用隆华节能在京

优势，加大公司及最新科研成果的宣传，有利于技术和产品的推广。  

3、北京是设计院聚集地，公司根据用户需求制定的技术方案都要和设计院对接，

有些工程要先经过设计院推荐或直接同其签订合同，因此在北京设立隆华节能，为

此类业务沟通创造条件。  

4、设立隆华节能，有利于获取国内外先进技术信息以及跟踪，为公司发展扑捉

有利的商机。 

5、设立隆华节能，有利于吸引公司需要的高端人才，成本低、 见效快。不需

要因异地招人所要付出的解决生活等方面的高昂成本。  

四、项目投资方案  

本项目预计人员 30 名（暂定），管理和文员 6 名；销售人员 13 名；技术人员

10 名；其他人员 1 名。总投资 3000 万元，包括：购置房产、税金、装修、办公设

备、交通工具及其它各项费用。具体见下表：  

关于成立隆华节能的项目预算  

项目名称                数 量           单位金额（万元）  

办公场所（含装修）       800 ㎡             2400  

交通工具                                    100  

办公设备                                    60  

筹备期费用及人员培训                        60 

铺底流动资金                                380 

总计                                       3000  

上述经费来源于公司上市超募资金。  

五、项目效益分析  
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本项目的实施有利于高端市场的拓展，有利于吸引更多的优秀人才，为公司发

展提供强劲的动力。通过合理布局，提升公司整体运营管理效率，提高公司的市场

竞争力。  

此外，隆华节能的设立也有助于提升公司整体形象和市场影响力。  

六、风险分析  

（一）项目风险因素  

本项目的风险主要包括房产闲置风险和员工流失风险。 在北京设立隆华节能对

公司目前的发展有着迫切的需求，但如果企划不好，管理跟不上，就有可能发挥不

了预期的作用，高端人才招不到或留不住，从而可能发生公司运作不正常，房产不

能充分利用或闲置的风险。  

（二）项目风险控制  

为了实现长远发展的目标，公司已经制定了一套完整的发展战略，公司经过多

年的运营，积累了丰富的管理经验，尤其建立了完善的绩效管理体系，对成功运营

隆华节能可以拿出切实可行的解决办法。  

 


