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江苏维尔利环保科技股份有限公司 

2011 年总经理年度工作报告 

 

各位董事： 

2011 年对维尔利公司来讲，是具有里程碑意义的一年，公司成功在深圳创

业板上市，并通过首次公开发行募得募集资金 7.78 亿元，扣除各项发行费用后，

募集资金净额为 7.24 亿元。上市后，公司借助在创业板成功上市的有利契机，

充分发挥公司在技术、资本、品牌等方面的优势，继续专注于垃圾渗滤液处理行

业积极实施企业的快速扩张，基本实现了公司在业务规模、人员规模、新业务储

备等方面的既定目标，全年整体经营情况良好。现将公司 2011 年度的主要工作

完成情况汇报如下： 

一、2011 年度主要经济指标完成情况 

2011 年，公司实现营业总收入 26,379.90 万元，较上年同期增长 25.77%；实

现营业利润 5,442.68 万元，较上年同期增长 2.28%；实现净利润 4,773.54 万元，

较上年同期增长 5.74%。2011 年，公司新获垃圾渗滤液处理工程项目订单 4.6 亿

元，较 2010 年实现了翻番的增长。 

二、2011 年度重点工作完成情况 

（一）深圳创业板首次公开发行及上市工作 

经中国证券监督管理委员会证监许可[2011]265 号文核准，2011 年 3 月 7 日，

公司首次向社会公众公开发行人民币普通股 1,330 万股，发行价格为 58.50 元/

股，发行市盈率接近 70 倍，共计募集资金总额为人民币 7.78 亿元，扣除各项发

行费用后的募集资金净额为 7.25 亿元，超募资金为 5.59 亿元。2011 年 3 月 16

日，公司首次公开发行的股份在深圳证券交易所创业板挂牌交易，成为了国内垃

圾渗滤液处理行业的第一股，也成为了常州海归创业留学生企业中的首家 A 股

上市公司。 

（二）募投项目建设及募集资金使用管理工作 
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2011 年公司已完成募投项目中“垃圾渗滤液处理装备产业化项目”一期工

程的建设，包括行政办公楼和装备集成车间的建设，“垃圾渗滤液处理装备产业

化项目”二期工程及“研发中心建设项目”的规划及详细设计已经全部完成，将

计划在 2012 年内全部建设完成。 

2011 年公司累计使用募集资金总额为 1.95 亿元，其中：募投项目建设投入

3549 万元，偿还银行贷款 3000 万元，永久性补充流动资金 8000 万元，投资设

立 BOT 项目公司 5033 万元，尚未使用募集资金合计 5.34 亿元。所有募集资金

的使用和决策程序均符合相关法律法规，尚未使用募集资金均已专户存储。 

（三）团队建设工作 

2011 年，公司为应对原有业务规模扩张和新业务拓展实施的需要，通过招

聘、培训和继续教育等多种途径，不断提升员工的专业技术水平，不断调整和优

化人员的结构，公司的员工规模也由 2010 年末的 130 人扩张至 2011 年末的 205

人，其中新增硕士 7 人，本科 36 人，为公司的研发、设计、施工、调试、运营、

管理等岗位继续注入了新鲜血液，为公司经营业务的持续扩张和新业务的拓展提

供了人力资源保障。 

（四）技术研发工作 

2011 年，公司为继续保持在垃圾渗滤液处理领域的技术领先优势，公司持

续开展了对纳滤浓缩液处理、渗滤液脱氨预处理以及垃圾焚烧厂渗滤液深度处理

等技术的深度研究。同时，公司为配合新业务领域的拓展，公司还开展了餐厨垃

圾处理、土壤修复处理、污泥处理等技术的研发试制，并取得一定的进展。全年

公司共计投入专项研发资金 1136 万元，大量研发资金的投入极大地改善了公司

的研发软硬件设施，为公司技术优势的持续强化和巩固提供了保证。 

（五）项目申报和知识产权保护工作 

2011 年既是公司经营业绩快速发展的一年，更是品牌美誉度和社会影响力

大幅提升的一年。2011 年公司被中国水网评选为“固废影响力企业之 2011 年十

大优秀工程技术公司”，被常州市政府确定为“510 工程”创新型成长企业（全

市共 13 家），荣获 2011 年第十一届常州市专利奖评选优秀奖（全市共 10 名），
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荣获常州市高新区（新北区）科技创新杰出企业奖（全区共 5 名），被常州市科

技局确定为 2011 年第一批市科技创业先锋企业。同时，公司的垃圾渗滤液处理

集成装备还被中国环境科学学会认定为“环境友好型技术产品”。 

另外，公司的知识产权保护工作持续开展。2011 年，公司共申请发明和实

用新型专利 9 项，其中申请发明专利 1 项，实用新型专利 8 项，新获发明专利授

权 1 项，实用新型专利授权 2 项。公司还申请注册了 17 项“维尔利”联合商标。 

（六）新业务拓展工作 

2011 年，公司在固废处理领域的新业务拓展工作推进情况良好。公司有机

垃圾处理业务的人员、技术储备基本完成，潜在客户和项目持续跟踪，有望 2012

年参与具体项目的投标工作；土壤修复业务的技术在不断试验摸索、人员不断补

充，有望尽快开展土壤污染调查工作；污泥处理业务的相关技术已启动相关试验，

潜在客户和项目已开始搜寻。 

三、未来发展机遇和挑战 

（一）垃圾渗滤液处理业务方面 

2012 年是我国“十二五”环保规划实施的第一年，也是我国垃圾填埋场渗

滤液处理 2008 新标准中要求各地垃圾填埋场必须配套建设渗滤液处理工程就地

将垃圾渗滤液处理达标排放的限期（限期为 2011 年 7 月 1 日）到期后的第一年，

国内二三线城市中未按照该标准建设的填埋场渗滤液处理工程新建或提标改造

工程都可能将在今明两年陆续启动，这将为公司的垃圾填埋场渗滤液处理工程建

设收入的持续增长提供充足的市场需求；另外，未来我国对垃圾焚烧处理设施的

污染控制标准将逐步提高，环保监管将更加严格，这将大大激发国内垃圾焚烧厂

配套建设渗滤液处理设施的刚性需求，将为公司在垃圾焚烧厂渗滤液处理工程建

设收入的大幅增长提供机会。 

虽然公司已经成为了国内垃圾渗滤液处理行业的龙头企业，并已具备技术、

资本、品牌、客户资源等各项优势，但垃圾渗滤液处理行业未来同行业的竞争将

越发激烈。因此，公司未来能否凭借已经具备的各项核心优势，在未来越发激烈

的同行业竞争中，持续扩大垃圾渗滤液处理业务的收入规模，保持该业务现有的
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盈利能力，将是公司在该业务领域未来要面临的挑战。 

（二）拟拓展的新业务领域方面 

国家“十二五”规划中明确提出：“十二五”将对餐厨垃圾实施分类收集处

置，且到 2015 年 50％的设区城市初步实现餐厨垃圾分类收运处理。因此，“十

二五”期间餐厨垃圾（有机垃圾）的处理工程的建设投资将会成为固废处理领域

的又一投资热点。由于我国特有的饮食文化，我国餐厨垃圾的含水率均超过 50%，

无论餐厨垃圾运用何种工艺进行处理，最终都将面临大量的高负荷有机废水的处

理问题。因此，公司作为国内垃圾渗滤液处理行业的龙头，向餐厨垃圾综合处理

业务进行产业链延伸具备先天的技术优势。 

另外，国家的“十二五”环保规划中明确提出，将优先实施 8 项环境保护重

点工程，投资需求约 1.5 万亿元。8 项环境保护重点工程中土壤污染治理与修复

工程、污泥处理处置工程位列其中。这一规划的提出，将坚定公司大力拓展土壤

修复业务与污泥处理业务的信心，为公司拓展上述两项新业务提供了政策支持和

市场机遇。 

公司在固废处理领域新业务的拓展，无论是有机垃圾处理业务、土壤修复业

务、还是污泥处理业务，目前还处于前期技术试验和人员、项目储备阶段，还未

真正参与过工程项目的实践，公司在相关新业务领域的技术和工艺是否能够在工

程实践中成功运用，相关技术和工艺未来是否能够成为行业内的主流工艺，都还

存在一定的风险和不确定性。另外，公司拟拓展的三项新业务领域虽然均已经拥

有了国家政策的大力支持和广阔的市场前景，但同样想介入该三项业务领域的国

内外资本和优势企业也很多，这三项新业务领域未来将面临激烈的竞争，而且未

来面临的同行业竞争对手将强于公司现有的渗滤液处理行业的竞争对手，公司能

否在未来新业务领域的项目竞争中脱颖而出，这些都将是公司未来面临的挑战。 

 

总经理：李月中 

二〇一二年三月八日 


