
投资者关系活动记录表 

公司简称：中原内配            股票代码：002448          时间：2012 年 7 月 17 日 

地点 河南省中原内配股份有限公司证券部办公室 

活 
动 
类 
别 

特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访  □业绩说明会  □新闻发布会  □

路演活动      □现场参观     □ 一对一沟通 □其他  

主
要
参
与
人
员 

中原内配 
姓名 部门 职务 

汪庆领 董事会 董事会秘书 

刘向宁 证券部 部长、证券事务代表 

调研单位 
姓名 单位 职务 承诺书签署 

谢振东 华安基金管理有限公司 投资研究部分析师 是 □否 

主 要 调 研 内 容 

1. 国内汽车行业持续低迷，对公司有何影响，公司如何应对？ 

[回复]2012 年度，国内汽车行业处于调整期，特别是商用车及工程机械同比销售下降约 10%，公

司国内市场的销售以商用车为主，亦受到一定影响，公司主要从以下几个方面应对：（1）调整市场结

构，加快国外市场开发；（2）调整产品结构，提高盈利能力高的产品销量；（3）加大售后维修市场销

售；（4）通过技术、工艺创新，提高生产效率，降低生产成本。 

2. 原材料价格低位运行，公司产品毛利率情况如何？ 

[回复] 近期，生铁、废钢等原材料价格持续低位运行，而公司产品营业成本中，直接材料占比约

55%，原材料价格的下降，可有效降低公司产品生产成本。由于公司产品品种较多，因市场结构的变

化，亦会使毛利率相应变化，但公司综合毛利率基本保持稳定。 

3. 公司与国内外主要竞争对手相比，有何竞争优势和劣势？ 

[回复]公司的主要竞争优势，体现在以下方面：较强的自主研发能力、先进的质量管理体系、优

质的客户群以及较高的市场知名度。随着公司国际业务的不断拓展，出口占比逐步提高，在与国外企

业的沟通交流、经营运作、完善服务等方面需要不断充实和提高，公司亟需建设具有国际经营能力的



人才队伍。 

4. 公司经营目标是否会调整？ 

[回复]公司 2011 年年度报告披露 2012 年度经营目标为：（1）产销量不低于 3600 万只；（2）营业

收入同比增长 15%-40%；（3）归属于母公司所有者的净利润同比增长 20%-40%。公司管理层有信心

有能力实现年度经营目标，未对经营目标进行调整。 

5. 当前，售后市场的销售情况如何？ 

[回复]2012 年度，随着公司产能的提高，公司适当加大了售后市场的拓展，售后市场销售有所提

升。 

6. 公司产品核心竞争优势体现在哪些方面？ 

[回复]公司核心竞争优势主要体现在以下几个方面：（1）与国际接轨的研发平台，实现与美国通

用、福特、国际卡车、巴西 MWM 等国际客户的同步设计、同步研发；（2）较强的高性能新材质研究

能力；（3）先进的表面处理技术；（4）满足低油耗、低排放的网纹珩磨及高精度的加工技术；（5）一

流的质量管理体系；（6）稳定的管理、研发团队。 

7. 国内部分地方乘用车限购，对公司是否有影响？ 

[回复]公司乘用车市场以美国三大汽车公司为主，乘用车产品 90%以上为出口。另据底特律新闻

报道，2012 年 1-6 月美国汽车市场同比实现较好的增长。因此，国内部分地方乘用车限购政策，对公

司销售没有影响。 

8. 公司对国内汽车行业趋势有何基本判断？ 

[回复]国内汽车行业经过爆发式增长后，目前处于调整周期，尤其是商用及工程机械下滑较为明

显。那些资质优，具备较强风险抵抗能力，通过管理、技术优势，将会实现新的发展，随着宏观经济

形势的好转，将会很快走出低谷，实现新的发展。 

结合公司实际情况，有选择的对上述问题进行了回答和沟通，并参观了公司工业园区。 

附件清单 无 

 


