证券代码：300188                                  证券简称：美亚柏科
厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                     编号：2012-07-01
	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	湘财证券姜国平



	时间
	2012年7月19日

	地点
	董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司的未来的增长空间？

回复:对此问题主要从三个维度来回答大家：首先，技术发展，工作对象的不断增加，数字终端的创新和改革（如iphone和ipad等新终端设备的出现），这些都需要新的产品和服务去应对,当然这也有可能体现在原有产品基础上的升级，从而增加公司的服务收入。其次，渠道的下沉，公司产品和服务将逐步往区县一级下沉，一方面全国区县单位基数大，全国区县级单位大概有3000多个；另一方面，当前国家司法专项转移支付资金，主要是针对区县一级的基层单位。再次，跨行业的拓展，公司产品销售将由目前以司法机关为主的市场拓展至行政执法部门、政务监管部门、金融机构及大型企事业单位等领域，以此获得企业的稳步发展。

公司今年业绩情况如何？
回复：公司上半年业绩预告显示，上半年利润增长区间为5%-25%，由于公司的收入具有较为明显的季节性，全年业绩情况主要看下半年。
3、上半年培训的批次，每次培训人数为多少人？
回复：平均一星期两次，每次培训人数不等。

4、参加公司培训的政府部门主要有哪些？

回复：有公安、工商和检察院等

5、工商部门使用公司的电子数据取证产品用于哪些方面，您是如何看工商系统的市场空间的？

回复：网上打假维权，都是工商部门负责的范畴。关于这一块的市场空间，随着电子商务等科技的发展，对这一块的需求将有所增加，同时工商的建制与公安的建制相似，所以我认为该领域市场空间也不小。
去年工商和税务的收入是多少，这些行业的增长速度如何？

回复：2011年度，行政执法部门的收入为1300多万元；我认为，这几个行业的增长速度要比公司传统领域增长快一些。

7、工商系统主要采购公司的什么产品？
回复：主要是采购公司的舆情和取证产品。

8、公司的舆情与拓尔思的区别？
回复：技术上没有太大的差别，客户群体不同，拓尔思的客户群体主要是企业，我们的客户群体主要是政府部门；同时拓尔思是从文件检索到搜索，而我司则是从搜索到取证。
9、政府和企业在舆情上的收入比？
回复：网络信息安全去年4000多万，主要来源于政府部门，企业的收入较少。

10、公司数字知识产权保护由哪个部门来负责运营，收入情况如何?

回复：数字知识产权保护由公司的数字法律服务中心来负责，每年的收入大约1000多万。这一块业务的发展会比预期慢，每年发行的电影数量有限，收费主要按照项目收费。

11、一部电影的收费大概是多少？
回复：不一定，有的是几十万，也有上百万的。

12、公司数字知识产权保护主要涉及哪些方面的维权?
回复：电影维权、游戏私服外挂的维权以及著名商标的维权。
13、对于云服务这块，今年的销售目标是多少？
回复：云计算中心主要是一个支撑部门，本身产生额外的收入，其收入主要体现在其支持的服务收入。

14、公证云今年的经营目标？
回复：公证云刚公测上线，暂时尚未制定明确的经营目标，主要在收集客户的意见，完善服务平台。
公证云的现有试用客户多少？

回复：现在还没有这方面的统计数据。

16、公司的电子数据鉴定主要提供哪些服务，客户采取何种方式提供数据给我们？
回复:主要是将其电子数据提取、固化，然后提供司法鉴定报告；客户可以将其数据寄送或者送检，或者是通过各地办事处提供给我们；

17、搭建一个一般实验室，大概要多少资金？
回复：不一定，规模不一样，投入的费用也不同，一般的实验室至少也要几十万。

18、网络信息安全的增长情况？
回复：我们估计这一块主要将保持稳定性的增长。

19、公司舆情搜索系统的主要客户是哪些呢？
回复：舆情搜索系统现在主要是公安部门在用，其他政府部门较少。我认为：面向政府的舆情监测增长速度相比企业应该要快一些，未来工商、检察院、税务等政府部门都会有这部分需求。

20、公司舆情搜索主要采取何种方式？

回复：两种方式，一种是自建系统，另一种是提供服务，预计提供服务这一块未来发展要快一些，因为自建系统投入大，且需要培训，同时还需自身不断的进行维护。

21、公司管理层对今年业绩增长的目标？
回复：没有明确的目标，主要是保持一个稳定的增长。市场对公司的预期是40%，如果每年保持这样的一个速度，因为基数越来越大了，压力也会比较大。

22、公司的营销方式：

回复：公司各个办事处所能覆盖的地方，主要是通过自己的营销团队来销售，不能覆盖的地方则通过代理商的方式，代理商目前数量不是很大。

23、听说公司“新产品的收入的占公司收入的比例为40%” 
我这边是没有这块数字的。但是公司新产品更新速度是比较快的。

24、无人机项目进展情况如何， 核心部分是哪里?
回复：无人机尚处于预研阶段，何时推出还不确定。孟部长说这一块空间还是挺广阔的。无人机核心部分主要有数据传输、高清摄像和操控系统。
25、公司小的取证车，大概要多少钱？
回复：现在还没有定价呢。

26、今年的人员增长情况？
回复：现在员工数量达到800多人，但增长速度相比去年将会有所放缓。

27、公司的研发人员的待遇情况？

回复：公司的待遇是严格保密的，不是很清楚。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2012年7月19日


