证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2012-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	新华基金，孔雪梅、李昱、桂跃强、金宏伟；信达证券，皮建国、左志方；银河证券，张博宇、王华召；安邦资产，黄建平；光大资管，贺璐；新华资产，邓小钊。

（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2012年8月20日 15:00-17:00

	地点
	惠博普公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理兼董事会秘书张中炜；
助理财务总监钱意清；
证券事务代表王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司对今年下半年及明年的发展趋势判断
答：公司目前已做了许多市场及投资的调研工作，在市场体系建设方面，明后两年会有爆发过程。在国际市场上，民营公司已蓄势待发，脱离三大石油公司，海外市场空间更为广阔，机遇更多。
公司一直在关注超募资金的投资项目，已经确定了项目开展的思路及方法，如油气资源开发会在政局稳定的国家，在收购方面会锁定在和现有业务相关的领域。
公司下一步的技术研发和技术积累的定位在环保领域，目前已积累了很多新产品，都在实验阶段，未来都是公司新的增长点。
2、页岩气开发领域的进展如何？
答：公司已确定进入页岩气开发领域的方向，公司董事会成员中也有这方面的相关专家。目前页岩气资源开发在中国尚处于早期。由于在大规模投资方面，公司还相对欠缺，因此会尽量降低勘探开发的投资。公司会积极寻找国内外投资合作伙伴，共同进行勘探开发活动。
3、公司在页岩气开发领域的优势是什么？
答：公司通过去年在内蒙古区块的勘探开发，一方面希望进入油气资源开发领域，同时锻炼队伍及管理团队的认识，组建内外部的管理体系，在项目论证、研究上已积累了一定经验。如果页岩气开标，公司有能力组织投标活动和勘探开发活动。
公司的团队对油田的开发过程、风险及团队组建方面都有一定经验，相对于其他民营企业有一定优势。
4、公司内蒙项目的进展如何？
答：目前正在打第一口探井，探井打完后会分析资料，再继续打其他几口探井，计划10月底前打2-3口井。内蒙项目是公司进入油气资源开发领域的练兵过程。
5、公司一个订单的工期多长？
答：2000万订单大约半年以内（3-6个月）完成，较大的订单需要半年到一年。根据客户需要，有时大订单也6-8个月完成。
6、公司未来在设备销售和服务的比重是如何分配的？
答：公司未来向EPC方面发展，在很长时间内还是以设备销售为主，未来服务占公司总业务大概20%左右。公司未来会重点加强自动化工程服务业务，自动化工程服务在储运及管道建设方面机会很多，是未来服务的重点发展方向。
7、公司收入确认的稳定性如何？
答：由于公司规模小，产品都是非标产品，订单数量少，但订单金额都较大，因此收入确认存在很大的不稳定性。
8、公司在长庆油田的业务是否有突破？
答：公司最近两年在中西部加大了投入，长庆、新疆市场的业务都有一定增长。
9、销售费用、管理费用变化情况说明
答：销售费用增加是由于今年新增了一定程度上的代理费和运保费。
毛利率下降一方面是由于公司产品是非标产品，个别项目定价低导致；另一方面，公司今年实行了事业部制的改革，人工成本直接进入产品成本，同时国外仪器、仪表增加了一定的运保费等造成原材料价格上升。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2012年8月20日


