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证券代码：002303                  证券简称：美盈森 

 

深圳市美盈森环保科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2012-05 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

安信证券股份有限公司：张妮、沈成效 

广东融亨资本管理有限公司：龚显胜 

时间 2012 年 8 月 28 日下午 15:00-16:30 

地点 公司二楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
公司董事会秘书黄琳、证券事务代表刘会丰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、本次投资者关系活动包括现场沟通和参观展厅两部分。其

中，主要沟通内容包括公司生产经营、财务指标、市场开拓、

发展战略等。 

二、会议纪要： 

1、公司母公司业绩下降的原因是什么？是否会进一步下降？

主要是包括富士康在内的部分大客户产业转移以及产品结构

调整所致。 

母公司进一步下降的空间已非常有限。 

2、富士康转移的去向以及转移到其他地方的原因？ 
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富士康在国内投资的点比较多，据我们了解，主要是往内地转

移。具体转移的原因，我们认为主要是基于其自身发展战略和

经营策略决定的。 

3、公司上半年毛利率同比下降幅度比较大，原因是什么？ 

母公司毛利率保持稳定，但销售收入却下降较多，导致母公司

毛利相应减少；各子公司在投产初期因产能利用率较低、新客

户合作初期一体化服务需进一步推广等原因导致毛利率与母

公司相比较低，而随着产能的逐步释放，各子公司销售收入占

比增加，从而导致公司合并报表销售毛利率下降。 

4、新项目的毛利率能否达到母公司的水平？ 

项目投产前期，产能利用率较低、单位成本或者说固定成本率

较高以及技术、服务等需要推广等因素引起毛利率水平较低，

但我们认为随着各方面的加强，毛利率可逐步上升。 

5、新项目、新客户毛利率提高到正常水平需要多久时间？ 

很难准确预测。因为包括一体化服务的推广等都需要较长时间

的推进，很难准确估计。按照以往的经验，一般至少需要一年

以上的时间。当然对于新市场、新客户、新的产品结构能否复

制过去的合作进展还存在一定的不确定性。 

6、公司在开发客户过程中主要考虑哪些因素？新客户情况？

主要考虑订单的盈利情况，还有回款。当然，在目前新产能增

加比较多的情况下，订单量也是一个重要考量因素。 

新客户主要还是以电子通讯类客户为主。 

7、公司是否为苹果提供服务？ 

没有。 

8、苹果的包材都是哪些同行提供的？ 
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据了解，正隆、华彩、嘉艺以及裕同等是他们的包材或印刷供

应商。 

9、重庆项目的开工率能达到多少？ 

15%左右。 

10、从公司半年报上看，重庆子公司产生的销售收入最少，反

而效益更好，为什么？ 

重庆子公司有部分盈利主要原因是：（1）虽销售规模较小，但

客户集中于电子通讯类行业，对产品品质、研发及一体化服务

要求较高，因此公司产品盈利能力较强；（2）重庆子公司人员

相对较少、费用较低；（3）截至目前的投资规模相对较少，折

旧与摊销对成本、费用占比较少。  

11、苏州和东莞项目产能利用率情况怎样？ 

如半年报所反映的，苏州和东莞项目产能释放比重庆更快。 

12、苏州和重庆的项目二期何时动工？ 

都会往后推一些，现在还没有具体的投资计划时间表，主要是

看一期项目的经营进展。 

13、目前的原纸成本情况如何？ 

比去年略有下降，低 5%-10%这样；与 2010 年价格水平相当。

14、当原材料成本上升时，公司能否向下游客户转嫁成本压

力？ 

可以跟客户沟通，经过客户认可部分可以加在产品价格上。 

15、公司未来的投资计划如何？武汉及成都项目何时开建？ 

公司的投资计划需要考虑市场需求、公司发展等综合因素。就

目前的情况来看，公司还是立足于把深圳本部、三个新建项目

给发展好，考虑市场的情况，其他的项目往后推一些。 
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16、公司在异地扩张过程中，会否遇到当地企业的激烈竞争压

力？ 

竞争一定是有的，但是同行企业之间往往还有包括客户、产品

以及技术上的一些区隔，并不一定都成为竞争对手。 

附件清单（如有） 未提供资料。 

日期 2012 年 8 月 28 日 

 
 


