
 

 

证券代码：002243                        证券简称：通产丽星 

 

深圳市通产丽星股份有限公司投资者关系活动记录表 

 编号：002 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

一、证券公司 

瑞银证券有限责任公司：胡昀昀； 

华林证券有限责任公司：刘博。 

二、基金公司 

信诚基金管理有限公司：单慧金； 

金鹰基金管理有限公司：赵晨； 

摩根士丹利华鑫基金：缪东航。 

时间 2012 年 9 月 7 日下午 14：30：00-16：00 

地点 深圳  公司坂田生产基地 

上市公司接待人

员姓名 

总经理：孙江宁； 

证券事务代表：蒋祥庆。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、介绍公司非公开发行股票进展情况 

公司已于2012年8月13日收到中国证监会的受理通知，

根据发行计划，如能在本年四季度取得证监会的批复，将在

明年年初择时发行。 

2、介绍公司半年度经营情况，解读主要财务指标 

（1）半年度毛利率下降的原因？ 

毛利率下降主要来自两方面原因，一方面，从今年 2月



 

份开始最低工资标准以及全员工资普调致使人工成本上涨，

另一方面，由于公司上半年根据原预期的新产品、新项目进

行产能配套准备（如场地租金、人工及培训、配套设备等），

但实际新产品、新项目低于预期，致使前期费用未能与产销

形成配比； 

（2）上半年灌装毛利率为什么下降？ 

主要原因是公司从单一的灌装加工业务延伸到内容物采

购和部分包材的采购，协助采购的毛利率较低从而摊低灌装

业务的毛利率。 

3、研发投入情况 

公司非常重视新产品、新技术研发，最近三年公司研发

投入均达到营业收入的 4%以上。 

4、产能利用率 

目前公司生产经营正常，产能基本接近饱和。 

5、上半年成本压力影响毛利下降，请问下半年盈利方

面会不会出现反转？ 

下半年解决利润下滑，止跌回稳，势头强劲，全球经济

不景气，出口欧洲产品下滑，但出口美州产品上升趋势强劲，

国内日化产品销售情况良好，三季度产销情况明显好于上半

年。 

6、竞争对手情况 

公司同行规模各有差异，主要产品重点各有差异，短期

内是一个共同成长的格局。 

7、公司与客户之间的合作模式 

公司与客户之间大多都是战略合作伙伴的关系，互相促

进，共同成长，公司与客户签约的方式主要分为两类: 一类

为签订框架性协议，框架性协议主要就产品质量、供货保障、

环境保护、定价原则、订单下达方式、结算方式、社会责任

等方面作出约定；关于产品型号、规格、价格等具体事项由



 

公司与客户根据实际情况在框架协议条件下另行协商确认；

具体订单数量以经客户确认的订单为准。另一类为直接签订

供货协议，供货协议直接就产品型号、规格、价格、数量作

出约定。 

8、公司产品的订价模式 

公司主要客户为国际知名品牌化妆品跨国企业，公司产

品价格根据双方核定的材料定额成本、制造费用（含直接人

工工资）、管理费用和利润率指标以及核定废品率指标，按

照双方确定的定价公式进行定价。 

9、下半年风险 

全球经济、中国经济存在不确定，成本压力依然存在。

 

接待过程中，公司总经理、证券事务代表与投资者进行

了充分的交流与沟通，严格按照《投资者关系管理制度》、《信

息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完

整、及时、公开。没有出现未公开信息泄露等情况，同时已

按相关规定签署调研《承诺书》。 

附件清单（如有） 无 

日期 2012 年 9 月 8 日 

 

 

 


