证券代码：002439                             证券简称：启明星辰

北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2012-002
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	上海宏铭投资管理有限公司-刘懿，新华信托-郑琢璞，国海证券-梁铮、杨鑫林、孔令峰，中国人保资产管理有限公司-应巧剑，中国银河证券股份有限公司-吴砚靖。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦三层会议室

	上市公司接待人员姓名
	潘重予

	投资者关系活动主要内容介绍


	问：请介绍一下公司最近的情况？
答：从半年报来看，今年上半年公司的销售收入还不错，合同签约情况也还不错。目前，公司上半年经营情况比较正常。
问：现在执行的项目有多少是去年的？ 

答：集成项目合同，当年合同转化70%左右，来自上一年的合同约20-30%；产品合同一般能够当年完成。
问：公司与网御星云重组进展得怎么样了？

答：目前，两家公司在共同目标下，在研发、销售、运营三方面进行整合规划，内部工作正在进行中，进展顺利。我们会选择合适日期召开一个战略发布会，欢迎大家参加。总体策略是，两家公司并存，两个品牌并存，运营相对独立。在现有产品线上增加优势，在目前没有的产品线上增加投入和研发。
问：目前安全行业还比较分散，但大规模的重组也比较少是为什么？

答：原因有若干。创业板的开启使得更多中小公司上市成为了可能，他们会更多寻求独立上市而不是重组。国内市场不够成熟，各方面对于重组的理解也有待深入。当企业感觉重组比较困难的时候，可能就会放弃。未来没有上市的安全行业公司会越来越有危机感。我们自己的目标是短期内把规模做大，即通过自我的发展，同时仍会积极在行业内寻找并购重组的机会。
问：网御星云近两年的利润增长速度不是很快的原因是什么？
答：网御星云主要是以网关产品为主，近两年网关市场的增长速度在9%左右，网御星云的增长速度和整个市场还是比较一致的。

问：我们在做安全解决方案的时候有没有采购第三方产品？

答：目前我们在做安全解决方案的时候会按客户要求采购第三方产品，大约占总体收入的10%，比例并不大。在我们的定期报告中就看硬件及其他一项。
问：研发费用近几年增长一直比较快，未来还会继续增长吗？

答：研发的投入一直是公司关注的重点，并保持适度的增长，我们预计明年的研发费用率不会有太大的增长，总体是放缓的趋势。

问：公司员工目前有多少人？

答：两家合并后2000人左右，网御星云也会搬到启明星辰大厦一起办公，但大厦还会保留一部分对外出租。

问：未来公司会在安全存储领域发展吗？

答：在近期我们不会考虑往存储硬件上去发展，但存储软件方面我们会涉及一部分，提供一些解决方案。

问：神州数码的合作是从什么时候开始的？
答：从去年11月开始的，去年2个月通过神州数码的销售额在700万左右。

问：公司销售的策略是什么？

答：公司未来还会以大客户为主，主要销售对象还是政府、央企、大型企业等。

问：公司产品的硬件成本较高还是软件成本较高？

答：公司主要是以软件为主，硬件采购成本相对较低。

问：研发资本化的比例多大？

答：研发资本化大概每年2000万左右的规模。
问：中小企业会不会成为未来信息安全行业的需求主力？

答：随着中小企业信息化度的提高，未来对信息安全的需求也会越来越多，但目前来看还是以大企业为主。

问：IPV6的实施对安全行业有什么影响？

答：我们目前的大部分产品都会支持IPV6，它的实施可能给网闸产品提供了更大的发展空间，比如在IPV4和IPV6网络之间可以用网闸进行隔离。

问：公司产品的服务费是怎么收取的？

答：一般公司产品是免费服务一年，一年后每年收取15%的服务费。
问：公司行业客户和中小客户的比例是多少？

答：公司行业客户的收入一般占全年收入70%。

问：网御加入后，对公司业绩影响有多大？会不会发生费用突然放大的情况？

答：网御在备考中的承诺数一定会完成。我们已经对相关工作有所考虑，费用突发的可能性不大。

问：目前行业内做海外市场的多不多？
答：不多，除了我们，绿盟也有一部分海外业务。据我了解，还有一家做U盾的公司。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2012年9月20日


