证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2012-004
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券，朱振坤；工银瑞信，张剑峰；

中信建投，熊振华；中银国际，张君平。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2012年10月11日  9:30-11:30

	地点
	惠博普公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书张中炜；

证券事务代表王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、互动交流摘要

问：公司计划如何开展页岩气的勘探开发活动？
答：此次页岩气探矿权的投标以公司为投标人的方式参与，如拿到区块，公司将积极寻找其他投资、勘探和建设方面的合作者，通过合作的方式降低投资风险。

由于此次页岩气投标，每个勘查单位的资质仅可用于一个投标人，考虑风险，公司与两家具有资质的公司签订了合作协议，实际投标时将用一家公司。
问：页岩气投标是否允许国外公司参与？
答：此次页岩气投标人资格条件要求为在中国境内注册的内资企业或中方控股的合资企业，投标人应为独立法人，不允许联合体。因此国外公司不能直接参与投标。

问：公司目前的产品有哪些与页岩气的开采相关？

答：在页岩气没有达到规模化生产的前期勘探阶段，公司设备的需求较少。

目前公司与页岩气相关的产品，主要是针对钻井液、压裂液等废液的处理设备。
问：公司为何要参与页岩气投标？
答：公司已确定了上游油气资源开发领域发展的方向。此次页岩气招标第一次允许民营资本的进入，同时公司也具有页岩气方面的专家，公司希望把握机会，早点进入该领域。
问：公司油气处理设备在油田更新改造市场的需求如何？
答：国内油气处理设备的需求主要来自油田更新改造市场的需求。近几年，随着公司收入规模的增大，更新改造业务的订单规模有限。由于国外油田新建产能多，订单规模大，公司的销售重点逐渐转移至国际市场，油气处理设备80%以上都是国外项目。

目前，国内业务的重点主要是环保类产品，如含油污泥处理和储罐清洗设备等。
问：公司产品的定价方法是什么？

答：定价使用成本加成法，同时会根据业主预算与竞争对手情况而定。单个项目毛利差距较大。
问：公司产品的收入确认方式是什么？

答：国外项目按港口交货来确认收入，规模较大的订单，使用分期交货来确认收入。国内项目需待安装调试完才确认收入。
问：公司含油污泥处理业务的情况介绍。
答：公司含油污泥处理设备是通过物理和化学分离相结合的一套工艺技术方案和集成系统。包括固定式含油污泥处理设备和移动式含油污泥处理设备，根据处理量不同，价格不同。自2008年至今，公司已为大庆油田5-6个污泥站提供了含有污泥处理设备及服务。
问：公司油田开采设备今年的情况如何？
答：今年大庆油田对三次采油设备的需求增加。高温高压测试产品今年确认的收入不多。
问：公司自动化工程技术服务业务的发展如何？
答：公司的自动化工程技术服务业务主要包括：自动化工程服务和代理模块的销售。公司看好未来油田系统工程自动化服务的发展，油田数字化工程业务未来两年会有增长。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2012年10月11日


