
证券代码：002575                                    证券简称：群兴玩具 

广东群兴玩具股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号：121115 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

国金证券股份有限公司，蔡益润 

国泰君安证券，吴冉劼 

宏源证券股份有限公司，曾  知 

时间 13:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员 郑昕（董事会秘书）、吴董宇（证券事务代表）、 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

1. 澄海玩具企业与东莞玩具企业的生产经营模式有何区

别？ 

东莞的玩具企业大多承接欧美玩具的 OEM 订单较多，他们

的订单会比较大，但是毛利相对来说会比较低；而澄海这

边的玩具企业大多还是以自主设计生产为主，虽然订单数

量无法跟他们相比，但毛利会比较高，自主性较强。 

2. 公司今年毛利有所下降的原因？ 

今年公司产品毛利有所下降，除了外围经济总体形势不乐

观之外，公司也在做一些让利促销，去库存化。 

3. 公司产品的种类？销量如何？ 

公司产品主要有以下几类：婴童玩具，童车，电动童车，

学习机，遥控玩具等，主要消费群体定位在 0-10 岁。随

着科技的进步，像电子游戏、手机、平板电脑等产品的出

现，公司 8岁以上的消费群体呈现一种锐减的趋势，因此

 



公司今年会考虑将集中精力研发生产适合0-8岁儿童的产

品，因为在这个年龄阶段的儿童，他们对玩具的需求仍然

是一种刚性需求，仍然是玩具消费的主力军。 

4. 公司国内外的销售模式如何？ 

公司国外订单主要是通过各大大小小的展会洽谈之后签

下的，国外订单的交付旺季主要集中在每年的下半年度，

大概是 8 月或 10 月这段时间，因为海外市场玩具的销售

旺季基本是集中在圣诞和元旦这段期间。而国内订单，主

要是以经销商下订单模式，一般每个省会城市会设置 1-2

个一级经销商。今年，公司也尝试以加盟店的形式铺设国

内渠道，目前暂时在广东省内试行，如果效果理想，明年

会考虑向全国辐射。 

5. 公司给予经销商的账期如何。 

公司为了控制风险，一般会给客户大约 30 天左右的账期，

长期合作、信誉良好的客户，一般会给予 60 天左右的账

期，如果是首次合作的客户，公司一般会要求现款结算。 

6. 公司产品主要在哪些典型的商店销售？ 

公司的产品多在婴童店销售，因为童车产品的占地面积较

大，如果进入大型商超，销售成本会比较高，进而导致售

价相应被太高，销售不是很理想。 

7. 公司的产品从研发到投产需要多久？ 

基本需要 2个月左右。 

8. 公司的成本结构如何？ 

原料占 55.78%，人工占 6.4%，辅助材料占 3.52%，配件占

28.53%。 

附件清单 无 

日期 2012-11-15 

 

 


