
 

                             

投资者接待记录 

调研机构：挚信资本  刘丰元先生 

接待时间：2013 年 3 月 12 日下午 14:45—15:30 

接待地点：公司 202 会议室 

接待人员：董事、副总裁兼财务总监郑崖民，证券事务代表张金辉 
 
 

本次接待先带刘丰元先生参观了公司产品，让他对公司生产的产品有初步了解，公司展厅

里摆放的产品包括旗下爱浪、爱威、山水、vifa、珠江等品牌的多媒体类、消费类、专业类音

响产品等等。接着就一起在 202 会议室交流了公司基本面及相关业务开展情况，主要谈了微电

声业务及电池业务的现状及 2013 年业务规划。 

 

刘丰元：公司微电声业务进入时间是否太慢？简要介绍下这项业务未来发展的规划。 

国光电器：微电声业务公司进入的时间确实慢了点，但公司也根据微电声业务的整体开拓情况、

业务的客户构成以及能承受的产能等进行整合，逐步开拓微电声业务，微电声业务现在行业里

面的巨头很多，竞争也很激烈，但公司希望能在微电声这一块做得越来越大的蛋糕中分到一块，

相信平板电脑的崛起会带来一定的机遇。 

 

刘丰元：电池业务产品有哪些？客户主要包括？2013 年能否实现盈利？ 

国光电器：电池业务主要产品有蓝牙耳机、移动音响、手机、学习机电池等等，客户主要是蓝

牙耳机、手机、移动音响以及学习机的客户，但客户自身规模不是很大。公司 2013 年给到电

池业务的目标是扭亏，至于能够盈利多少还要看 2013 年具体经营情况。同时去年公司也聘用

了一位台湾人做电池业务的总经理，他在电池业务的生产以及客户开发方面会带来一些新的变

化，公司认为 2013 年这一块会逐步好转。 

 


