
 

 

 

 

关于使用募集资金与余江县自来水公司

共同投资设立余江县水务有限公司的 

可行性分析报告 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

江西三川水表股份有限公司 

二零一三年四月 



                                     投资设立余江县水务有限公司可行性分析报告 

1 

第一节  项目概况 

一、项目背景 

2010 年 3 月 26 日，江西三川水表股份有限公司（以下简称“三川股份”或

“公司”）正式在深圳证券交易所挂牌上市，成为中国资本市场首家以水表为主

业的上市公司。三川股份的上市，开启了公司发展的新格局，公司将在资本市场

助推下插上快速腾飞的翅膀。 

余江县自来水公司（以下简称“余江水司”）创建于 1984 年，为全民所有

制企业，承担着余江县工业用水、市民生活用水和商业及公共设施等其他用水任

务。公司日供水能力达 2 万立方米，有二级平流式制水工艺取水厂一座，于 1999 

年 11 月投入运营。公司现有 DN80 以上供水管网约 95 公里，管网呈树状公布，

东至城东龙岗工业园区(廉租房)，南至蔬菜村委会(雕刻漆器厂)、西至五里岗(消

防大队)，北至 320 国道(制药厂、看守所)，管网水压最高点为 0.38MPA，最低

点为 0.18MPA，供水主管最大直径为 DN700，最小直径为 DN80，管材包括水泥应

力压力管、铸铁管、PE 管、PVC 管等。目前，公司供水用户达 16000 余户，服

务人口达 6 万人，城区用水普及率达 93%，供水对象已辐射城市周边的村庄、农

场。 

三川股份为了发展水工产品，做大水工产业，抓住供水行业发展的大好时机，

有必要通过股权合作方式进入供水行业，从而有利于水工产品经营规模的扩大，

实现公司既定的发展战略目标。三川股份依托日益扩大的品牌效应、资源整合优

势和上市的资本优势，通过收购本地供水企业部分股权快速实现公司进入供水行

业的战略布局，为公司下一步更大规模进入供水行业提供经验，进一步增强公司

的可持续发展能力，同时促进募集资金尽快产生效益，提高公司的资产回报率，

使股东价值最大化。 

二、项目简介 

公司与余江水司拟共同出资人民币 6190.18万元，设立由公司控股的子公司

——余江县水务有限公司（以下简称“余江水务”）。公司以现金 3156.99万元
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人民币出资，出资比例为 51%；余江水司以净资产 2233.19万元人民币及现金 800

万元人民币出资，出资比例为 49%。投资双方已于 2013 年 4 月 3 日签订《设立

余江县水务有限公司协议书》 

三、投资主体 

（一）江西三川水表股份有限公司概况  

名称：江西三川水表股份有限公司  

住所：江西省鹰潭高新技术产业开发区三川大道 1号  

法定代表人：童保华  

注册资本：人民币壹亿伍仟陆佰万元整  

实收资本：人民币壹亿伍仟陆佰万元整  

公司类型：股份有限公司(上市、自然人投资或控股)  

经营范围：机械水表、智能水表、各种仪器仪表、耐腐蚀流量仪表、水暖产

品、管材管件、阀门、机电设备、家用电器、建筑装饰材料、化工(不包括化学

危险品)、汽车(不含小轿车)、五金交电等产品及配件的生产经营，经营本企业

自产产品及技术的出口业务和本企业所需的机器设备、零配件、原辅材料及技术

的进口业务，但国家限定公司经营或禁止进出口的商品及技术除外(以上项目国

家有专项规定的除外)  

公司简介：江西三川水表股份有限公司成立于 2004 年 5 月，现有注册资本

人民币 15600 万元，控股股东为江西三川集团有限公司。公司于 2010 年 3 月

26 日正式在深圳证券交易所挂牌上市，成为中国资本市场首家以水表为主业的

上市公司。公司的水表产品先后荣获中国名牌、国家免检、全国用户满意产品、

建设部推广产品、中国水协推荐产品称号；“三川牌”注册商标被有关部门认定

为中国驰名商标。   

（二）余江县自来水公司概况  

名称：余江县自来水公司  

住所：余江县邓埠镇沿河南路蔬菜巷 102 号 

法定代表人：王振荣  

注册资金：人民币壹佰零肆万元整  

经济性质：全民所有制  
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经营方式：生产、销售  

经营范围：自来水生产、供应、管理安装  

公司简介：余江县自来水公司创建于 1984 年，为全民所有制企业，承担着

余江县工业用水、市民生活用水和商业及公共设施等其他用水任务。公司日供水

能力达 2 万立方米，有二级平流式制水工艺取水厂一座，于 1999 年 11 月投

入运营。公司现有 DN80 以上供水管网约 95 公里，管网呈树状公布，东至城东

龙岗工业园区(廉租房)，南至蔬菜村委会(雕刻漆器厂)、西至五里岗(消防大队)，

北至 320 国道(制药厂、看守所)，管网水压最高点为 0.38MPA，最低点为 0.18MPA，

供水主管最大直径为 DN700，最小直径为 DN80，管材包括水泥应力压力管、铸铁

管、PE 管、PVC 管等。目前，公司供水用户达 16000 余户，服务人口达 6 万

人，城区用水普及率达 93%，供水对象已辐射城市周边的村庄、农场。     

四、投资标的基本情况 

拟定公司名称：余江县水务有限公司（以工商行政管理部门核定为准）； 

拟定注册资本：6190.18万元； 

拟定注册地点：余江县邓埠镇沿河南路蔬菜巷102号 

拟定经营范围：原水、自来水供应及供水管网建设与经营，水务投资，二次

供水设施建设与管理等。（以工商行政管理部门核定为准）。 

第二节  投资方案 

一、投资金额 

余江水务注册资本为人民币6190.18万元整。公司以现金3156.99万元人民币

出资，出资比例为51%；余江水司以净资产2233.19万元人民币及现金800万元人

民币出资，出资比例为49%。三川股份控股余江水务。 

二、资金来源 

本项目拟用公司首次公开发行股票募集资金中其他与主营业务相关的营运

资金进行投资。 
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第三节  项目实施的必要性与可行性 

一、项目实施的必要性 

从公司的发展战略来看，公司通过合资设立余江水务十分必要，主要表现在

以下方面： 

（一）使募集资金得以尽快产生效益 

通过合资设立余江水务，实现对合资公司的控股地位，可以完善产业布局，

加速实现公司的战略规划布局，进一步提升公司在全国的影响力，提高公司在水

工行业的地位，而且可以让本次上市募集资金得以尽快产生效益。 

（二）有助于扩大产销规模 

三川股份目前以国内市场为主，而涉足自来水生产销售业务，将对公司水工

产品的营销起到明显的促进作用，余江水司现有日供水能力达到 2 万立方米，其

本身对水工产品的需求量将有一定的增长，通过与余江水司合资设立余江水务，

从而有助于公司水表、管材、阀门产品的销售，并且有利于公司建设环保、节能

的供水管网样板工程，在江西省乃至全国范围内逐步推广环保节能的管网建设新

格局，进一步提高公司水工产品的影响力，扩大产销规模，提高经济效益。 

（三）加快公司战略目标的实现 

2010 年 3 月，公司通过 IPO 在深圳证券交易所创业板上市，从此在行业内

走上产业和资本相结合的发展道路。面对竞争日益激烈的市场，三川股份一方面

不断加强技术研发，积极开拓市场，通过企业自身的稳健、快速发展，为股东创

造价值；另一方面，也通过产业链的纵向并购，吸收优质企业的技术和市场渠道，

扩大产销规模，为公司不断做大做强打下坚实基础。通过该项目，有利于公司发

展战略目标“智慧水务+环保水工”的实现。 
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二、项目实施的可行性 

本项目的实施具有现实的可行性，主要表现在以下方面： 

（一）有着较好的发展前景 

项目系余江县委、县政府引进三川股份对余江水司的自来水供应、城市供水

管网建设等业务进行合资经营。余江县人民政府授权余江水司作为出资方，与三

川股份就共同投资设立余江水务，因此余江水务是余江县城区及周边唯一的供水

企业，现有 DN80 以上供水管网约 95 公里，按照鹰潭发展成中国中部地区秀美、

宜居的城市规划，余江县域对水资源的需求将大幅度增长，因此余江水务的发展

前景看好。 

（二）三川股份具备资金实力 

公司 2010 年 3 月实现创业板上市，为公司的发展及战略目标的实现，奠定

了坚实的基础。作为国内水表行业第一家上市公司，公司在行业内已具有较高的

知名度。近年来，公司一直在寻找更大空间的发展机遇。公司通过上市，募集资

金净额 6.1 亿，扣除招股说明书及超募资金使用计划披露的项目投资以及补充流

动资金外，尚有约 1.5 亿元未使用，具备合资设立余江水务的资金实力。 

（三）可实现优势互补 

公司自设立以来即从事水表的生产销售，经过多年的发展，公司已成为国内

水表行业的领先者，“三川牌”已成为享誉国内的中国驰名商标。特别是在国内

上市后，公司积极推进由“小水表”向“大水工”的战略转型，在水工行业品牌

优势突出。投资完成后，公司对余江水务可以实现水工产品的一站式服务，余江

水务将高效完成对水工产品的采购工作，节省人力财力。公司将利用余江水务的

的市场影响力，创新营销模式和发展思路，进一步稳固余江水务的水工产品业务，

并带动江西省水工产品市场。还可以培育公司新的利润增长点，有利于提高公司

的盈利能力，促进企业的可持续发展。 

综上所述，供水行业前景看好，三川股份与余江水司共同投资设立余江水务

后，余江水务可以凭借三川股份的品牌、资金实力，完全有可能跨入快速发展的
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轨道，也为三川股份业绩提升贡献利润，进一步增强三川股份的整体竞争力，为

三川股份展开供水行业并购奠定基础。因此，三川股份投资设立余江水务是十分

必要也是可行的。 

第四节  项目效益分析 

一、未来 5 年收益预测 

预测未来 5 年余江水务平均的经营指标如下： 

项目 金额（元） 

一、营业收入 7,839,490.17 

二、营业利润 3,826,193.71 

   加其他业务利润 3,676,237.25 

三、利润总额 7,502,466.96 

四、净利润 5,626,850.22 

公司享有的净利润 2,869,693.61 

二、投资效益分析 

公司与余江水司共同投资设立余江水务后，公司盈利水平也将增强。根据以

上盈利预测，项目投资回收期约为 11 年，年均投资收益率约为 9.09%。 

第五节  项目风险分析 

余江水务是自来水生产销售企业，三川股份从未涉足过供水行业，在管理、

技术上存在较大的差异，且与三川股份有着相对独立的公司文化，存在不能快速

有效融合问题。 

对此，双方将积极对接，加强沟通门交流，三川股份在投资完成后，将保持

现有管理层的稳定，在遵守余江水务《公司章程》的基础上逐步参与管理，降低

合作过程中可能遇到的阻力，降低合作成本。 
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第六节  本次收购对公司的影响 

一、本次投资对公司主营业务的影响 

通过本次投资，三川股份在行业的战略布局得以完善，扩大水工产品产销规

模，有效提高市场占有率及销售收入，增强可持续发展能力和核心竞争力，提升

公司的行业地位。 

二、本次投资对公司财务状况的影响 

基于对余江水务的发展态势分析，余江水务具有较强的盈利能力和较好的发

展前景，有助于提升公司资产质量的和经营业绩，为公司股东创造更高的投资回

报。 

第七节  报告结论 

三川股份成功上市后，公司品牌影响力和管理水平都得到了进一步的提升，

资本实力也迈上了一个新台阶。 

通过本次投资，公司可以提升产销规模，进一步提升公司的行业地位，并完

善公司在行业内的产业布局，为公司展开行业整合奠定基础。本项目实施后，通

过内部整合、资源共享等手段，预计投资利润率良好，能够切实有效提高募集资

金的使用效率，创造较好的股东价值，因此，该项目的投资风险较小，该项目是

可行的。 
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