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无锡商业大厦大东方股份有限公司 

2012 年年度报告摘要 
 

一、  重要提示 

1.1  本年度报告摘要摘自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载

于上海证券交易所网站等中国证监会指定网站上的年度报告全文。 

 

1.2  公司简介 

股票简称 大东方 股票代码 600327 

股票上市交易所 上海证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 

姓名 陈辉 

电话 0510-82702093 

传真 0510-82700159 

电子信箱 cmc@eastall.com 

 

二、  主要财务数据和股东变化 

2.1  主要财务数据 

单位：元 币种：人民币 

 2012 年(末) 2011 年(末) 
本年(末)比上

年(末)增减（%） 
2010 年(末) 

总资产 4,716,008,423.23 3,962,088,547.63 19.03 3,155,860,692.31 

归属于上市公司股东的净资

产 
1,229,002,596.10 1,160,062,682.49 5.94 1,098,472,386.19 

经营活动产生的现金流量净

额 
223,389,217.64 144,673,359.14 54.41 444,159,041.69 

营业收入 7,501,385,598.78 7,094,373,641.35 5.74 6,344,938,802.28 

归属于上市公司股东的净利

润     
121,337,319.42 207,240,027.99 -41.45 224,318,558.59 

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润    
108,290,708.28 189,968,124.87 -43.00 221,488,823.62 

加权平均净资产收益率（%） 10.18 18.81 
减少8.63个百

分点 
22.40 

基本每股收益（元／股） 0.233 0.397 -41.31 0.430 

稀释每股收益（元／股） 0.233 0.397 -41.31 0.430 
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2.2  前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期股东总数 23,564 年度报告披露日前第 5 个交易日末股东总数 29,052 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 
股东

性质 

持股比

例(%) 
持股总数 

持有有限售条

件股份数量 

质押或冻结

的股份数量 

江苏无锡商业大厦集团有限公司 
境内非国

有法人 
43.156 225,150,000 0 质押 110,000,000 

江苏绿地农业科技发展有限公司 未知 4.537 23,671,963 0 未知 

中国工商银行－广发聚丰股票型证

券投资基金 
未知 3.645 19,018,393 0 

未知 

中国工商银行－易方达价值精选股

票型证券投资基金 
未知 2.110 11,006,634 0 

未知 

中国工商银行－国投瑞银核心企业

股票型证券投资基金 
其他 1.923 10,032,635 0 

未知 

东方证券股份有限公司 未知 1.534 8,002,224 0 
未知 

中国工商银行－汇添富成长焦点股

票型证券投资基金 
未知 1.342 7,000,000 0 

未知 

中国农业银行－华夏平稳增长混合

型证券投资基金 
未知 0.958 4,999,919 0 

未知 

厦门国际信托有限公司－德鼎瑞龙

一号集合资金信托 
未知 0.819 4,271,055 0 

未知 

中国工商银行－汇添富优势精选混

合型证券投资基金 
未知 0.753 3,929,830 0 

未知 

上述股东关联关系或一致行动的说明 
第一大股东与其余股东之间无关联关系或一致行动情

况，未知其余股东是否存在关联关系或一致行动情况。  

 

2.3  以方框图描述公司与实际控制人之间的产权及控制关系 
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三、  管理层讨论与分析 

3.1  董事会关于公司报告期内经营情况的讨论与分析 

2012 年度，是国际国内经济极为错综复杂的一年，随着欧债危机影响的蔓延，美日

欧三大经济体的持续不振，全球经济总体低迷，经济增速乏力，在全球经济越来越呈现

一体化的背景下，中国等新兴经济体也深受影响，经济增速明显放缓。 

2012 年度国内社会消费品零售总额约 210,307 亿元，比上年增长 14.3%，扣除价格

因素，实际增长 12.1%，增速近五年呈连续下滑趋势，其中汽车类零售额比上年增长 7.3%。

从 2012 年全年来看，消费走势增速平缓，前三季度逐季下滑，第四季度略有上升，可以

说，近年来，宏观经济低迷状态逐步传导至经济链末端消费领域之趋势明显，同时，行

业中除城市综合体、购物中心、百货、专业店、连锁等各种实体业态外，电商、网购等

新兴虚拟业态发展迅猛，2012 年消费零售行业的竞争趋向更为激烈。（注：以上数据来

自于中国国家统计局公报） 

近三年来，公司为应对不断变化的经济形势和市场竞争，巩固可持续发展的基础，

以“加大投入”为主线，实施“稳固自身基础，发掘内生增长，拓展外沿市场”的方案，通

过百货主业外拓连锁、汽车拓展再造新城、三凤桥食品提升品牌等举措，始终贯彻企业“精

品百货零售、汽车销售服务、名特食品产业”的“一体两翼”发展战略。 

报告期内，公司合并营收同比平稳增长，但短期内受市场景气和因拓展三大板块而

持续大投入所带来的资金成本、摊销折旧、营运费用、人力成本规模增加等因素的影响，

自上市十多年来，公司首遭连续高速成长后的效益迟滞之年，做大做强和市场瓶颈之间、

规模发展与短期效益之间、高速发展和精细管理之间短期矛盾的冲突凸显。报告期内，

公司合并营业收入为 73.66 亿元，同比增加 5.74%，实现净利润（归属于母公司）12,140

万元，同比减少 8,584 万元。 

报告期内，公司始终正视三个短期矛盾的冲突，着手应对发展中的瓶颈问题。 

①百货板块稳固本部经营，全力提升新开门店的市场份额 

大东方百货门店全年实现营销收入 21.13 亿元，同比增长 5,400 万元。报告期内，公

司全力稳固大东方百货无锡本部，实现利润 24,028 万元，在确保这一利润中心稳健的同

时，重点围绕新开的大东方百货海门店，全力开拓其市场份额，实现 1.72 亿元的营业收

入，大东方百货的品牌逐步融入海门市民的生活，成为当地消费的新地标，确立了初步

的市场地位。然而新店拓展也存在不均衡，大东方伊酷童经营起色不大，同时新开店的

高投入、大成本摊销及人力成本等费用的增加，造成百货板块规模发展与短期效益的矛

盾冲突，二家培育期的新门店，其中：大东方百货海门店实现利润-2,244 万元，大东方

伊酷童实现利润-1,578 万元。公司须进一步精细筹划百货门店的经营拓展，力争缩短培

育期，使新增门店尽早突破盈亏平衡点，成为盈利增长点。 

②汽车板块推进新城建设，拓展后产业发展稳定规模增速 

东方新纪元汽车板块历经车市低迷阶段，自 2012 年下半年后，增速逐月上扬，月均

达二位数的增长，全年实现营销收入 46.28 亿元，同比增长 7.09%，销售汽车达 30997

辆，持续保持无锡市区乘用小轿车商务车市场三分之二的份额，实现毛利 3.07 亿元，同

比下降 13.44%，毛利率下降 1.9 个百分点，为 6.62%。其中，维修保养等后产业服务收

入呈稳步增长态势，营销收入达 3.96 亿元，同比增长 23.66%，实现毛利达 1.78 亿元，

平均毛利率为 44.83%，同比去年的 44.41%，提高 0.42 个百分点。汽车依赖整车销售获

取高毛利的时代已经过去，只有牢牢占据地域、区域的整合规模优势，不断提升后产业
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服务，才能持续保障汽车销售与服务的发展后劲。公司继续推进东方汽车城的新城建设

和异地 4S 店拓展，并正式开业了 9 家 4S 店，其中有：无锡保时捷店（参股子公司）、

无锡进口雪铁龙 DS 店、宿迁斯巴鲁店、南通捷豹路虎店、镇江雷克萨斯店、镇江凯迪

拉克店、丹阳凯迪拉克店、宜兴沃尔沃店、江阴沃尔沃店等，目前公司形成涵盖国内外

31 个汽车品牌、50 余家 4S 店族群和十余家汽车后产业子公司群的规模。但是，近几年

为保持无锡市场汽车消费主导地位的东方汽车城新城建设、异地 4S 店的快速扩张及新业

务拓展，所带来的高投入、大成本摊销，也放大了汽车板块规模发展与整体效益的短期

冲突。然而，汽车市场虽将由近十年的高增速转变为缓增长，但是二三四线城市的汽车

消费需求仍有释放空间，随着汽车更新潮的到来会新增大的市场需求，而衍生的二手车

交易市场潜力巨大，后产业市场更未成熟，公司着眼长远战略，精细布局市场拓展、后

产业拓展、新业务拓展，筹划解决规模发展与短期效益之间的矛盾。  

③食品板块提升品牌形象，增开门店布局后发展战略重心 

三凤桥食品板块全年营销收入 1.89 亿元，同比新增营收 2,486 万元，实现利润 1,994

万元，同比略有增长。三凤桥板块以餐饮为入手，除去年新开的三凤桥大牌档外，新增

三凤桥客堂间、特色小吃百合厅、无锡特色点心外卖部等，并且“三凤桥酱排骨”作为

无锡标志性地方特产的发源品牌，被摄入《舌尖上的中国》纪录片，品牌形象和知名度

进一步得到提升，但近二年在收购社会分散股权后新建、改装餐饮门店等投入，带来的

成本费用摊销和人力成本，短期内也影响到三凤桥板块的效益增长，报告期内，公司在

做好品牌提升形象的同时，着力产品的市场营销和销售的渠道拓展，加大传统节日的增

盈扩销力度，努力消化投入成本费用，使三凤桥板块的盈利能力能尽速恢复并保持稳健

水平。同时强调“大食品、大市场、大营销”的核心发展战略，调整经营管理架构，充

实团队建设，为布局大食品产业规模发展的战略重心做好基础准备。  

④一体两翼持续发展建设，调适重资产运营经营策略变化 

自 2002 年上市以来，公司历经多个重大的发展转型时刻，从上市、改制、收购、汽

车发展、百货提档升级、异地连锁拓展到形成“一体两翼”三大板块的战略架构，企业

成长经历了一个又一个的关键时刻，然而也正是在这一过程中，公司从轻资产轻负重经

营逐步转向重资产经营。仅 2011 年至 2012 年，相继在百货板块投入了 1.37 亿、在汽车

板块投入了 7.53 亿，三大板块支付投入 9.11 亿，重资产经营带来的巨大成本摊销引发了

短期内投入与产出的矛盾。但公司也适时抢抓到历史赋予的优质资源——收购三凤桥、

吟春大楼和新纪元汽车，大东方百货配套停车楼和衍接二幢大楼的过街楼建设，本部提

档升级扩改，易地建设占地 500 亩的新东方汽车城等，这些资源的获取不仅带来了企业

资产的巨大升值空间，支撑了各经营领域的市场地位，同时也为后续发展积累了资源储

备。报告期内，公司调适重资产运营下的经营策略，项目延续投入，为未来的可持续发

展奠定基础。 

⑤维护市场地位加大投入，理顺股东回报与发展投入关系 

各板块后续发展的投入还有一个惯性过程，同时，为了应对同一区位的同行竞争，

特别是为保障大东方百货在无锡本土的市场龙头地位，公司拟定了大东方本部一站体验

式的百货综合体模式的后续发展方向，以持续投入发展来保持市场制高点，面对发展资

金筹措与回报股东之间的矛盾，公司仍坚守持续回报的理念，坚持每年的现金分红，并

获取广大股东对企业发展的共识理解和支持。 
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3.1.1 主营业务分析 

3.1.1.1 利润表及现金流量表相关科目变动分析表 

单位：元 币种:人民币 

科目 本期数 上年同期数 变动比例（%） 

营业收入 7,501,385,598.78  7,094,373,641.35  5.74  

营业成本 6,516,859,197.16  6,099,467,719.65  6.84  

销售费用 274,070,988.55  241,799,873.56  13.35  

管理费用 411,406,552.15  347,823,389.29  18.28  

财务费用 78,778,634.00  50,566,253.29  55.79  

经营活动产生的现金流量净额 223,389,217.64  144,673,359.14  54.41  

投资活动产生的现金流量净额 -308,245,574.90  -454,020,728.96  32.11  

筹资活动产生的现金流量净额 116,603,276.92  201,055,197.03  -42.00  

 

3.1.1.2 收入 

①驱动业务收入变化的因素分析 

本期公司实现主营业务收入 736,629.17 万元,比同期 698,849.96 万元增长 5.41%。本期

子公司股权变动导致了合并范围变化,上年度同口径主营业务收入为 702,978.28 万元，同口

径对比，本期较上期增长 4.79%。 

②主要销售客户的情况 

本公司是商业零售及服务企业，客户以零售客户为主。 

 

3.1.1.3 成本 

①成本分析表 

单位:元 币种:人民币 

分行业情况 

分行业 

成本

构成

项目 

本期金额 

本期占总

成本比例

(%) 

上年同期金额 

上年同期

占总成本

比例(%) 

本期金额

较上年同

期变动比

例(%) 

百货零售  2,003,490,091.83 30.84 2,073,219,604.02 34.09 -3.36 

汽车销售及服务  4,322,148,761.12 66.54 3,806,000,106.95 62.57 13.56 

超市  65,283,976.37 1.01 103,383,579.04 1.70 -36.85 

餐饮与食品销售  104,608,606.90 1.61 99,842,150.15 1.64 4.77 

合计  6,495,531,436.22 100.00 6,082,445,440.16 100.00 6.79 

②主要供应商情况 

公司主要供应商主要为销售商品而提供进货渠道的供应商,前 5 名供应商采购额为

165,093 万元，占年度采购总额的 25.44%。 

③其他 

本公司主营业务成本是销售商品的购进成本，不含原材料、人工工资、折旧、能源等。 

 

3.1.1.4 费用 

公司本期财务费用 78,778,634 元，比同期增长 55.79%,主要是银行借款增加导致利息支

出增加。 
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3.1.1.5 现金流 

单位:元 币种:人民币 

项目 本期数 上期数 增减额 
同比 

增减% 

现金及现金等价净增加额 31,746,919.66  -108,292,172.79  140,039,092.45  - 

其中：经营活动产生的现金流量净额 223,389,217.64  144,673,359.14  78,715,858.50  54.41 

投资活动产生的现金流量净额 -308,245,574.90  -454,020,728.96  145,775,154.06  32.11 

筹资活动产生的现金流量净额 116,603,276.92  201,055,197.03  -84,451,920.11  -42.00 

经营活动产生的现金流量净额比上期有所增加，主要是汽车控制了预付款进货规模，本

期末比期初减少预付款 3,628 万元，而上一年度是增加预付款 10,603 万元。 

投资活动产生的现金流量净额比上期有所增加，主要是：①由于本部卖场改造、海门百

货及伊酷童装修支出的减少，本期购建固定资产、无形资产和其他长期资产支付的现金同比

减少 1.08 亿元。 ②本期因收购子公司少数股东股权投资支付的现金同比减少 1.27 亿元。 

筹资活动产生的现金流量净额比上期有所减少，主要是本期新增银行借款 25,190 万元,

比同期减少 8,390 万元。 

报告期内公司本年度净利润为 12,411.35 万元,与经营活动的现金流量相比差额为

-9,927.57 万元,主要原因是:应付款项比年初大量增加,其中:本期末应付账款比年初增加

5,110.87 万元,预收账款比年初增加 4826.24 万元。 

 

3.1.2  行业、产品或地区经营情况分析 

3.1.2.1  主营业务分行业情况 

单位:元 币种:人民币 

主营业务分行业情况 

分行业 营业收入 营业成本 
毛利率

（％） 

营业收入

比上年增

减(%) 

营业成本

比上年增

减(%) 

毛利率比

上年增减

（%） 

百货零售 2,506,846,784.94 2,013,641,384.99 19.67 -2.49 -3.31 
增加 0.68

个百分点 

汽车销售及服务 4,705,764,728.84 4,323,910,308.02 8.11 11.69 13.60 
减少 1.55

个百分点 

餐饮与食品销售 187,711,968.81 104,620,606.90 44.27 14.48 4.77 
增加 5.16

个百分点 

 

3.1.3  资产、负债情况分析 

3.1.3.1  资产负债情况分析表 

单位:元 币种:人民币 

项目名称 本期期末数 

本期期末数

占总资产的

比例（%） 

上期期末数 

上期期末数

占总资产的

比例（%） 

本期期末

金额较上

期期末变

动比例

（%） 

货币资金 1,006,712,365.18 21.35 702,727,480.21 17.74 43.26 

交易性金融资产 80,628.50 0.00 1,076,156.18 0.03 -92.51 
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应收票据 907,492.65 0.02 600,000.00 0.02 51.25 

其他应收款 107,710,140.96 2.28 81,855,832.69 2.07 31.59 

投资性房地产 174,534,941.19 3.70 118,843,204.35 3.00 46.86 

固定资产 1,218,671,030.13 25.84 743,307,074.78 18.76 63.95 

短期借款 922,000,000.00 19.55 670,100,000.00 16.91 37.59 

应付职工薪酬 25,510,466.41 0.54 17,942,630.59 0.45 42.18 

应交税费 19,101,419.40 0.41 34,527,981.56 0.87 -44.68 

应付利息 1,807,355.55 0.04 1,334,368.76 0.03 35.45 

其他应付款 514,142,315.70 10.90 366,367,668.28 9.25 40.34 

其他非流动负债 134,301,341.56 2.85 0.00 0.00 — 

货币资金：主要为银票保证金增加较大所致。 

交易性金融资产：主要是新股基金投资减少。 

应收票据：是新纪元汽车持有未到期票据增多。 

其他应收款：主要是东方汽车转入的未收到拆迁补偿款。 

投资性房地产：主要是东方汽车新增投资性房地产。 

固定资产：主要是东方汽车新城建设及汽车展厅项目增加。 

短期借款：主要筹集经营资金所致。 

应付职工薪酬：主要公司规模扩大导致工资总额比去年增长。 

应交税费：主要是利润同期下降应交所得税减少和增值税留抵增多所致。 

应付利息：主要是银行借款增加。 

其他应付款：主要是东方汽车新城建设及新开展厅基建款增多所致。 

其他非流动负债：为东方汽车城拆迁政府补助转入。 

 

3.2  董事会关于公司未来发展的讨论与分析 

3.2.1  行业竞争格局和发展趋势 

2012 年中国国民生产总值（GDP）突破 50 万亿元，同比增长 7.8%，国内社会消费品

零售总额约 210,307 亿元，比上年增长 14.3%，增速维持稳定，经济运行基本面稳中有进的

长期趋势，保障了消费零售行业的中长期发展基础。 

2013 年是“十二五”的第三个年头，也是“十八大”后新纪元的开局之年，无论是《十二五

规划纲要》、《国内贸易发展“十二五规划”》、《商务部关于“十二五”时期促进零售业发展的指

导意见》，还是“十八大”及随后的中央经济工作会议的精神，都重点强调了扩大内需、加快

发展流通业、增强消费对国民经济增长的基础作用，经济发展结构调整转型的中央及国家的

宏观政策和市场导向，都为消费零售行业的整体发展提供强劲动力。 

国内消费零售行业的发展，一定时期内还将面临着激烈的同质化竞争，但从长期趋势来

看，百货店、购物中心、城市综合体、专卖店、电商、网购等实体与虚拟相共存的新兴多业

态发展格局更趋成熟，伴随着消费个性的多样化、消费心理的理性化、消费取向的多元化，

以市场和客户为导向，以服务和品牌为内容、以差异化的体验为核心的竞争将成为未来消费

零售市场的发展方向。 

伴随着国内消费零售行业的发展变化和创新转型，业内将拥现一批业态整合化、连锁集

约化、模式创新化、管理先进化、品牌推广化、服务体验化、市场规模化的领头企业。 

 

3.2.2  公司发展战略 

公司根据行业未来形势和自身经营特色的发展需要，确立了集现代百货零售（以大

东方百货为核心）、汽车销售与服务连锁（以东方新纪元汽贸为核心）、地方标志性特
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产食品（以中华老字号三凤桥食品产业为核心）三大主营板块为“一体两翼”的发展战

略架构 

百货零售主营以“大东方百货”的经营品牌为核心，整合旗下“东方电器”、“百

业超市”等资源，重点稳固无锡区域的行业龙头地位，并择机加快百货综合体、主题百

货店及跨地域的连锁拓展。 

汽车销售服务以“东方•新纪元汽车”的双品牌经营为核心，核心打造位于无锡市“中

国工业博览园区”中占地 500 亩的“东方汽车城”，同时重点向长三角地域三、四线城

市有序推进 4S 店的连锁拓展。 

食品餐饮板块依托公司拥有的无锡市地方标志性特产“无锡排骨”的创源品牌“三

凤桥”（全国首批中华老字号授牌品牌之一），发扬传统工艺特色，结合现代生产流程，

创新经营模式，拓展销售渠道，以形成“大食品、大生产、大营销”的品牌规模发展。 

 

3.2.3  经营计划 

2013 年度公司经营目标：主营业务收入（合并）预算目标 88.97 亿元，同比增长

20.78%。费用总额预算目标 92,700 万元。 

(1)百货板块 

①大东方百货无锡本部要掌握主动竞争优势，在继续优化高端精品的同时，优化品

类延伸，扩大中档消费客群，以进一步充实标杆品牌、跑量品牌、优质品牌来提升效益。 

②品牌经营要在扩大自营、自有品牌的占有率上进一步突破，避免业内品牌雷同的

同质价格竞争，确保利润空间提升核心经营竞争力。 

③充分发挥信息管理系统的数据分析管理作用，助力营运、商务、服务等环节有效

掌握动态，及时跟进管理，提升经营效率。 

④整合一切资源维护好会员客服和团购销售，为锁定、巩固和扩大目标客群提供支

持。 

⑤进一步做好服务升级，抓好未来百货零售核心竞争力中“一站式、体验式服务”的

竞争关键点。 

⑥大东方百货海门店以“引领海门，力争第一”为目标，紧扣当地市场特点，通过经

营精细化、品牌优质化、服务人性化的本土化创新，在经营好高端品牌的同时，扩大和

延伸中低端优质标杆品牌，既锁定高端消费市场，又能以优异品质与中低档品牌的合理

配比来进一步提升客流和有效提袋率，让大东方百货的品牌渗入到当地百姓的生活中。  

(2)汽车板块 

①创新经营增效益。一是继续抓好经营管理的重点, 4S 店的保有品牌要稳固经营效

益，4S 店的新开门店要尽快缩短培育期突破盈亏平衡点，汽车新城的经营建设和后续维

护要精细到位。二是要在新市场、后产业、新业务的拓展上创新增效。  

②加强管理促效率。全面提升管理水平，以精细管理促效率，做到三个加强。一是

加强大物业管理，降耗降费的同时，以良好的维护保障物业、设备等资产的质量和价值；

二是加强考核分配制度；三是加强预算管理、规范内控。 

③激励三个积极性。一是激励好高层团队的经营积极性；二是激发 4S 店的经营积极

性，在合理整合 4S 店共性资源的同时，又要发挥好各 4S 店的个性资源、个性空间的优

势；三是调动好重要岗位、特殊岗位、关键技术人员及各层员工的不同特性，从而激发

全体员工的团队积极性。 

(3)食品板块 

①继续深化品牌美誉度，扩张市场覆盖力，提升经营实效力。抓好三个重点，一是

“三凤桥”中华老字号、地方标志性特产发源品牌的金字招牌要不断亮化，持续抓好原
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材料的源头工作，保障优质原材料这一食品产业的生命线；二是餐饮无锡本帮菜的品牌

推广要进一步深入；三是要在同品类竞争市场中，提升品牌形象力、市场主导力、产品

覆盖力、经营实效力。 

②大力推进“大食品、大市场、大营销”的核心发展战略。要围绕“大市场”的工作重

心，做好产品的延伸，扩大无锡市场占有率、沪宁线上的布点影响力，要充分利用好各

个板块、各个层面的资源，借力各方渠道做好“大营销”理念。 

(4)家电板块 

①本土经营要精细运作稳健发展。家电经营受房地产景气和电商网购的冲击较大，着重

研究探索与网购电商错位经营的经营服务体系是首要任务，通过强化商誉保障，突出本土亲

情，在局部地域的家电经营上，要以让消费者可信、可靠、贴心的体验式服务特色，跳出规

模连锁及电商、网购的重围。 

②异地经营要有配套好大东方百货的经营拓展。 

(5)超市板块 

①要疏理合资经营的管理经验，继承优点、总结不足，从而重塑自身的品质定位优势、

品类经营优势、管理竞争优势。 

②超市板块是大东方百货综合经营的重要配套，特别是对大东方百货的团购及集团消费

整合有着重要的支撑作用，超市经营的后续发展，一要抓好“人群集中度，人气密集度”这

一门店布局选址的关键点，二要抓好门店的定位、品类的优化、管理的到位、服务的便捷、

顾客的满意、社区居民的口碑等门店经营的要素。 

③超市经营要整合好大东方股份在百货服饰、三凤桥食品、东方电器等方面的综合资源，

并将其融入到超市板块的主力门店和社区门店中，从而，既形成整合效应，也扩大其它板块

的规模效益，形成规模经济。 

 

3.3  公司近三年（含报告期）的利润分配方案或预案、资本公积金转增股本方案或预案 

单位：元 币种：人民币 

分红 

年度 

每 10 股

送红股

数（股） 

每 10 股派

息数(元)

（含税） 

每10股

转增数

（股） 

现金分红的数

额（含税） 

分红年度合并报表

中归属于上市公司

股东的净利润 

占合并报表中归

属于上市公司股

东的净利润的比

率(%) 

2012 年  0.80  41,736,945.04 121,337,319.42 34.40 

2011 年  0.80  41,736,945.04 207,240,027.99 20.14 

2010 年  1.00  52,171,181.30 224,318,558.59 23.26 

 

四、  涉及财务报告的相关事项 

4.1  与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

根据无锡东方美通汽车销售服务有限公司（无锡商业大厦集团东方汽车有限公司持股

40％）董事会决议，无锡东方美通汽车销售服务有限公司的经营和财务由无锡商业大厦集团

东方汽车有限公司管理。该公司自控制日（2012 年 1 月）起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 1 月出资 960 万元，设立南通东方鼎辰

汽车销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 64%，该公司自设立日（2012 年 1 月）

起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 3 月出资 1,000 万元，设立海门宝致行

汽车销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年 3 月）

起纳入合并报表范围。 



无锡商业大厦大东方股份有限公司 2012 年年度报告摘要 

 10 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 4 月出资 560 万元，设立镇江东方美亚

雷克萨斯汽车销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 56%，该公司自设立日（2012

年 4 月）起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 4 月出资 700 万元，设立宿迁富泰汽车

销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 70%，该公司自设立日（2012 年 4 月）起

纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 5 月出资 1,000 万元，设立无锡东方鸿

达汽车销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年 5

月）起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 6 月出资 600 万元，设立宜兴东方富霆

汽车销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 60%，该公司自设立日（2012 年 6 月）

起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 6 月出资 700 万元，设立宿迁谊通汽车

销售服务有限公司，占其注册资本 1,000 万元的 70%，该公司自设立日（2012 年 6 月）起

纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 8 月出资 300 万元，设立丹阳东方朗通

汽车销售服务有限公司，占其注册资本 300 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年 8 月）

起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 11 月出资 200 万元，设立无锡东方泓玖

机动车安全技术检测有限公司，占其注册资本 200 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年

11 月）起纳入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 11 月出资 5,000 万元，设立江苏东沅保

险代理有限公司，占其注册资本 5,000 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年 11 月）起纳

入合并报表范围。 

无锡商业大厦集团东方汽车有限公司于 2012 年 12 月出资 100 万元，设立无锡东方亚科

二手车鉴定评估有限公司，占其注册资本 100 万元的 100%，该公司自设立日（2012 年 12

月）起纳入合并报表范围。 

无锡市新纪元汽车贸易集团有限公司于 2012 年 8 月出资 200.95 万元，收购无锡市旧机

动车交易市场有限公司 51％股权，收购完成后占其注册资本 50 万元的 100%，该公司自收

购完成日（2012 年 8 月）起纳入合并报表范围。 

无锡市新纪元汽车贸易集团有限公司于 2012 年 8 月出资 39.84 万元，收购无锡市旧机

动车经纪事务有限公司 51％股权，收购完成后占其注册资本 30 万元的 98%，该公司自收购

完成日（2012 年 8 月）起纳入合并报表范围。 

无锡市新纪元汽车贸易集团有限公司于 2012 年 8 月出资 49.65 万元，收购无锡市金诚

旧机动车经纪事务有限公司 51％股权，收购完成后占其注册资本 30 万元的 98%，该公司自

收购完成日（2012 年 8 月）起纳入合并报表范围。 

无锡市新纪元汽车贸易集团有限公司于 2012 年 11 月出资 700 万元，设立扬州仙达丰田

汽车销售服务有限公司，2012 年 12 月将其所持全部股权对外转让，该公司未纳入合并报表

范围。 

 

 

2013 年 4 月 7 日 


