证券代码：   002020                            证券简称：京新药业

浙江京新药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2013003
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	六和投资陈信余、东方证券周云、国海证券万民远、国泰君安证券徐志华、易方达基金王勇、浙商证券张弘、农银汇理基金凌晨、华泰柏瑞基金徐晓杰、湖南兴湘投资张晶华和钟兆繁、海通证券刘杰、中银基金彭砚和个人投资者孙训年

	时间
	2013年4月9日举办投资者接待日活动

	地点
	浙江京新药股份有限公司行政楼一楼贵宾会议室

	上市公司接待人员
	董事长兼总经理吕钢先生、财务总监陈美丽女士、董事会秘书徐小明先生

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、重点产品

1、康复新液

（1）康复新液2012年销售超过6000万元。

（2）该产品市场容量大，预计今年销售突破1亿元，成为公司首个亿元产品。

（3）市场前景好，预计今后几年还会快速增长。

（4）项目建设进展顺利，预计今年能够投产，增加产能。

（5）

2、地衣芽孢杆菌

（1）地衣于2012年12月上市销售。

（2）预计今年销售达到几千万元。经过几年培育将会成为公司的拳头产品。

（3）地衣列入基本药物目录之后，市场容量将快速扩大，预计将超过10亿元。

（4）目前中标情况较好，分布较广。

（5）该产品可常温保存，运输方便，更安全。

（6）公司对于该产品的销售是以医院销售为主，华东地区采用自主销售模式，其他地区采用代理销售模式。

3、瑞苏伐他汀

（1）瑞苏伐2012年销售接近5000万元。

（2）今年增长势头比较好，预计今年还有大幅增长。将超过辛伐他汀。

（3）瑞苏伐近几年会成为公司的主要盈利产品。

4、辛伐他汀

（1）2012年销售5000多万元。

（2）预计今年也会比较平稳，要保持增长比较难。

5、盐酸舍曲林

2012年销售2000多万，每年保持平稳增长。

6、头孢地嗪

2012年销售5000多万，由于限抗，去年下半年以后增长势头减缓，今年比较难增长。

二、制剂出口

1、近几年公司制剂出口快速增长。但是2012年增长缓慢。

2、今年以来出口形势好转，合作单位加快了转移步伐，增长较快。

3、制剂出口项目建设正常，预计下半年能够投产。

4、制剂出口项目目前减少到5亿片，这个产品应该会很快达产。

三、左氟项目

1、公司左氟产品还在快速增长。去年销售超过了800吨，今年将超过1000吨。

2、市场前景。整个左氟市场这几年还会快速增长。

3、产品盈利情况。目前价格还处于低位，盈利不是太强。

4、项目建设。项目建设有所滞后，主要是技术升级原因。但是虽然销量增加，公司能够保证供应。

四、关于制剂业务

1、公司制剂业务增长快速，特别是公司的重点产品，康复新液、地衣芽孢杆菌、瑞苏伐、舍曲林等。

2、今年和明年的主要增长点。在于康复新液，地衣芽孢杆菌、瑞苏伐等。

3、是公司的主要盈利业务。

五、关于原料药业务

1、公司原料药业务销售额增长平稳，目前初步形成两个产品系列，沙星系列和他汀系列。

2、产品方面，左氟产品快速增长，他汀类产品也有增长。

3、原料药价格。环丙、恩诺价格平稳。左氟价格稳中有升。

4、原料药利润。目前基本处于盈亏平衡。

六、关于公司利润

1、预计今年一季度利润同比增长在70%到100%，增长势头比较明确。主要是制剂业务增长较快。。

2、今年全年也将保持比较快的增长，公司的主要主要产品增加比较明显。

七、公司发展战略

公司的经营方针是“做大成品药，做强原料药”，公司计划快速发展西药制剂和特色中药，增强竞争力和盈利能力。继续发展优势原料药，强化市场主导地位；此外，公司拟择机通过收购兼并、参股控股等形式实施规模扩张，使产业链得以横向和纵向延伸，实现公司跨越式发展。

八、并购

是公司2013年的重点工作。并购存在较大的不确定性因素。目前正处于进行之中。公司在并购的过行中，主要是看重所收购产品的发展潜力。

九、研发

    公司的研发方向是以仿制药为主，创新药为辅。
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	日期
	2013年4月10日星期三


