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山东瑞康医药股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称及

人员姓名

东方证券 尤依露

海富通基金管理有限公司 蒋征

海富通基金管理有限公司 朱铭杰

时间 2012 年 9 月 17 日

地点 山东瑞康医药股份有限公司

上市公司接待人

员姓名

总经理：张仁华

董事会秘书：周云

投资者关系活动

主要内容介绍

1、公司覆盖情况

公司对山东省规模以上医院的覆盖率 95%以上；对基础医

疗机构的覆盖率 85%以上，覆盖山东的配送体系初步成型，未

来随着募投的济南物流项目逐步完善，公司的向山东中部和西

部的配送能力将进一步增强，将覆盖区域的增长转化为公司利

润的增长。

2、公司经营情况如何

经营情况良好并将通过新业务提高盈利能力从现金流量

表看，公司销售商品、提供劳务收到的现金大幅增长， 经营

活动产生的现金流量净额-1.31 亿元，比去年同期有较大改



善。

3、总体盈利情况

公司的业务开拓正受益于山东省基药相对良好的发展环

境。应收账款周转天数环比下降，与去年同期基本持平。公司

的销售期间费用率 4.10%，同比环比均有下降，体现了公司经

营效率逐步提升。公司毛利率基本持平，略下降0.38pp，体

现公司在基药配送大幅增长的同时，维持了良好的盈利能力。

4、单季度情况

单季度看，二季度毛利率 7.48%，医药流通正处于行业整

合阶段，毛利率逐步下降属于正常现象，因此公司正逐步提高

公司在高毛利的医疗器械及医用耗材市场的份额，开拓新市场

为发展提供新动力。

5、现金流为何有所好转

公司现金流会持续得到改善。上半年公司每股经营现金流

-1.4 元，较去年同期相比大幅改善，主要是因为公司从今年 1

季度开始加大了回款时间的考核。

6、医疗器械耗材配送业务市场份额

一般来说一家医院的收入：药品 40% 、30%器械耗材、30%

医疗服务收费；假设山东省药品配送市场约 400 亿，那么山

东省耗材配送约有 300 亿市场。

7、公司高端业务的发展情况



直销业务模式具有毛利率较高、 终端掌控能力强、 对医

药工业企业的价格谈判能力强、 争取医药工业企业配送权占

优等优点，公司 2011 年通过直销模式对山东省三级医院、二

级医院和基层医疗机构覆盖率分别超过 97%、65%和 40%。

8、山东医药市场规模以及公司占比

　 《山东省“十二五”期间深化医药卫生体制改革规划暨实

施方案》和《山东省商务发展“十二五”规划》 2015 年山东

省医药商业销售总额达到 1000 亿元， 年均递增 15%以上。其

中，批发销售额达到 680 亿元，年均递增 14%以上；零售总

额 320 亿元，年均递增 16%以上； 从区域销售看，山东共有

医药商业公司 845 家，是一个医药商业非常分散的区域，瑞

康 2011 年占山东药品商业总额的 5.2%。

9、分子公司情况

搭建了覆盖全省商业及零售市场的销售网络。公司在济

南、青岛、威海、淄博、泰安、东营设有分（子）公司，未来

的目标是在全省 17 地市设立分子公司；

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露

的真实、准确、完整、及时、公平，未出现未公开重大信息泄

露等情况；同时已按深圳证券交易所要求签署调研《承诺书》。

附件清单（如有） 无

日期 2012 年 9 月 17 日


