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证券代码：002073                     证券简称：软控股份 

软控股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2013-005 

投资者关系活动

类别 

 

þ特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

广发证券组织联合调研 

 

时间 2013 年 4 月 24 日上午 11：30-12:30 

地点 公司第十七会议室 

上市公司接待人

员姓名 

袁仲雪、鲁丽娜 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司接待人员严格按照有关制度规定进行交流，并按深交所要求

签署调研《承诺书》，就以下问题与投资者进行了较好的沟通： 

1、问：公司公布的 2012 年度报告，营业收入、利润有所下滑，请对

此进行分析说明。 

答：2012 年，面对国内外复杂的经济形势，国内橡胶工业增速减

缓，轮胎产业集中度进一步提升，行业投资发展由过去的力求“规模、

数量、速度”，转移到以“结构、质量、品牌”为重点的理性发展轨

道上来，同时公司所处的橡胶机械行业也已告别了大干快上的时期。

2012 年，受国内下游轮胎行业投资增速下滑及部分项目延缓的影响，

出现了交付及验收时间延迟，导致公司整体销售额及销售收入的下

滑；同时经营费用却随着财务费用、职工薪酬及各项研发投入的增加

而增加，导致归属于上市公司股东的净利润及其他整体经营指标均出

现不同程度的下滑。 

2、问：公司在 2012 年度进行战略转型，目前是否已初见成效？ 
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答： 2012 年，为应对全球及行业形势的变化，公司适时调整发展

方向，突出中高端定位，积极推进“中高端”和“国际化”战略，创

新管理模式，加大研发投入，加强了质量提升和生产经营等各方面的

工作。2013 年一季度报告中披露的的订单签订情况可以看出公司在中

高端战略中做出的努力。 

3、问：2012 年度报告显示，全年的各项费用增长较快，请问包括哪

些具体费用及增长的原因？ 

答：公司的费用主要包括销售费用、管理费用和财务费用。销售费

用的增加主要原因是销售人员增加导致的人工费增加、以及销售佣

金、运输装卸费、售后服务费的增加所致；管理费用的增加主要原因

是职工薪酬及研发费用的增加；研发费用的增加主要原因是公司在推

进“中高端”和“国际化”战略过程中，加大了针对中高端市场的产

品研发所致。 

4、问：公司在2012年度取消和暂停的合同情况，对公司的影响，请

谈谈奥赛的合同？ 

答：山东奥戈瑞集团多年来一直是公司的友好客户，对公司的设

备质量及售后服务给予了较高的评价。公司与奥赛轮胎签订的合同，

因客户原因预计将取消。由于奥赛项目没有实质启动，因此与奥赛轮

胎签订的订单取消没有给公司带来实际损失。 

5、问：如何加强对应收账款的管理？ 

答：公司应收账款是执行公司营销政策对产品赊销产生的，主要

是为了拓展新的业务领域和扩大产品销售。从2012年以来公司已经加

强了应收款的管理，与客户协商能尽早收回；同时公司对于符合条件

的客户提供销售融资担保，保证货款的及时回收。 

6、问：行业发展趋势公司的发展规划 

答：2013年轮胎行业在技术标准、绿色工艺等方面将进一步调整，

市场对高端轮胎的需求量越来越高，从而将带动橡胶机械行业的发

展。同时普利司通、米其林、固特异等世界轮胎巨头正在逐步释放其

设备购买力，也将会给橡胶高端装备带来更多的市场空间。另外，公
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司的核心技术在化工、智能物流仓储、机器人等领域的发展进展顺利，

相关新产品已建立研发计划并将陆续推出，未来的拓展空间广阔。 

2013年，公司会坚持“中高端”发展战略和“国际化”的发展路

线，进行内部机制的改革、提高产品品质、提高研发设计效率和质量，

并积极实现营销体系管理集约化；同时，继续整合国内外优质资源，

提升中高端客户的销售比例，全面挑战发展的新高度。 

附件清单（如有） 无 

日期 2013 年 4 月 24 日 
 
 
 
 
 
 
 
 


