证券代码：002375                        证券简称：亚厦股份

浙江亚厦装饰股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2013-06
	投资者关系活动类别


	□特定对象调研        √分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	民生证券 神爱前；
海通证券 胡光宇；

东方证券 李威；
建信人寿 吴延华；

中国太平资产管理有限公司 王晓辉；
北京华章德远资产管理有限公司 苏绍许。

	时间
	2013年05月08日  上午9:30到11:30

	地点
	浙江亚厦装饰股份有限公司冠盛大厦19楼

	上市公司接待

人员姓名
	副总经理 吴青谊 ；证券事务代表 任锋
会议记录人：刘鉴非 

	投资者关系活动 主要内容介绍

投资者关系活动 主要内容介绍


	1、 住宅精装修今年占比的情况如何？单一客户占比情况？

答：住宅精装修今年控制15%左右，且单一客户控制在5%内以减少风险。
2、 公司认为未来增长点在哪儿？

答：轨道交通、医院、养老机构等。

3、 承接的“医院”订单毛利率大概多少？分标段中标？

答：毛利率基本一致，收款会比较好；分标段中标。

4、2012年平均单体规模？

   答：2900万元，较2011年平均单体规模增长1600万元。

5、2013年度订单目标是多少？

   答：较2012年同期增长30%左右。

6、营改增对公司的影响？

答：目前政策上尚未明朗，但行业应该会转移给下游，政策确定后才能做最后的判断。如“营改增”政策实施，对整个行业都会带来一定的影响，公司会适应这种情况。“设计”合同已经改成“营改增”，目前未对公司产生影响。
7、公司觉得目前可以与公司形成竞争关系的公司有那几家？

   答：行业内前10名企业都可构成竞争关系。

8、公司觉得装饰行业的警惕度如何？
   答：1、从整体来看，行业目前趋势最终会导致行业内规模较大的公司得利，逐渐淘汰规模较小的公司；2、从行业增速来讲，百强企业基本可保持行业平均增速之上；3、公司是否存在瓶颈与行业是否存在瓶颈的关系并不大。
9、公司确保每年增速可达30%，瓶颈在哪儿？
   答：1、回款问题；2、供应链衔接问题；3、管理管控问题。针对以上三点，公司也有相应措施，如回款问题财务部门已经采取一系列手段措施，从2012下半年已见成效；公司今年为“规范管理年”，公司内部各个部门相协调，公司外部供应商的衔接，相信管理能力都会得到一定的提高；公司信息系统ERP也努力在两年内覆盖达80%。
10、公司幕墙业务预计2013年可增长多少？

答：预计2013年比2012同期增长30%-40%之间。

11、公司未来如何考虑幕墙业务的发展？

答：我们认为幕墙业务可带动内装，发展幕墙不仅仅是发展这一领域的业务，同时也带动公司整体的业务承接能力，促进公司发展。
12、幕墙业务集中在哪些领域？
答：住宅幕墙、玻璃幕墙、生产幕墙。

13、公司对成都恒基和上海蓝天的业绩是如何评价？

   答：蓝天和恒基2012年业绩增长不显著，主要是受宏观经济增速下降、基础设施投资减少的影响。行业龙头企业的市场占有率不断提升，而一些规模适中的企业短期面临发展的瓶颈。蓝天装饰由于以机场合同为主，合同较少，因此不同年份的合同利润率差异较大。且公司收购此两家公司都是以“互补”业务为原则，综合来看，基本达到收购预期效果。
公司将进一步加强对这二家公司的业务整合、人员整合，重点引进优秀团队，力争2013年有新的突破。
14、区域公司、营销网点 、营销网络公司的区别？

答：区域公司按行政区域划分，按市场活跃程度设置，一般以省或特大中心为基础，复制总部模式，人员和财务总部直接委派。营销网络公司和营销网点主要以经营为主，不涉及到生产。
15、公司对并购如何考虑？

答：公司对并购对象需认真优化调整，公司今后会调整战略，同质化的公司不会考虑，要更关注差异化，与公司形成互补的公司会重点考虑，对并购的门槛也会要求更高。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年05月08日


