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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2013-006
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	上海六禾投资—韩立，上海证券—陈启书。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦天清汉马会议室

	上市公司接待人员姓名
	潘重予

	
	问：请您谈一下公司近两年发展的情况？

答：从公司上市这两年来看，公司从销售收入和规模上都上了一个台阶，当然主要的原因是因为并购，增长的速度从整体上来看还是很快的。从安全行业上来看，目前还处于群雄割据的局面，行业内超过5亿规模的企业也就是3-4家，我们的自身增长同行业的增速来看还是匹配的。从国外IT企业经验来看，资本市场的并购是企业做强做大的重要手段，美国硅谷很多企业都是这样发展起来的，因此我们不能割裂开企业自身的发展和对外的投资发展。从行业内部来看，当企业做大之后就会面临用户多样化的需求，我们公司除了提供全方位的安全产品外，还有服务以及解决方案。这样多线的发展使得公司的效率有所降低，但随着公司规模的扩大，市场占有率的提高，公司的规模效应会逐步体现，我们相信未来几年公司的利润增长速度应该超过收入增长速度。
问：公司的投资都是出于什么考虑？ 
答：从国外IT公司的经验上来看，资本市场的并购会伴随企业从初期发展一直到后期。从安全行业上来看，安全行业的技术特点的复杂性和专业性决定了有一些高端技术只掌握在少数高端人才手里，因此通过资本市场的并购获得这些技术是企业快速发展的重要手段。我们投资的都是安全行业内的企业，公司的技术和产品都得到了补充。
问：公司的收入预计今年能达到10亿，请问如何实现？

答：目前信息安全行业每年的增速在20%左右，行业的增长给我们带来了更多的机遇。另外，公司目前在行业大客户销售上还有很大的潜力可挖，我相信今年的销售目标是可以完成的。
问：公司研发费用资本化每年大概有多少？

答：每年研发费用的资本化大概在2000多万，今年由于合并了网御星云会多一些。
问：公司销售的行业中哪个板块比较大？

答：行业客户大概占公司整体收入的2/3。政府、央企是最大的，能源、金融、军队军工和运营商还是比较大的。
问：请您介绍一下公司对外投资的情况？

答：公司对外投资了十多家企业，投资以行业布局为主。公司也在加强投资后对被投资企业的支持，考虑被投资企业的新技术与公司技术的互补，比如虚拟化技术、云计算、移动互联网等技术。
问：公司目前的安全产品都有哪些？
答：目前公司安全产品可以提供除加密产品外的全部安全产品，包括网关、检测、平台类产品。
问：未来公司的发展方向是什么？
答：从客户上来看公司未来还是以大型央企为主，从产品上来看，公司还是主要以提供全面的安全产品为主 。
问：目前行业内国外产品对公司产品是不是很有冲击？
答：历史上来看国外厂商原来是占市场的主导地位，但近几年来逐渐被国内企业所取代，目前来看国内厂商逐渐占据主导地位。

问：两家公司整合后会有哪些优势？

答：两家合并后网关产品会有比较大的优势；合并后公司形成了三大产品线，网关、检测和平台类产品，网御星云可以销售全线产品，销售能力和效率会大幅提高；后场的研发团队整合在一起后也会提高研发的效率；两家的大客户也会有一些互补，特别是在军队军工行业市场占有率很高。
问：今年客户的采购量怎么样？
答：目前来看今年的订单增长还是比较好的，特别是央企今年采购比去年明显增多。

	去附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年06月06日


