证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2011-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
光大证券股份有限公司         周励谦等
华创证券有限责任公司         马 军等

华西证券有限责任公司         艾孟奇等
建信基金管理公司             蔡 晓

华龙证券有限责任公司         许 红
三井住友资产管理股份有限公司 孙 伟

国泰基金                     王懿超 

	时间
	2011年4月22日下午3点-4点

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	刘鹏 梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就迪威视讯在战略规划、未来市场容量、技术研发、市场拓展、以及公司内部情况等方面进行了探讨。主要内容如下：
Q：公司未来三到五年主要的战略规划如何？

A：公司将立足于原有政府、公安的优势行业，进一步挖掘客户的需求，同时积极向国防、教育、能源等行业拓展，而且机会合适的前提下，公司将切入行业的上下游通用产品链。

Q：公司原有优势市场政府、公安等在十二五期间有什么具体规划呢？

A：十二五期间，国家在政府、公安行业的信息化建设不断加大力度，根据我们长期市场跟踪反馈的信息，在政府行业，公司原有重要客户之一在十二五期间就有6～7个亿的全网高清视频会议系统改造的规划，这个客户所有的订单我们公司是单一来源采购，公安行业也有具体的规划，因为有些规划涉密、不方便透露，但在量级上会呈现较大幅度的增长。
Q：公司如何判断行业市场的容量，是依据行业报告还是其它方面？

A：我们对行业市场的分析，主要是根据自身长期和客户的接触，对客户需求的把握，另一方面，基于行业的特点，部分规划是我方和客户共同制订的，另外也有一些来源于公司经销商或合作方的信息。

Q：公司业绩持续较快增长面临的最大的挑战何在？
A：公司上市后，解决了资金方面的瓶颈，目前最大的挑战是人才，需要更多的创造性人才。不同行业领域发展才人的培训需要的时间不同，每个阶段的需求也不一样。今年公司会增加业务人员，实施部门、研发部门、高端服务的人员比例。
Q： 公司2011年一季度，公司获取订单的情况如何？ 
A：，根据公司商务部统计的资料显示，公司一季度获取的百万级的订单，有三个来源于政府、有一个来源于教育行业、有三个来源于军队、有四个来源于公安，其中之一就是前不久在河南中标的3000多万的一个合同。
Q：公司今年一季报每股收益0.04元，昨晚公告季报，今天股价跌得比较深，公司怎么看待这种情况？

A：公司的业务模式一般投资者比较难以理解，包括机构投资者，如果没有深入的沟通，也能理解，另外因为公司客户的关系，很多业务和项目都需要低调处理。这方面公司将逐步改善，加强与投资者的沟通。

关于一季报的收益情况，因为公司的业务模式，造成营业收入的季节性比较强，一般上半年和下半年为3：7，特别是一季度销售收入占比特别低，不过今年公司一季度同比于去年已经有所改观。

今天股价大幅下跌，可能是一般投资者感觉公司盈利能力不够，这种情况，应该在下半年会有所改善。
Q：前不久有家北京易华录公司上市，感觉其产品和业务与迪威公司比较相似，请问易华录与迪威的产品有什么区别？

A：易华录他们的产品主要是针对于交通领域，而我们面向的是公安和政府部门，大家各自在不同的细分市场具有优势。
Q：去年主营业务是按照VAS和SIAP来区分的，如果按照政府、公安、其它行业这三个标准区分，是怎样的比例？

A：2010年按政府、公安和其它行业形成的销售收入之比为4:4:2，未来一两年可能会达到1:1:1，公司客户结构趋向多元化。
Q：公司拓展新的市场，是否会采用并购的方式？

A：不排除这种可能性，这是计划内容的一部分，逐步实现更均衡更长久的发展。制约发展的不是市场规模，是实施能力。

Q：公司目前在进行哪些研发新项目，举例子？

A：基于专网的多媒体通讯集群平台；针对专网和针对公网运营的新一代视频管理应用平台；基于特定行业应用的airmesh无线宽带数传电台；基于特定行业应用的图像采集平台等。
Q：公司的销售团队是按地域还是行业划分？

A：以行业为主，地域为辅。

Q：公司是否有做安防总包，比如海康模式的计划？
A：之前由于资金问题，公司无法以总包，或BT的方式承接大型项目，上市后如果有机会，在资金允许的情况下，可能会尝试这方面的动作。
Q：同行中，华平股份的毛利率很高，如果要公司要进入金融市场，会不会跟华平股份有竞争？

A：华平股份是以软视频的方式，基于办公自动化的平台为客户提供简单的会议服务，公司的视频会议侧重于大型行政重要会议，强调图像的高清晰度和高稳定性，双方的目标市场不同，一直以来，公司与华平在市场中都不存在竞争，双方在各自的市场领域中发展，两者没冲突。

Q：财务报表中的税费优惠有什么变化？

A：迪威公司09年税率为10%，从2010年开始，公司以国家高新技术企业享受15%的所得税，未来会尝试申请国家重点布局的软件企业，以享受更低的所得税优惠政策。
Q：我们看到公司较多的高级管理人员薪酬水平不高，未来是否会考虑股权激励？

A：这方面公司一直在考虑，未来在合适的机会会考虑做一定的股权激励。

Q：公司在实施跨行业发展的时候，是否会考虑以并购的方式快速切入？

A：如果有合适的公司，价格合适，公司肯定会考虑采用并购。

	附件清单（如有）
	承诺函

	日期
	2011年4月22日


