证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2012-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
中国银河证券股份有限公司         朱劲松

	时间
	2012年11月6日下午3点-4点

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	刘鹏 梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就迪威视讯在公司业务、市场拓展、行业竞争以及公司内部情况等方面进行了探讨。主要内容如下：

Q：公司目前在公安监控方面的情况如何？

A：目前在监控方面大部分都是承接二、三线城市的项目。商丘4000万的项目，7月份与本溪公安的签订将近8000万项目，这个之前公告过，现在陆续施工中。另外，佳木斯地区的项目，在报当地财政局审批时，财政局觉得部分仪器报价过高，现准备组织专家进行论证。如果顺利的话，这个月底可以签下这个项目。

Q：公司未来业务发展重点放在什么方面？

A：公司依然会巩固原有党政视频业务，逐步扩展公安监控。子公司讯安主要业务为涉密平板电脑，会在涉密方面多做些尝试，但是为涉密单位定制周期会比较长。讯安目前在为保密单位做一些产品定义、规划、研发等工作，暂未有实质性进展。未来公司重点会放在激光显示这块，子公司的建设是重头。

Q：整体来看，目前公司业务分为四大板块：公安监控、党政视频、激光显示、平板电脑？

A：新增一个。今年成立的子公司硕辉，主要做分销，公司董事长在分销这块资源比较多。对分销这块，今年可能会有收入但是量不会太大，规划明年可能会有2-3亿的收入，达到近一千万的利润。

Q：公司毛利率下滑的原因？

A：之前公司招聘了很多员工，新建了一些部门，再加上子公司的亏损，对毛利率有一定的影响。公司目前也是在调整人员结构，撤销一些不必要的部门和办事处。三季报中，公司的销售费用和管理费用也是大幅下降。公司会从整体上扩大销售，减少费用。

Q：目前母、子公司员工共有多少人？中视迪威作为战略性产业，是不是会扩招，进行人才储备？

A：大概200多员工。中视迪威有20人左右，在业务未有明显启动前不允许招太多人。尽管这个项目很好，但是还是要在谨慎的角度控制人员数量。在未来中视迪威的原材料、工艺、市场等方面得到验证，达到要求后，费用会适当放松。

Q：党政视频围绕政府这部分，采用分销方式，公司占比也不会特别高，公司会不会担心有其他厂商提供设备给政府？

A：每家公司都会有几个稳定的行业客户，再加上客户关系保持的好，不是其他厂商可以随意进入的。例如公司客户华光通讯与公司合作10年，一直都关系保持良好，而且设备也未出现问题，他们也不会轻易更换厂商，否则会承担更换其他设备带来的风险。

Q：今年整体目标，收入情况如何，毛利率有回升的可能吗？

A：今年的收入会有所提高，但利润不会比去年好。综合毛利率不会回升，因为分销会拉低毛利率，但产品的毛利率会好点。

Q：明年分销和激光能否达到预期？

A：分销方面会比较稳，可以达到2千万；监控方面，华光通讯项目启动后，业绩会好点；激光方面需要看明年的订单情况。

 Q：在党政视频部分，季报体现的毛利率有所下降是什么原因？

A：围绕客户的毛利率是比较稳定的，季报体现出毛利率下降是因为财务分类上有所不同。

Q：公司业绩的拐点将会出现在明年的上半年还是下半年？

A：上半年会体现一些。现在基数较低，随着费用下降，子公司盈利都会对明年的业绩有影响。

Q：公司将重点放在激光上，商业模式会否有所改变？
A：每个行业的商业模式都会有所差异，公司将会在商业模式上好好分析。短期会将激光产品放在院线，与院线的合作模式还是比较认可的。对于新媒体，需要思考下，明年可能会启动。

	附件清单（如有）
	承诺函

	日期
	2012年11月6日


