证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2013-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
广州广证恒生证券投资咨询有限公司         王聪
上海泽熙投资管理有限公司                 王骅

	时间
	2013年7月3日下午2点-4点

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	刘鹏 梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就子公司中视迪威激光显示技术有限公司（以下简称“中视迪威”）的基本情况、激光产品产业化、发展前景以及公司智慧城市发展战略等进行了探讨。主要内容如下：
Q：请介绍下成立中视迪威产业化发展目前的情况。
A：在中科院激光显示技术的基础上，中视迪威于2011年底成立，经过一年半时间的二次开发和产业化准备，已形成激光电影放映机和工程投影机的产业化能力，并于今年初与数码辰星签订三年1000台的战略合作协议，目前数码辰星已向中视迪威采购数台电影放映机，用于内部测试,包括目前正在试制对应于IMAX影院的LASERMAX巨幕放映机。在内部测试成功后，在八、九月份会陆续向市场投放。
从整体产品战略上来说，中视迪威目前着眼于院线和工程等高端市场，希望通过高端市场拉动产量，降低产品成本。在将成本控制到较低的情况下，将会逐步切入民用激光显示或商用激光显示市场。
Q：目前激光放映机的生产流程如何？目前的生产能力是否能符合与数码协议中的需求？全国电影院的市场有多大？
 A：目前激光放映机的生产属于外包组装，目前生产线主要在北京亦庄，中视迪威深圳研发中心也能完成小批量的组装。目前的生产能力是能够满足数码辰星的市场需求的，公司也正是考虑在绵阳建立激光显示大批量产业化基地。
目前全国电影屏幕数量大概在1.5万个左右，在目前电影产业发展良好的情况下，以后厅室数量会持续增长。根据影厅的大小，屏幕数量不同。一般一个影厅是1～2台电影放映机。
Q:公司将激光显示产业化基地选址绵阳的原因？
A：一个是基于当地优惠政策的考虑，因为中视迪威在北京政府没有享受任何税收优惠和政府补贴。另一个是从产业链的考虑，在绵阳有长虹、九州两家公司。中视迪威在和长虹沟通、谈合作开发激光电视。九州有军队产品入网证，拥有军队方面的销售渠道，中视迪威在开发防尘、防水、防震这样的“三防”投影机，比较适合军用。希望可以与九州合作，将投影机推入军方市场，打造移动影音系统。
Q:激光放映机相比传统放映机的价格高多少？维护成本多大？优势在哪？哪块占成本比例最重，占比是多少？激光放映机售价何时能与传统机持平？能否直接对传统机上进行改装？
A：激光放映机比传统机售价高30%左右，但优势是没有后续更换灯泡的要求以及维护成本。一台传统机的价格大概30-40万，但它的光源是灯泡，大概需要3个月左右换一次灯泡，一般影厅大概每年最少要换2-3个灯泡，一个灯泡价格在6000-8000元，且在色彩、视觉等多方面没有激光放映机效果好。
目前整机中激光光源是比较贵的，是成本中最高的，占30%左右，等激光放映机销售量达到一定程度时，成本可以相应降到与传统机差不多，希望明年可以做到与传统机价格持平。可以在传统放映机上通过更换光源的方式进行改造，可用激光光源直接替换传统的灯泡光源。
Q:中视中科与中视迪威业务是否冲突，提供给中视迪威的专利是否具有排他性？ 
A：中视中科是以七项专利出资，占中视迪威15%的股权。当初约定中视迪威负责激光终端产业化，中视中科负责做光源，两者不冲突。此七项专利已转入中视迪威，中视迪威在原有技术的基础上进行二次开发，目前整体技术已超越中视中科，公司也在不断的申请新的专利。
   Q：迪威视讯和扬州签订科技馆框架协议，什么时候可以签正式合同，以及公司在智慧城市如何步局？
   A：目前和扬州签订的只是框架协议，具体什么时候可以签订正式合同还具有不确定性，目前无法判断。公司原来一直从事党政、公安领域的视频通信和平安城市，积累了一定的客户资源，通过上市具有一定的资金实力，所以公司正在积极在有优势客户资源的省市探讨智慧城市项目的承接。

	附件清单（如有）
	承诺函

	日期
	2013年7月3日




