证券代码：300188                                                   证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                     编号：2013-07-02
	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	泽熙投资赵忆波、财富证券杨伟、个人投资者许自捷、卢文志和施能埭。

	时间
	2013年7月19日下午13:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌、证券事务专员高慧玲

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司参观
参观了公司的超级计算（云计算中心）、舆情实验室、无人机产品展区等。
二、座谈交流
1、 公司的服务器安全业务是软件产品还是硬件产品，目前有产生收入吗？

回复：是软件产品，该业务由公司全资子公司杭州创聚在做；由于刚推出来不久，目前尚未产生相关收入。
2、 公司的网络信息安全产品与“棱镜门”有什么不同？

回复：我们的产品和“棱镜门”涉及的产品是不一样的，我们主要是针对互联网上的公开信息进行搜索和分析。

3、 公司的美亚舆情网是面向哪些用户，目前有收费吗？
回复：主要针对民用客户，自己可以设置关键词，搜索相关的舆情信息。目前有少量收费。

4、 公司有没有基于大数据进行数据挖掘方面的业务？
回复：目前我们也在尝试，还在摸索合适的盈利模式。

5、 三朵云的收费模式？
回复：（1）取证云的收费和取证设备相关联，客户购买相关设备，公司免费赠送一年的取证云服务。一年以后若需再使用该服务就需要收费，但是对于政府部门来说购买服务通常较难收费，一般这部分收入都含在相关的取证设备中。（2）搜索云有三种收费模式，一种是帮客户建设自己的系统；另一种是客户直接采用我们的服务，我们定期给他推送舆情分析报告；此外还有两种模式相结合的方式，有些自建系统的客户只关注本辖区的舆情，其他区域的空白地带由我们搜索后推送给他们。（3）公证云主要针对民用市场，解决了存证和取证难的问题。存证方面具体收费标准在我们公司网站都有详细列示。同时我们可以出具电子数据鉴定报告进行出证。

6、录音也可以使用作为有效的法律证据吗？

回复：录音是否可以作为有效的法律证据主要与法院是否采信相关，通常需要技术手段保障录音信息的原始性。

7、 今年的三朵云增长快吗？

回复：因为我们的客户主要还是政府部门，转型至民用客户需要一定的时间，所以预计今年增长不会太快。

8、 公司的产品更新换代速度？
回复：大概是3-5年。

9、 公司上半年收入有增长吗？

回复：应该有所增长，收入增长速度应该要快于利润增长速度。

10、 公司三大业务收入，哪一块业务的增速快？

回复：从客户划分来看，应该是刑侦、检察院、工商等跨行业的客户收入增长较快。

11、 视频取证的相关产品何时推出？

回复：还没有完全产品化，尚处于研发中，今年应该会推出。

12、 公司最大的利润来源点是什么产品？
回复：主要还是电子数据取证产品。
13、 刑检领域需要哪些设备？
回复：取证设备，DNA检测设备等，刑侦领域我们也会代理一些国外的产品。

14、 公证云的推广情况？

回复：目前主要是培养客户，改善功能，不以收费为主。
15、 企业调查取证事业部目前有多少人？

回复：目前8-9人。

16、 企业调查取证增长情况？
回复：主要是针对一些大型企业，新开拓的客户，增长速度也不是特别快。

17、 公司和淘宝的合作进展情况？

回复：我们和淘宝等电商的合作陆续在进行，合作模式也在不断探索中。
18、 电信的运营商如何使用我们的公证云？
19、 回复：如电子邮箱管理，电信运营商可以帮我们推广公证云产品，双方可以进行收益分成。

20、 公证云是否可以考虑和京东商城等其他专业化的网站进行合作？
回复：确实是可以探讨这方面的合作。

21、 限制性股票解锁后，高管减持是不是在深交所网站有所体现？

回复：是的，在深交所诚信档案中会公开披露，达到一定额度还需要披露权益变动的相关公告。
22、 股权激励解锁的这部分股票什么时候缴税，税率为多少？

回复：8月份就要申报缴税，税率按照薪金所得来缴税，平均下来17%左右。

23、 今年半年报有强制要求披露半年度业绩快报吗？

回复：今年没有强制性要求，深交所鼓励上市公司出半年度业绩快报。

24、 现在高管可以减持解锁后的股份？

回复：定期报告前30日为敏感期，我们要求高管在该期间不要买卖公司的股票。

25、 工商领域，市场拓展情况怎样？

回复：工商领域已经建了示范项目，但是工商总局目前推广比较慢。

26、 工商推广后，市场规模有多大？

回复：目前还没有算过。

27、 电子商务的征税对我们的影响？
回复：有一定的促进作用，包括电子发票等，都需要进行监管。

28、 目前公司员工总数？
回复：不到900人，人员数量总体上没有增加。

29、 收购上面有没有新的进展？
回复：还是围绕主业，从横向和纵向寻找相关标的。

30、 我们有可能进入微信游戏这块吗？
回复：这只是公司为了推广相关产品和服务所策划的市场推广活动。目前暂没有进入微信游戏行业的打算。
31、 可视化数据分析应用范围？

回复：可视化数据分析可以将看似毫无关联的数据，通过分析建立两者之间的逻辑关联关系，这个产品目前已经开始推广了。

32、 电子数据司法鉴定的增长速度？

回复：主要是对相关部门送检的电子数据进行鉴定，大部分是一些零散的订单。

33、 访客系统业务的推广情况?

回复：这一业务主要是针对平安城市尝试推广的产品，目前只是做了几个试点。这款产品在政府、机关等重要部门都可以尝试进行推广。

34、 上半年费用增长主要来源于哪里？
回复：主要来源于人员费用、股权激励摊销费用、固定资产折旧费。

35、 今年股权激励摊销费用为多少？
回复：大概500多万元。
36、 公司收入情况呈季节性特征的原因？

回复：因为我们的客户主要是政府部门，收入和利润呈现季节性特征主要与政府部门的采购特征相关，他们的采购习惯一般为：第一季度预算，第二季度招投标，第三季度实施，第四季度付款。

37、 今年行业拓展重点方向是哪块?

回复：除了传统方向外，刑侦和检察院都是今年的重点拓展方向。

38、 毛利率下降的原因？
回复：主要是因为硬件产品销售占比较大，从而使得毛利率下降。

38、为什么阿里巴巴和淘宝推广公证云这么慢，是不是因为他们自己想做？
回复：若阿里巴巴和淘宝自身想从事这方面业务，其公信力不够。目前推广慢主要是因为推广这一服务需要其在技术、人力上给予保障。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2013年7月19日


