证券代码：000025、200025                      证券简称：特力A、特力B
深圳市特力（集团）股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2013-001
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
 eq \o\ac(□,√)媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他                              

	参与单位名称及人员姓名
	大智慧阿思达克通讯社 张开埠

	时间
	2013年7月30日 

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：郭东日
证券事务代表：孙博伦

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、目前汽车后市场业务年增长率为30%，处于一个井喷的状态，您是怎么看汽车后市场井喷的现象？
答：特力进入汽车后市场也比较久了，目前还保有奔驰和丰田的4S店。就我们了解，在深圳汽车后市场井喷式发展的时候已经过去，去年汽车销售整体情况非常不好，今年略有改观。随着国家政策调整以及对公共轨道交通的扶持，加之目前各大城市纷纷实施限购限行政策，对整体行业带来较大影响，目前汽车销售及服务行业竞争越来越激烈，行业前景不是很乐观。因此目前我公司也在筹划一些经营转型的事项。

2、向哪些方向转型？

答：我公司年报中也进行过披露，本公司在深圳水贝布心等工业区有部分物业。前几年深圳出台了有关旧工业区改造的政策，本公司借此机会对该部分物业进行升级改造。如特力水贝珠宝产业园项目已经启动，本公司拟将水贝片区的物业打造成珠宝产业园。
3、目前汽车销售业务好不好做？
答：目前本公司汽车销售的量很大，销售额很高，但是毛利率较低，受厂家返利等因素影响，盈利较难预测。

4、就您公司的业务来讲销售高端车是否是您公司发展的一个趋势呢？
答：这是变化的，前几年，高端车的利润贡献还是很好的，但自从金融危机之后，大概10年开始，高档车、豪华车对企业利润的贡献十分微弱，因此不能说销售高端车是公司的一个发展趋势，只能说高端车销售曾经火爆，现在就差很多。
5、我们看到贵公司2013年1月公告过对兴龙公司进行增资，请介绍下。
答：我公司持有兴龙公司30%股权。特力水贝珠宝产业园共有9个地块，兴龙公司是其中之一，兴龙公司过去是做机械模具的公司。本次兴龙公司将对其原有厂房进行升级更新，进行出租，创造收益。

6、您对汽车行业的看法如何？
答：可以说就深圳来看，汽车销售行业基本饱和。如一汽丰田品牌，起初深圳有5家4S店，而目前深圳市有15家，增长3倍。这还仅是一个品牌，深圳各种品牌的车都买得到，汽车销售行业竞争的激烈程度可以想见。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年7月30日


