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拓维信息系统股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2013-011 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □路演活动 

□现场参观                   □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 

中信建投证券朱律、李冠英、武超则，上投摩根基金孙芳、欧

宝林，广证恒生证券王聪，融通基金叶彦斌，国联安基金芮晨 

时间 2013.08.20  上午 10:00 

地点 董秘办公室 

公司接待人员 龙麒  李雯  陶靖 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

Q：公司布局移动教育的原因？ 

公司自 2010 年便开始了对教育的布局。受行业环境变化

等因素影响，公司发展遭遇瓶颈，管理层为了公司能够走得更

久、更远，考虑要拓展一块更具发展前景的新业务领域，最好

还能结合公司的已有优势；基于校讯通是公司当时发展比较好

的一项业务，并且拥有庞大的用户数量，因此公司选择以校讯

通作为基础，同时依托自身具备的能力与基础，通过内生外延

的方式开拓发展，充分运用运营商及互联网渠道，依托其广大

客户群体，结合线上线下互补发展，逐步实现移动教育、互联

网教育和创新学习中心三维一体的格局。 

在发展校讯通的过程中，我们做的另一件事就是打造教育

互联网，进行线上教育的布局。之前俞敏洪也说过，未来网上

教育将占 40%的比例，这显示，教育互联网化是一种趋势，即

使实现它的时间会稍微晚一点。公司结合国内目前的教育体制

与现状，重点打造互联网教育产品，着力推广名校教育资源。

公司的名校资源平台目前与长郡中学、北京四中、北大附中等

名校均有合作，通过与各大名校的合作，集中了名校优质教学

资源，面向所有学生提供高质教学资源，同时，作为线上教育

的辅助，我们也有同步进行线下培训的布局。现在公司教育平

台挂网的都是录制的教学资源，我们目前也在探讨实时培训班

模式，争取让客户拥有更好的网站服务和用户体验。  
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Q：校讯通收费方式？下一步发展方向？ 

校讯通业务主要是用户以定制短信的方式由运营商一方统

一进行收费，之后再与公司按照不同省份签订的协议比例进行

分成。 

公司此前拓展校讯通业务的步伐较快，虽然获得了较大的

用户增量，但是随着覆盖市场的扩大，服务质量和管理水平未

能及时跟上，公司自去年上半年整合了家校圈的校讯通业务后，

决定缓步前行，不再以并购方式快速扩大校讯通业务的市场，

而是决定在已有市场上进行深度挖掘，在稳固现有市场份额的

同时，深度拓展用户数量，不断提升服务质量和管理水平。 

 

Q：公司的微校产品情况？  

微校是公司研发的一款基于现实教育关系的教学平台，它

是纯短信功能服务的一种延伸，是打通学生、老师、家长及学

校四方的沟通平台，产品已初步成型，目前在省内进行试点推

广，商业模式还在探索中。 

微校产品团队当前正结合部分用户反馈意见对产品进行改

善，今后，公司的名校资源也可作为内容模块导入微校端。 

 

Q：公司布局手游情况？有何优势？未来目标？  

公司两年前开始代理《植物大战僵尸》，主要在运营商侧进

行代理运营。通过这两年的发展，尤其是国内智能机普及率的

大幅上升, 手游业务才开始了真正的爆发，公司自去年底开始

进行全渠道的运营，全面铺开三大运营商渠道及 UC、91、360

等在内的第三方渠道，为公司代理发行运营国外优质手游做好

充分准备。 

为了更明晰手游行业的运作模式，公司认为只有进入这个

行业才能深入了解它，决定在尝试研发产品的同时加深对行业

的理解，因此在去年底还组建了一支手游自研团队，并于今年

研发出了公司首款卡牌类游戏——《霸气江湖》，目前正在新浪

微平台开展内测，具体上线时间暂时还没确定。 

公司通过代理《僵尸 1》，获得了海外游戏的代理运营经验，

而海外精品游戏进入国内市场需要一个渠道，我们便利用自身

渠道优势和以往累积的成功代理运营经验积极开拓海外游戏市
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场。 

一般的手游周期有限，精品游戏的生命周期则会相对长很

多，因此公司从一开始就选择对精品游戏进行代理，公司当前

的重心就是不断增加代理运营海外精品游戏的规模，进一步扩

大手游代理发行运营的规模及效益，将公司打造成为国内排行

前列的发行运营商。 

 

Ｑ：手游代理分成模式？运营平台？  

手游收入一般由游戏内容商、发行商以及平台商三方进行

分成，公司代理发行运营的平台为除腾讯以外的安卓平台。 

 

Ｑ：公司更改代理游戏的自由度？ 

根据代理协议，我们有权对代理的海外游戏在一定范围内

进行改版，有权对游戏进行本地化的改造。在保障游戏开发商

对游戏内容的基本要求之外，可以在一定程度上对游戏内容和

玩法进行改进，最终结果获得双方一致认可就行。 

 

Ｑ：公司现有游戏团队情况？ 

公司目前主要有两个游戏团队，一个就是去年底才组建的

由十几个人组成的自研团队，主要为公司研究开发手机游戏；

一个是负责海外游戏代理发行运营的团队，目前拥有二十多人。 

 

Ｑ：与沈阳新邮合作情况？ 

软件技术服务是公司的基础业务，也是公司转型的业务基

础，公司不仅要夯实技术服务能力，还需不断提升服务质量，

以保证公司的健康稳定运营。 

公司与沈阳新邮进行合作，是希望双方在软件、服务支撑、

移动通信转售等方面进行合作，增强公司的软件服务能力，并

在运营商 3G、4G 融合通信环境下实现互利互赢。 

附件清单 无 

日期 2013.08.20 

 


