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投资者关系活动记录表 

编号： 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

远策投资 张益驰、龙岳 

时间 2013年 8 月 26日 

地点 公司二楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

蒋文群、丁赛君 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司基本情况的调研。 

 

 

 

 

附件清单（如有） 调研纪要 

日期 2013年 8 月 26日 



千红制药机构调研机要 

时间：2013 年 8 月 26 日 

地点：二楼会议室 

参与调研对象：远策投资 张益驰、龙岳 

公司参与人员：蒋文群、丁赛君 

签订保密承诺书情况：已经签订 

记录人：丁赛君 

调研的主要内容： 

1、问：半年报结果低于市场预期？ 

 答：蒋总从公司两大系列产品进行了分析： 

（1）国内制剂方面，上半年总体增长 27%左右，低于预期目标；肝

素钠注射液上半年销售收入也略低于预期目标；看来公司前期投入产

出效果还没有立即反应出来，销售人员的素质提升离目标还有一定差

距，这些不断持续改善的过程要发挥作用都需要一定的时间； 

（2）原料药销售方面，上半年销售收入总体同比增长近 37%左右，

但由于销售价格的低水平状态，加之粗品价格在今年有所反弹，造成

库存成本略高，肝素毛利空间有所下降。但今年对原料药销售结构进

行了调整，以成本为导向，增加了定点供应商，提高了采购能力和议

价能力；同时，整个销售团队能力也有了提升，从销量增长来看，市

场略有回暖的迹象，因此，整体销售上涨幅度较大。 

 蒋总表示，去年一季度基数较低，因此今年一季度同比增长比较

明显，二季度的进程相对有一定放缓；但第二季度还是按照公司整个



战略发展规划进行的，没有预期调整目标和方针。虽然在进程上暂时

有一定差异，但我们的年度目标不变，公司整体战略规划也不会变。

希望在后两个季度可以赶上进度，完成全年预期目标。 

 

2、问：公司上半年营销网络发展如何？ 

  答：公司上半年致力于营销网络的开发与建设，不断增加投入，

主要是怡开针、片剂，肝素钠注射液、复方消化酶、弹性酶等产品的

销售开发力度有所加强。2013 年公司的主要基调为投入、打基础，

当然希望上半年的投入，从下半年开始乃至明后年逐步有所收获，因

此，下半年乃至 2014 年、2015 年除继续加强投入外，重要的工作就

是强调和考核收获，投入产生的效益。 

 

3、问：目前销售人员有 400 多人，但公司品种结构比较单一，公司

有何措施？ 

 答：一是继续跟进低分子肝素的批文进度。 

  二是我们也将加快步伐寻找适合目标进行并购重组。虽然现在

还没有具体目标，但是我们主要的方向是寻找能与公司产品有互补作

用，能丰富公司产品线的一些产品，我们也将利用上市公司的优势进

行。但这个过程需要有一定时间和机遇。 

    交流过程中，投资者对公司产品品种发展方面、资本市场形势、

医药市场发展趋势等方面深入交换了意见，同时在公司做强做大方面

提供了一些建议和参考。 


