证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2013-005
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	工银瑞信，张剑峰；新华基金，金宏伟；

益民基金，马哲峰；中海基金，徐杰超；

中银国际，张君平；国都证券，曹宇宁、归凯； 
民生通惠，徐文琪；华创证券，周楷宁；
华泰证券，徐才华；银河证券，王华君；
中信建投，张淼；招商证券，管孟；

兵工财务，翁开松等；方正证券，黄立权、成尚汶；
长城保险，王志广；上海证券报，侯利红。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2013年8月26日  14:00-16:00

	地点
	惠博普公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书张中炜；
助理财务总监钱意清；

证券事务代表王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、互动交流摘要

问：公司油田环保业务中含油污泥处理业务的比重和未来增长空间如何？
答：含油污泥处理业务的比重较大，合同金额较大，目前环保业务贡献收入的主要是污泥处理业务。公司的含油污泥处理主要包括固定式处理设备和移动式的处理设备及服务。国内油田都存在污泥处理需求，公司的污泥处理装置及技术处于领先水平。
问：国外为何没有类似的污泥处理装备？
答：国外油田开采难度低，原油纯度高，需求较少。
问：上半年新签订单下降原因？
答：上半年新签订单下降与公司的营销策略有关。上半年公司将营销中心的国际业务与国内业务划分，重点放在国际市场，而上半年公司在国际市场没有拿到大订单，从而导致新签订单下降。
问：上半年天然气业务的毛利率较低，全年毛利率水平如何？
答：目前天然气项目的贡献主要来自天津武清项目，该项目毛利固定，平均5%左右，下半年燃气业务毛利率空间基本能维持。目前公司正在通过其他商业模式如LNG加气站等寻找利润率较高的项目。
问：武清项目下半年的供气情况如何？

答：下半年和上半年的供气量差不多，全年能超过2亿方。
问：未来其他燃气项目的价差是否与武清项目类似？
答：武清项目延续了之前的运营模式。公司的突破点是工业用户，通过工业用户建设管线，再将客户延伸到其他用户。
问：目前其他燃气项目的运行情况如何？
答：山西盂县项目正在试运营，天津静海项目主要根据中石油的管道建设情况，公司目前的准备工作已做好。今年燃气项目的贡献主要是武清项目以及山西项目的一些投资收益，明年看营口和静海的项目。
问：上半年油气开采业务毛利增长原因？

答：没有可比性。公司的产品都是非标准化的个性化产品，上半年公司的流量调节器在大庆油田有规模较大的订单，毛利较高存在偶然性，全年看还是会均衡。
问：公司接下来是否有超预期亮点？
答：公司也在期待大订单机会，目前还没有最终确定，主要是由于时间不可控，使新签订单低于预期，2013年公司业绩将保持稳定。
问：国家对民营企业放开LNG进口，公司是否有打算？
答：公司也在关注LNG进口，对民营企业来说是大宗国际贸易，制约因素很多。公司目前正在做相关的准备工作，主要是要找到合适便宜的气源。由于公司是第一次接触这种业务，需要花时间将链条完善，需慎重开展。
问：天然气业务的未来发展情况？
答：公司看好燃气业务未来的发展，天然气调价短期来说影响是负面的，长远来看行业没有问题。公司目前做的工作主要是基础性工作，如修管道，开发客户，完善产业链。目前随着政策的调整，气源优势已经不再明显，必须向上下游延伸。而面对终端的LNG加气站比较强势，向上的资源生产也比较强势，中间的管道运营会有尴尬的地方，除非是重要的主干线，否则竞争比较激烈，所以公司目前正在做上中下一体化的铺垫。回收投资实现盈利需要一个过程，目前主要是做基础工作。
问：LNG加气站规划情况如何？

答：公司在华北地区正在进行广泛的市场调研，从目前情况来看山西、河南、河北会有机会。加气站和气源关系不大，主要看气源价格，只要在该地区能拿到便宜的气源即可。
问：公司目前的发展战略是什么？

答：目前是两个发展战略：未来2-3年的增长主要来自传统业务，主要任务是开辟更多市场，同时向工程总承包转型；另外，公司向天然气行业延伸。
问：近期是否有新的战略方向？
答：近期新战略的可能性不大。从去年年底到现在已积累了一些发展思路，目前工作是做好基础工作，2013年对公司来说是个转折点，2014年是建设期，2015年将进入稳定状态。可持续的业务需要把基础打好。
问：环保业务及工程技术服务业务的可持续性如何？

答：工程技术服务主要是收购的潍坊凯特，该公司可持续性很好，通过公司的营销，业绩有较大提升。环保业务中的含油污泥处理服务机会很多，行业和领域不错，自身需要把基础打得更牢。
问：年终的收入利润目标是否有变化？

答：年终的目标没有变化。
问：如何解决柳林项目的资金需求？
答：通过债券、股权融资等。煤层气开采相对于页岩气比较成熟，从开采成本、气价等因素来看盈利空间不错。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年8月26日


