
机构调研接待记录

2013年8月28日下午，在总部董事会会议室由董秘徐秋、证代陈艳接待富国基金等来访者共10名。
主要问题：

1、 青海力诺未来利润情况如何
答：青海力诺一期电价1.15元，二期1.00元，电价20年不变，发电量2012年5910万度，根据审计报告显示，2012年的毛利率在65%左右，2013年1-4月份在70%左右，可以算出销售成本。这个电站将来对上市公司的贡献度主要在2个方面，一是净利润、二是现金流。
2、电力业务的运营团队组建情况
答：原青海力诺当地的运营团队公司将全部接收，副总裁、董秘直接主持参与此项目的尽职调查、审计评估、商务谈判及股权交割、业务交接等工作。电力公司这块上层由公司现一副总裁兼董事分管、另外将引进一个技术团队进入电力公司。
3、对太阳能电力这块有什么扩张计划及战略
答：公司进入新能源领域，不是对面料业务缩减，而是为了完成公司整体战略，达到公司内部要求业绩平均增长幅度30%左右的目标。电力业务公司目前以电站运营为主，暂时没有考虑涉入分布式电站的计划。
4、从收购青海力诺这一事项，你们觉得要成功完成此类收购的关键点在哪些方面
答：尽职调查很重要，从法务、业务与技术、审计、评估几个方面深入，关注接入条件及发电量等事项。
5、汽车内饰毛利率情况，如何保持

答：利用产业链优势，加速周转，在生产各道上消化年度降价的影响；公司研发能力的提高，新品的开发也将一定程度上消化降价因素；整合供应商。
