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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2013-012
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	汇添富基金—马翔，宏源证券—冯达、张楠，中国人寿养老保险股份有限公司—于蕾，华夏基金—孙萌，申万菱信基金—谭涛，财通证券—沈吉，上海盛宇股权投资基金—袁浩翔，景泰利豐资产管理有限公司—尹伊，毕盛（上海）投资咨询有限公司—余继刚，尚雅投资—金永亮，华能贵诚信托有限公司—丁香山、陈纪袁，国都证券—张咏梅，泰达宏利基金—胡涛，聚益科集团—陈群，中天证券—郑志文，北京千石创富资本管理有限公司—李安心，河北天任资产管理有限公司—牛亚南，工银瑞信—夏雨，华融证券—安静，深圳市明达资产管理有限公司—陈浩，西部证券—郑峰、周吉，嘉实基金—吴云峰，华鑫证券—胡小军，中国证券报—傅嘉，北京海润四方投资顾问有限公司—王东，国泰君安证券资产管理公司—陈亮，国泰君安证券—郝彪，中德证券—龚军，益民基金—陈志峰，莫尼塔（上海）投资发展有限公司—霍健。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦二层会议室

	上市公司接待人员姓名
	王佳、齐舰、潘重予、张媛

	
	问：公司和网御星云的整合效果如何？

答：目前两家公司的中、后场部门已经整合在了一起，前场销售部门虽然并没有整合在一起，但是已经形成了良性的相互补充和相互依赖。两家公司的重组风险已经没有了，现在整个集团公司处于良性的状态当中。
问：公司产品能够保持较高毛利率的优势有哪些？
答：公司的研发能力很强，具有不断提供市场需要的新产品的能力，使得产品的毛利率可以保持在较高的一个水平上。今后公司还要不断提高自身品牌优势，提供优质的差异化产品和服务，使毛利率优势得以保持。
问：目前公司的研发上有没有突破，有新产品推出吗？

答：公司的研发团队一方面在现有产品上加强核心能力，针对行业客户推出不同的产品等。另一方面采取联合开发等多种形式开发新产品，预计明年会有多款新产品推出。
问：政府是公司的主要客户，占收入的比重大概是多少？
答：政府客户占收入比重一般在40%左右。公司的客户还有大型企业等行业客户，大概占40%左右，其中电信行业占10%左右，金融行业占7-8%。
问：目前国外产品是不是正逐渐被国内产品所替换？

答：现在来看信息安全产品的国产化是未来的趋势，国产化的过程也是全社会对网络安全更重视的一个过程。
问：政府客户和行业客户的毛利率哪个高？ 

答：行业客户由于定制化的较多，所以毛利率稍高一些。
问：公司未来收入达到20亿的目标，大概会在几年内完成？

答：公司年收入20亿是一个中期目标，我们设想大概会在2016年左右完成这个目标。
问：公司的海外市场发展的如何？
答：今年我们在日本市场有所突破，通过经销商成功的打入了日本市场，未来计划海外市场占全年销售要达到10%左右。
问：公司的并购对象都有哪些？

答：公司的并购对象关注三类企业：一种是信息安全行业的大企业，像网域星云，这种情况是可遇不可求的。第二种是安全行业内的细分行业做得好的企业，例如恒安嘉新。第三种是拥有比较特殊技术的小公司。我们在整合小公司的时候会通过参股，保持小公司的独立性和创新性。
问：目前国家政府机构、大型企业等用户的网络安全现状是什么样子的？

答：目前国家和大型企业对信息安全还是很重视的，并且还有发展空间。原来的采购大多是网关、防火墙等标准化硬件产品，未来会在信息安全服务、系统建设等方面逐渐完善起来。随着信息化建设的逐步发展，信息安全会越来越受到重视。
问：中小企业用户未来的发展空间大吗？

答：随着云计算、互联网的发展，中小企业会将企业的财务信息、人力资源信息越来越多的放在“云”上或互联网上。这样他们对信息安全的需求也会逐渐增多。目前公司客户还是以行业大客户为主，但公司会同时关注中小企业的需求变化的。
问：公司目前的销售模式有哪些？

答：主要分两种销售模式：一种是直销的行业大客户，另一种是通过经销商分销。

问：公司有针对手机的信息安全产品吗？
答：公司目前还没有，但是公司投资的恒安嘉新公司具备相关的技术储备和能力。
问：公司的核心竞争力是什么？
答：公司的核心竞争力来源于公司通过这么多年在信息安全行业的不断积累，和长期服务客户形成的信赖，使得我们即了解客户的业务模式又懂得信息安全，这样就可以更好的满足客户的需求，为客户提供差异化的产品。

问：公司产品的价格比其他公司是不是高一些？

答：公司由于规模大，成本具有规模效应，所以在价格上应该更具有议价的优势。

	去附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年10月31日


