证券代码：002347                           证券简称：泰尔重工

泰尔重工股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2013-01

	投资者关系

活动类别


	√ 特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	招商基金（陈金东、吴伟明、孙海波）

	时间
	2013-01-18

	地点
	股东会议室

	上市公司接待

人员姓名
	邰正彪、杨晓明、董吴霞

	投资者关系活动主要内容介绍


	1.公司本次再融资为何会选择可转债这个品种，是基于什么样的考虑？

关于品种的选择问题，在考虑之初，公司内部也曾有过多次讨论，为了新项目的迅速上马，同时也考虑了市场情况及公司的资产负债率情况、投资者偏好以及公司各方面综合因素，最终决定选择可转债这个平台，这是一个谨慎的选择过程。

2.本次募投项目是否很久以前就有规划？

项目的立项是在公司多年市场分析的结果，技术积累和前期市场调研、市场渠道已经完成，各方面准备已经成熟，是在经过可行性论证的基础上决定上马的。

3.联轴器和人们常说的轴承有什么区别？

联轴器和轴承是两种完全不同的概念。联轴器主要用于冶金、造船、汽车等行业，属于动力传动机械，是动力的输出设备，在传输过程中不仅有动力传递，而且还有方向的调整。

4.钢厂是否经常需要更换联轴器？

任何产品都有一定的使用周期，在不同的工况下，更换周期也不尽相同，一般2-3年更换一次，一年定期检查一次。我们的产品较大、生产周期较长，作为整条生产线的关键设备，钢厂一般不会不换将就使用，否则一旦出问题，来不及更换将造成整条线停产。

5.钢厂在更换时换，可否不全部更换？

可以，2012年下半年度，公司提出了4S店理念并付诸实施，以备钢厂部分零部件更换及维修。该业务附加值较高，对于公司来说是利好的。

6.钢厂的电机更换跟公司是否有关？

以电机为主营业务的上市公司还是有的，如：宁波的东力传动。公司的战略目标尚未涉及到这一块的业务，但也不排除以后有可能会涉足该领域。

7.公司的市场份额占有率及主要客户是否有变化？

主传动轴这一块我公司约占40%；主要客户仍为钢厂、设计院、成套设备厂等国企、央企为主，变化不大。

8.根据公开信息显示,目前国内前五大钢厂都不是公司客户，为什么？

这个情况跟公司的起源有关。公司起步之初，主要的客户均集中在东北地区，上市后与宝钢等才逐步建立起合作关系，宝钢等钢厂由于实力强大，前期更倾向于进口设备。近两年，经济环境不好，才开始国产替代。2012年，公司与宝钢等的合作明显进步。

9.公司产品在价格上优势有多少？

前些年，公司接手第一个国内钢厂项目的时候，以国际同类产品三分之一的价格打响了品牌。目前，产品价格约为国际同行的一半。目前，公司在研发新产品，下一阶段我们将瞄准汽车传动轴行业，该产品省内乃至全国的需求还是蛮丰富的，例如省内就有华菱星马、奇瑞、江淮等。

10.募投项目精密卷筒和滑板特性？

精密卷筒主要用于卷钢，技术要求高，在钢厂也属于易耗件，钢厂一般用一备三；滑板主要技术在于其耐磨面的耐磨性能，产品附件值较高，一般以平方计价。

11.万向联轴器和鼓形齿式联轴器有何区别？

万向联轴器可以传输的动力较大、角度也较大，但精度低一点；鼓形齿可以传输的动力相对偏小一点，角度也小一点，但精度较高。

12.公司的应收账款为何增长如此之快？

公司的主要客户以国有大型钢厂为主，因其自身行业状况及大环境不景气，故近两年均收紧其财务政策。公司本着长期合作的原则，在信用政策范围内，适当放宽了滚动付款周期。公司也按照规定计提了坏账准备，但因这些钢厂多数是国企、央企，坏账可能性还是不大的。

13.公司2012年度全年营业收入和净利润如何？

综合来说，应该与去年同期差不多，目前尚在审计之中。

14.公司的定价方式？

议价、招标两种方式。

15.公司股本有无扩充计划？

具体时间和措施，以未来的公开公告为准。

16.公司希望可转债什么时候全部转股完毕？

这取决于公司业绩和二级市场行情。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013-01-18


