
证券代码：000851                                 证券简称：高鸿股份 

大唐高鸿数据网络技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2013-004 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研        √分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员姓名 张敏 北京德源安资产管理有限责任公司 

周楠 中邮基金 

陈剑 中信证券 

朱战宇 中国人寿资产管理有限公司 

朱晋 华夏基金管理有限公司 

刘志军 华夏基金管理有限公司 

武超则 中信建投证券股份有限公司 

刘博生 中信建投证券股份有限公司 

柳正华 中国华电集团资本控股有限公司 

邓喻 华能资本服务有限公司 

张潇潇 农银人寿保险股份有限公司 

许志方 易方达资产管理有限公司 

肖虎 中国明石投资管理集团有限公司 

刘翔 国信证券 

李响 国海证券股份有限公司 

康平 华安基金 

王娜 中国银河证券 



朱劲松 中国银河证券 

束海峰 华创证券 

陈自强 华创证券 

宋嘉吉 光大证券股份有限公司 

孙海波 招商基金 

王聪 北京沣沅投资投资有限公司 

秦庆 宏源证券 

孙杨军 南方工业资产管理有限责任公司 

夏元 中国人寿养老保险股份有限公司 

范帆 中国人寿养老保险股份有限公司 

时间 2013 年 11 月 11 日 

地点 高鸿股份会议室 

上市公司接待人员姓名 高鸿股份副总经理、董事会秘书王芊 

北京高阳捷迅信息技术有限公司 曾东卫 

资产管理部总经理 张锐 

证券事务代表 孙迎辉 

投资者关系活动主要内容

介绍 

 

一、公司的发展目标及定位介绍： 

公司坚持以“建立面向广大独立决策的投资和

消费主体的服务体系”为发展战略定位目标，致力

于从软件、硬件、服务等多方面满足各类客户多样

化的需求，逐步将公司打造成为具有较高社会价值

和投资价值的企业，最终提高公司的核心竞争力。 

二、公司本次并购高阳捷迅项目介绍 

高阳捷迅三个业务的进展情况和规划要点： 

1、计费软件业务 

高阳捷迅正在开发联通充值卡系统4G支撑平台，

包括充值系统、空中充值接口、充值卡渠道管理系

统、流量产品平台，预计都会在2014年上半年签署。

联通移动转售业务平台充值业务相关的系统也在开

发中，联通面向移动转售业务提供商提供开放平台，



也可以与移动转售运营商接洽独立的充值平台（无

进展）。 

2、第三方支付业务 

已开展互联网信用卡还款业务，目前月交易额过

亿元，其他的第三方支付业务正在进行测试中，测

试通过后向央行申请。与游戏商合作充值卡缴费的

业务我们归入数字商品交易业务。 

3、小额数字商品交易业务 

小额数字商品交易包括话费充值业务、收卡业

务和统一交换业务 

（1）话费充值业务 

公司是国内最大在互联网端话费充值平台，同

业企业很多业务要接入公司的平台，捷迅公司主要

的合作伙伴是支付宝、腾讯，京东、当当的充值接

口都由捷迅提供，目前除提供话费充值后还提供流

量充值，电信已谈定，联通和移动流量充值业务在

洽谈中。 

（2）互联网收卡业务 

目前是业务盈利的核心，今年下半年有信心通

过提高话费充值业务的市场占有率提高收卡业务的

市场占有率。已与多家移动游戏厂家合作通过话费

充值游戏业务，与腾讯多项游戏已合作。 

计划与app开发商合作推广应用内充值流量业

务和应用内话费支付业务（收卡）。 

（3）统一交换平台（开发中） 

实现三大运营商的话费、流量、游戏充值等之间

的兑换，相当于金融业的外汇业务，未来支持多种

积分和服务卡之前的兑换。 

详见《高鸿股份并购高阳捷迅项目介绍》 

三、并购高阳捷迅项目的进展 

高阳捷迅两年又一期的审计已基本完成，评估

初稿已提交国资委备案中，盈利预测涉及高阳捷迅



和上市公司的盈利预测，正在进行中。 

四、公司三季度中毛利下降较快原因解释 

三季报中毛利下降很快是公司业务模式造成的，

企业信息化业务对此影响较大，四季度会有所改善。 

五、公司主营业务介绍 

公司主营业务为三个板块，企业信息化业务、

IT销售业务、信息增值服务业务。 

企业信息化业务方面，逐步向“企业信息化服

务与集成商”转型，集成业务毛利季度性波动比较

明显，一般四季度是资金回笼期间。企业信息化业

务中，公司拓展教育信息化业务，首先教育信息化

业务符合公司企业信息化业务的发展规划，另外教

育信息化国家关注度较高，有利于公司业务的推进。

同时公司逐步研发VoLTE业务，主要提供给专网、特

种通信行业的应用。 

IT销售业务，电商业务收缩，实体业务减少。

电商业务流量下降很快，逐步考虑转向互联网服务

电商业务，目前公司电商业务中3C产品的毛利低，

利润损失主要在物流方面，公司结合此项考虑逐步

转型向虚拟交易。实体店面方面，公司逐步形成自

有平台，优化原有店面，开拓济宁、贵阳等自有物

业项目，同时在江苏设立新公司拓展IT销售业务，

在开展IT供应链服务的同时发掘了IT销售业务的多

元增值业务，加强与上下游合作，保持大客户批发

业务平稳有序快速持续发展。此公司主要为苏宁等

3C连锁销售商供货，和传统分销方式有着较大的区

别，主要通过增值分销，获得更高的利润和稳定的

收益。 

信息增值服务业务，公司加大数字新媒体业务

投入并通过和基础运营商的深入合作扩充通道实现

规模化运营，逐步建立常态化的内容资源征集体系，

大力培养创新业务，推进运营商基地模式业务。信

息增值服务业务中，公司逐步成为内容的提供商。

通道业务和新媒体业务销售额和毛利均在逐步上

升。 



六、公司为什么要进入电子商务业务？ 

实体销售、零售业务必然要介入电商，当时电

商可以生存，且 3C 厂家资源较多，公司在尝试，公

司在有限的资源下，控制规模减少亏损，保住客户，

2013 年初公司逐步考虑电商向互联网数字化服务转

型。 

七、公司并购高阳捷迅项目为什么要通过过桥

资金？ 

公司用于对外投资的自有资金不足，且融资偿

债能力有限；可动用的投资资金不足以支持本次投

资并购。 

八、目前高阳捷迅充值交易量情况，核心竞争

力？ 

九月份超过了10亿元，但是10月份可能有所下

降，受到国庆假日影响较大。 

个人估计三大运营商互联网充值主要在

300-400亿元之间，预计1年之间会有爆量增长，因

为习惯问题，公司目前的收卡市场是百亿左右容量，

占行业的40%。 

高阳捷迅三个业务主要为计费软件业务、支付

业务、小额数字商品交易业务，其中小额数字商品

交易业务中的互联网收卡业务是高阳捷迅业务盈利

的核心，高阳捷迅凭借先进的产品和优质的服务系

统支撑迅速拓宽市场，客户覆盖虚拟游戏、软件、

电子机票等行业，目前已与盛大、网易、巨人、网

龙、腾讯、完美时空、九城、久游等国内TOP15的网

游运营商建立了紧密的合作。 

十、对中国移动充值软件市场开拓情况，主要

竞争者包含哪些？ 

华为是主要的竞争对手，公司在中国移动的业

务处于起步阶段，历史形成的运营商支付软件市场

格局是移动大部分为华为接入，联通大部分为高阳

捷迅接入。 

十一、高阳捷迅小额数字商品交易业务平台壁

垒 



 
 
 

收卡和售卡业务要求平台处理量足够大，两笔

交易的基本完成时间，基本为几十秒，时间要求极

短，技术要求能力很高。公司业务平台可以支持日

近千万笔交易。 

附件清单（如有） 高鸿股份并购高阳捷迅项目介绍 PPT 

日期 2013 年 11 月 11 日 


