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浙江京新药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2013006
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中国银河证券曹阳、光大资管陈颖、第一创业证券许均华、大智慧丁盈盈、上海弘尚资产张学华、国华人寿戴炯瀚、万家基金匡伟、彤源投资谷玺和梁浩等十人。

	时间
	2013年11月12日

	地点
	公司二楼会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书徐小明先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	问：请您介绍一下公司三季度和四季度的情况。
答：我们公司目前主要业务分为两块：原料药和成品药；原料药目前销售情况一般，而成品药保持较快的增长速度。

增长最快的还是瑞舒伐他汀，前三季度同比增长了150%以上。第二个增长快的品种是康复新液，增长50%左右。辛伐他汀销售比较稳定。
地衣芽孢杆菌今年列为基药，有的地区基药标还没开。
问：目前预测公司增长在90%到120%之间，您看最终会更趋近于上限还是下限？
答：四季度是承上启下，在销售额上来说可能是比较好的季度。但考虑年底有一些费用要计提。当然这个会在适当范围之内不会有太大变化。
问：三季度的收入跟二季度基本上是持平的，但毛利率从42.7%降到40.6%，这个是什么原因导致的？
答：主要是由于产品结构的调整所致。
问：6到9月份气温比较高，使得我们喹诺酮生产成本上升，利润下降的比较多？
答：往年原料药在热天也是一个淡季。同时天气热可能有些损耗，一般第三季度我们削减产能。量之所以还能有所提高，是因为有一部分库存支持。
问：瑞舒伐他汀明年公司的规划和判断是怎样的？
答：瑞舒伐他汀两到三年内对公司的贡献还是很大的。现在的竞争格局基本稳定，竞争对手短期内应该不会形成威胁。这几年市场容量增长很快，接下来几年市场还会有增长，未来这个产品将会达到2、3亿。
问：康复新液产能是不是上到有些饱满的水平了？
答：原来的生产已经趋于饱和。新的1000万盒募资项目将能顺利实际转接。
问：公司新批的匹伐他汀有什么规划？
答：现在在搞生产前准备，估计要两个月后才能上市。详细规划还没有出来。
问：匹伐他汀能否做到瑞舒伐他汀的程度？
答： 这个要等详细规划出来后才能作出判断。
问：新品种出来，从队伍的角度来说公司有哪些变化？
答：每个品种都是有相应规划的。像康复新液是打算做长期的，在价格、代理商等因素上都有所考虑。在浙江，上海，江苏是自己推广为主。
问：地衣芽孢杆菌的新产能有什么规划？
答：这个产品的产能公司将会做好长远考虑。
问：益和堂是怎么考虑的？
答：具体收入到上市公司的时间还不确定。目前他们销售额有五六千万，目前比较缺乏销售人员。现在主要做排石颗粒，全国三家的保护品种，竞争格局很好。沙溪凉茶是很有特点的，可以治疗感冒，而且是自主定价。润肠宁神膏是国家三类新药，也是保护品种，在老年市场是很好的。

问：公司在2011年前报告中披露数据是比较细致的，其中有一类叫其他类药物，这一类数量还比较大，有6000多万元。请问这一类药都包含哪些品种？
答：包括氯雷他定、西沙比利等。
问：公司对于制剂出口这块有着怎样的规划，是不是在资源上还是像国内倾斜？
答：制剂出口也是新的业务的开拓，也是一种尝试。目前重点在国内市场。
问：大家比较关注公司二股东大量减持的问题，这方面情况简单介绍一下？
答：前期减持也有，2009年到目前四五年时间减了2%，根据目前的了解近期不会大规模减持的。
问：公司近些年扩张比较稳健，未来怎么考虑？
答：目前公司在积极寻求合适的并购标的，并购方向主要倾向于中药产业，尤其是有潜力过亿的品种为主。。
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