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浙江京新药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2013007
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	财通证券朱侃霆、东吴证券许希晨和洪阳

	时间
	2013年11月14日

	地点
	公司董秘办公室

	上市公司接待人员
	董事会秘书徐小明先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	问：请您介绍一下公司今年到目前为止的经营情况。
答：原料药业务今年总体经营平稳。左氧氟沙星的产量有增长，主要是别的产品生产线改造过来。明年左氧氟1000吨募投的产能会完成，现在还在改进工艺。制剂出口今年较去年有较大增长，明年5亿粒募投产能会出来。成品药业务增长较好，增长最快的还是瑞舒伐他汀，前三季度同比增长了150%以上。第二个增长快的品种是康复新液，增长50%左右。辛伐他汀销售比较稳定。
问：制剂出口的情况如何？
答：制剂出口处于起步阶段，总的规模不大。制剂出口主要还是按订单生产的代工模式。我们和英国、德国的很多客户都保持了长期的良好的关系。
问：瑞舒伐他汀的销售情况？
答：增长很快，今年会过亿。主要是公司营销队伍加大了对这个产品的推广，同时具备原料和制剂的优势。核心市场还是在华东地区多，其它地区占销售额的一半左右。市场竞争格局基本不会有太大的变化。这几年市场容量增长很快，接下来几年市场还会有增长，未来这个产品将会达到2、3亿。
问：匹伐他汀上市后的规划？
答：匹伐他汀制剂现场检查已经完成，原料药还待检查。预计明年年初可以上市。
匹伐他汀的原研是日本企业，一般推广的力度比较弱，导致目前整体市场规模不是太大。明年主要是前期投入，对利润贡献不大。
问：康复新液的销售情况？
答：康复新液我们的质量和口感好。原材料不存在瓶颈问题。主要推广消化科，未来推广妇科、手术后。明年募投的1000万盒产能会逐步出来，这个产品的市场前景也很好。
问：地衣芽孢杆菌的销售情况？
答：今年第一年上市，销售几千万元，主要是进入14个省市增补目录销量。主要适应症是便秘、腹泻和痢疾。医生接受度比较高，北京市场做的很好。只要能够基药中标，就能看到销售量的增长。主要还是做医院市场，不会把OTC市场作为重点来考虑。
问：公司的销售队伍体系是怎么样的？
答：公司自己的销售团队主要在江浙一带，其它地区依靠代理商。销售是按大区划分的，没有分产品线来做。
问：益和堂目前的运营情况？
答：益和堂的产品很多，比较好的有十个左右。现在主要做排石颗粒，全国三家的保护品种，竞争格局很好。沙溪凉茶是很有特点的，可以治疗感冒，而且是自主定价。润肠宁神膏是国家三类新药，也是保护品种，在老年市场是很好的。公司目前在协助益和堂组建营销体系。
问：公司的研发体系是怎么样的？近期会有哪些新产品上市？
答：我们有位于上海和新昌的2个研发基地。新昌研发基地主要负责一些仿制药（首仿药）的研发，上海的研发主要针对一些难度较大的新药以及对外的合作研发。未来会有新产品上市，但总量不会太多。公司的研发投入主要是按项目确定投入。
问：公司对于收购有哪些考虑？
答：目前公司在积极寻求合适的并购标的，并购方向主要倾向于中药产业，尤其是有潜力过亿的品种为主。
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