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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2013-014
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	远策投资管理有限公司—李成凯，华融证券—陈庆、范贵龙，南方基金—叶智鑫，鹏华基金—吴凡，海通证券—蒋科，银河证券—张博宇，深圳市太和投资管理有限公司—李丕毅，国金通用基金—彭俊斌，长城证券—程昊，中国人寿—夏天，中信证券—阳嘉嘉，北京金百镕投资管理有限公司—崔墨男，瑞银证券—周中，五矿国际信托—蔡凌荣，北京腾业资本管理有限公司—秦卓。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦二层会议室

	上市公司接待人员姓名
	潘重予

	
	问：请您先介绍一下公司的业务情况？
答：公司是一家可以提供全方位的信息安全产品和服务的全国性的厂商，我们的客户主要是企业级的客户，包括：政府、军队、大中型企业等。我们的产品主要分串联、旁路、平台管理等几大类，涵盖了除密码加密外的信息安全的绝大多数产品。目前整个信息安全行业还处于初级阶段，需求和供给都比较分散，我们公司目前在行业内处于领先地位，但市场占有率水平仍然偏低。目前整个行业的发展大概每年15%--20%的增长，并没有进入到行业的爆发期，但随着信息安全事件的不断增多，全社会对信息安全的不断重视，行业的增速有望得到提高。

问：目前与公司竞争的企业都有哪些，我们有什么优势？

答：同公司竞争的信息安全公司有四大类，国外品牌企业是一类，与它们相比我们的研发本地化水平和响应客户需求的水平都有优势，因此目前外资品牌的市场占有率逐渐减小。第二类是政府或国家的研究所办的企业，相比较我们在机制上更有优势，会完全跟着市场走，整个公司的市场化程度很高。第三类是做软件的大型企业，比如东软、华为、海信等，它们有品牌、资金优势。但战略上，信息安全产品是其补充，辅助业务。我们对他们的优势主要是我们只专注做安全。第四类是做集成的大公司，他们有一定的客户优势，相比较我们在研发技术、专业团队上更有优势。第五类是和我们一样的只做安全的企业，我们同他们相比研发投入较大，并且上市较早，资本运作方面有优势。

问：近日新成立的国家安全委员会对信息安全行业是不是实质性的利好？

答：我认为应该是，国家一把手挂帅国家安全委员会，说明国家对信息安全的重视程度得到极大的提高。相信相关法律法规，产业政策会在不久出台，会刺激信息安全行业的发展。
问：思科(中国)三季报业绩下滑的原因说是因为国外产品正逐渐被国内产品所替换，您认为在信息安全行业这种现象普遍吗？

答：这种现象确实存在，但我们相对思科来讲规模还很小，并且公司的三季报不具代表性，因此对业绩的影响还不是很大。现在来看信息安全产品的国产化是未来的趋势，国产化的过程也是全社会对网络安全更重视的一个过程。
问：目前和网御星云的整合如何了？

答：公司目前和网御星云在公司治理结构上已经整合完毕，网御星云的人员已经进入到公司的董事会、监事会。在中后场研发等部门目前也已经整合完毕，预算管理也已经两家公司合并管理了。下一个阶段是要逐步在销售的前场部门进行整合，但调整不是一步到位，而是逐渐展开的。
问：明年公司会推出什么新产品？
答：公司在研发上关注国际前沿的信息安全技术，目前在公司的串联、旁路和平台类产品上都不断更新研发升级产品，同时我们在“工业控制”等新领域将开发新的产品来满足客户的需求。
问：和天融信相比两家公司的不同优势有哪些？  

答：天融信主要是做防火墙等网关类产品，我们的产品线则更加完整，具有专门团队进行攻防技术的研究。
问：信息安全行业的集中度不高，随着行业的发展，并购是不是提高行业集中度的重要手段？

答：对，我认为是这样。通过资本市场整合一些中小企业，可以快速提高公司的市场占有率，并且不需要自己做所有的技术研发，资本整合更有优势。目前资本市场还是越来越支持重组并购的。
问：新老客户的比例是多少？
答：大概五五开，老客户稍多一点。
问：未来哪些行业增长速度较快？

答：能源、烟草、金融、电信等行业增长较快。


	去附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年11月20日


