证券代码：   002020                            证券简称：京新药业

浙江京新药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2013008
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券孙晓东和徐佳熹、天隼投资盛夏、广发证券刘宁、复星集团郑丹鸣、人保资产田刚、工银瑞信谭冬寒、鼎诺投资葛云霄、银河基金李维共八家机构

	时间
	2013年12月19日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书徐小明先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司主打产品瑞舒伐他汀今年销售额过亿，预计明年仍有望保持高增长；康复新液接近1亿，预计明年有望保持高增长；地衣芽孢杆菌预计明年快速增长；其他品种方面，盐酸舍曲林今年销售约3000万，未来有望继续保持快速增长，辛伐他汀未来有望保持自然增长。总体来说，我们认为公司三个核心制剂品种竞争格局良好，各地中标价维护良好，而且均处在成长初期，有望驱动公司业绩持续高增长。

增发对短期业绩有所摊薄，但由于募集资金分期实施，短期内也可以贡献一定财务收益，预计摊薄影响有限，目前来看，我们预计大股东参与比例有望达到20%，也彰显对公司中长期发展的信心。

公司目前对外销售的原料药以喹诺酮类为主，未来原料药的定位为制剂业务服务，产能不会再大幅扩产，基本保持盈亏平衡的比例，占公司收入的比重会逐步降低。

在制剂出口的发展规划方面，公司会实施制剂品种海外自主注册。
今年收购的益和堂旗下拥有沙溪凉茶等多个中药保护品种，但由于原来营销实力有限，目前销售规模很小；收购后已经完成对益和堂的营销规划工作，初步确立了沙溪凉茶、养血生发胶囊、润肠宁神膏等重点品种。

在营销方面，公司自营队伍以华东为主，其他省份以招商为主，其中自营和代理的销售规模各占50%左右，公司制剂的人均销售额在国内已居于前列，未来随着公司销售规模的增加，其自营队伍会逐步扩展至上海、江苏等华东地区，自营队伍建设工作会逐步强化，而且随着公司在心脑血管、消化和精神领域产品线的逐步拓展，公司也会进行精细化的分线营销改革。

在未来产品线规划方面，公司主要立足心脑血管、消化道和精神类三大优势领域，其中心脑血管产品线已经形成辛伐他汀、瑞舒伐他汀、匹伐他汀的系列产品组合，未来还有阿托伐他汀、氯吡格雷等在研品种；消化道领域目前公司已拥有康复新液、地衣芽孢杆菌、润肠宁神膏等品种；虽然精神类产品目前只有舍曲林单一品种，但储备产品非常丰富。
收购作为公司一项重要战略，目前有很多项目在关注，预计未来仍会继续进行一些收购工作。

	附件清单
	

	上报日期
	2013年12月20日星期五


