证券代码：002375                        证券简称：亚厦股份

浙江亚厦装饰股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-01
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	宏源证券股份有限公司   傅盈、鲍荣富
中建投信托有限责任公司  章程、徐任哲，侯春枫

上海新泉投资有限公司   罗宇

华安基金管理有限公司   张家辉

东兴证券股份有限公司   贺宝华

	时间
	2014年3月3日  下午13:00

	地点
	浙江亚厦装饰股份有限公司冠盛大厦22楼

	上市公司接待

人员姓名
	总裁   俞曙    副总裁兼董事会秘书   吴青谊

投资者关系总监    戴轶钧   证券事务代表    任锋

会议记录人   徐丹露

	投资者关系活动主要内容介绍

投资者关系活动主要内容介绍


	1. 公司为什么做智能家居？

答：公司属于装饰行业，从本质来讲还是服务行业。智能家居要落地并真正进入家庭，其绝大多数部分最后还是要通过装饰公司来实施完成的。智能家居包括的四个方面是安防，体感，温控和家电。除了家电是可以由客户后期买入的，其他的三个部分都是需要由装饰公司在前期就设计并安装好的。

2. 单个住户的智能家居使用的需求是否有变化？

答：由于智能化的市场完善，客户对智能化的接受程度和需求也会不断增加。

3. 在智能化的进入中，客户所关心的安全性问题和隐私性问题，会不会对公司的智能化战略的实施造成阻碍？

答：智能化信息数据的采集内容包括室内环境的湿度，空气质量，微生物含量等数据，并不会涉及到一些相对隐私的信息。客户能够通过这些数据来检查室内环境的质量，从而提高生活质量，丰富体验环节。在未来，客户对于智能家居的需求是会提高的。

4. 公司和其他做智能家居的公司相比，是否有不同之处？

答：开发商的门禁系统等一些含金量较低的方面，公司是不做的。公司主要是做家居产品的二次开发,而且二次开发在智能家居总的工程量中含金量最高。
5. 在做智能家居的硬件公司，系统集成公司，相关产业链公司这三类公司中，公司的优势在哪里？

答：公司对目标产品的定位是绿色的体验式的智能产品。对大部分客户而言，想要的是绿色超过智能，公司要做到不仅是智能，首先要做到绿色环保以及可操作性。但是做到绿色和可操作性的背后，肯定是来自智能的支持。对公司来说，未来更想成为一个科技化、智能化的互联网基因的公司。通过运用金融创新，走总承包道路，整合社会资源，通过捆绑来结合上下游产业。公司从很早以前就开始摸索智能化，研究能够和未来的智能化相匹配的装饰技术，通过运用互联网思维，对历史数据进行剖析和建模，把大数据管理运用到业务规划中。

6. 公司对小规模客户在智能化的要求需求上，多久方案能够成型？

答：公司会通过提供成品，对于小规模的家装客户而言，定制化费用比较高。

7. 公司在未来的定位？

答：公司在未来目标是成为总包商，成为集成商，成为服务运营商。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2014年3月3日


