证券代码：   002020                            证券简称：京新药业

浙江京新药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2014001
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	光大证券范强旺、富越资本张勇、天风证券薛余来、东方证券王惠和李淑花、信达澳银基金柴妍、安信基金张磊、通用技术陈全、银河证券曹阳、华夏基金李人望和李恒、齐鲁证券孙建、晟泰投资薛冰岩、兴业证券孙晓东、嘉实基金王雪松和季文华、玖歌投资朱世祥、万家基金良伟、浙商证券张弘、

	时间
	2014年3月10日

	地点
	浙江京新药股份有限公司行政楼一楼贵宾会议室

	上市公司接待人员
	董事长吕钢先生、总经理王能能先生、财务总监陈美丽女士、董事会秘书徐小明先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、2014年瑞舒伐他汀、康复新液在医保药品招标中，是否有降价的风险？如何维护公司继续中标？
答：药品招标降价是趋势，作为公司主打产品瑞舒伐他汀钙片、康复新液竞争厂家为3到4家，投标确实会存在一定压力。公司在招投标中将充分利用企业和产品优势，结合招标规则分析竞品，合理报价力保中标。同时，将针对产品进行持续改进，提升产品竞争力。
2、公司的销售模式介绍，未来分产品线销售团队的建设规划
答：公司现有销售模式是自营推广与代理招商相结合。随着新产品不断上市，公司将逐步考虑分产品线操作，建立相对专业化的销售团队。
3、针对江浙沪地区及其他地区的医院渠道开发计划
   答： 江浙沪是公司自营区域，拥有一定的市场基础和资源，也是主打产品重点开发区域。
4、公司瑞舒伐他汀2013年销售实现过亿，增长超过100%，请问这个品种快速增长的主要原因？公司瑞舒伐他汀此前在山东是独家中标，公司能够独家中标的原因？今年是医保招标大年瑞舒伐他汀的招标降价压力怎么样？公司对瑞舒伐他汀今年增长的预期？
答：1）2013年公司瑞舒伐他汀销售过亿，销量增长迅猛，一方面得益于调血脂市场规模扩容，同时瑞舒伐他汀因产品优势突出，市场份额进一步扩大；另一方面该产品全国中标情况较好。
2）瑞舒伐他汀钙片在山东省县级公立试点医院药品集中采购中为独家中标品种，主要因为企业通过国家新版GMP认证，瑞舒伐他汀钙获“国家重点新产品”证书，这二项均列入招标规则加分项，再加上企业在投标报价上利用规则充分分析竞争对手综合得分情况，准确报价得以独家中标。
3）2014年为招标大年，瑞舒伐他汀片作为企业主打产品，各省投标存在一定压力，企业将利用该产品自身优势，力保以合理的价格中标。
4）瑞舒伐他汀增长势头良好。
5、康复新液这个品种我们收过来增长也非常快，这个品种在市场定位和营销策略上是否有什么变化？目前康复新液也进入了不少省份的基药增补目录，这个品种公司计划如何拓展基层市场？公司对康复新液今年的增长预期？
答：1）康复新液是公司核心品种，我们加大了市场支持力度，在学术上精耕细作，同时对内考核和激励比较到位，将该品种推向快速增长。
3）随着康复新液部分省份进入基药增补目录，2014年在原有目标科室（消化科、口腔科、肛肠科、儿科、皮肤科）基础上，增加基层医疗机构全科为重点推广科室。将加大康复新液基药增补省份基层医疗机构目标科室的学术推广和医生教育。
6、地衣芽孢杆菌作为新进基药品种，这个品种在医院渠道的接受度怎么样？这个品种在渠道、推广策略等方面准备如何定位？
答：1）从我们对地衣芽孢杆菌前期推广经验来看，已执行基药新标的区域，医生对这个产品多数较为认可，随着推广力度加大重心下沉，产品接受度将进一步提高。
2）在市场推广方面，该产品以医院市场为主导，带动OTC市场销量提升，并逐步在规模医院树立样板市场扩大产品影响力。
7、未来大健康领域的战略规划
答：大健康领域是未来的发展方向，对京新来说也是全新的领域。公司将充分利用益和堂、沙溪凉茶的百年品牌，探索和建立适合京新发展的好的商业模式，再分析确定合适的产品寻找合适的切入点，争取2014年在大健康领域有新突破。
8、康复新液的原料近两年的供应价格情况？
答：康复新液的原料为美洲大蠊。美洲大蠊供应价格曾在2012年出现较大幅度上涨，此后公司已建立美洲大蠊养殖基地，并能全面满足康复新液生产需求，原料成本稳定。
9、收购的益和堂药业目前经营情况如何？益和堂这边主要确定了哪些核心品种？预计做到多大规模和装入上市公司的时间计划？
答：收购益和堂制药以后，已经实施了管理整合，营销整合等一系列工作，目前经营状况快速提升。目前的核心产品为沙溪凉茶、排石颗粒、骨仙片和润肠宁神膏。

公司计划在益和堂的各种经营风险解除，能够实现快速增长时，上市公司会实施收购。

10、公司今年在外延式收购方面是否有计划？
答：公司还会积极参与医药产业整合，并购方向是特色中医和生物制剂。
11、能否最后给我们再梳理一下公司未来两年或者三年的主要增长点，以及经营目标？
答：未来2到3年公司的主要增长点在于核心制剂产品的快速增长，公司在心脑血管领域、消化系统领域、精神神经领域都有核心产品，其中心脑血管领域有辛伐他汀、瑞舒伐他汀和匹伐他汀等，消化系统领域有康复新液和地衣芽孢杆菌，精神神经领域有盐酸舍曲林、左乙拉西坦和卡巴拉丁等。这些产品公司都具有比较强的竞争力。

12、近几年我们可以看到浙江省的原料药企业都在进行原料药向制剂的转型，目前来看我们公司在向制剂转型方面已经取得了比较大的突破，能否和我们分享一下公司成功转型的经验？
答：（1）一直坚持向制剂转型的经营思路，坚持把各种资源向制剂集中，包括研发投入、设备更新和营销体系建设等等。所以不断有好的产品出来，产品也能推广成功。

（2）积极实施并购战略，取得核心制剂产品。

（3）坚持制剂国际化，成品药出口已经具有一定规模，并且潜力非常大。

13、公司在心血管、消化、精神、抗感染产品开发规划

答：公司在研发线上，主要还是在现有产品线中的心血管、消化、精神及抗感染类产品中继续进行布局，每年将会有二十来个品种立项。
14、能否介绍一下公司后续的产品线研发规划？ 
答：公司在围绕产品线的开发上，涉及到创新药、仿制药、中药及生物制品，在仿制药开发上我们力求在如何提升产品的技术壁垒上下功夫。另外，开展对公司现有中药的二次开发，主要在质量提升，搞清作用机理上做针对性的研究工作，以及中药新剂型、新的适应症的开发。

15、公司年报披露2014年经营目标包括制剂出口要实现快速增长，实施FDA产品注册，请问目前在国际市场的认证情况，未来还有哪些品种能够实现海外销售？
答：目前主要出口的产品有辛伐他汀、氯吡格雷、左乙拉西坦等，今年还会增加二甲双胍和盐酸舍曲林等产品出口。已经选定了FDA注册产品，但取得FDA注册成功需要2到3年时间。
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