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烟台东诚生化股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

  编号：2014-005 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

长信基金 张佳荣 

中国人保资产管理 田刚 

民生加银基金 蒯学章 

中海基金 郑磊 

时间 2014年 3月 12日 

地点 烟台经济技术开发区长白山路 7号公司三楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

刘晓杰、孙平 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

了解公司经营情况 

 

 

附件清单（如有） 会议纪要 

日期 2014年 3月 12日 

 

 

 



烟台东诚生化股份有限公司机构调研会议纪要 
 

时间：2014年 3月 12日 

地点：烟台经济技术开发区长白山路 7号公司会议室 

调研人员： 

长信基金 张佳荣 

中国人保资产管理 田刚 

民生加银基金 蒯学章 

中海基金 郑磊 

公司参与人员：刘晓杰、孙平 

承诺书签署情况：已签署 

记录人：孙平 

 

主要交流内容： 

1、 大洋制药是否有依靠单独产品创造销售收入超过一千万的？是否有依靠单

独产品创造销售收入超过一个亿的产品？ 

答：单独产品超过一千万的有若干个产品，单品收入超过一个亿还没有。 

2、 大洋制药这几年主要靠单品和招商代理来实现业绩增长？ 

答：收购之前，可以这么理解。 

3、 大洋是否有独家品种？ 

答：有几个独家剂型，如消风止痒颗粒的小儿剂型，独家品种有饿求齐颗粒，

彝族民族特色药，治理慢性肠炎；处方药金菌灵片等。 

4、 公司第二大股东对自身持有的股份有什么想法？ 

答：公司第二大股东金业投资的股份尚处于锁定状态。 

5、 大洋制药净利润、收入？持续多长时间的增长？ 

答：大洋制药在 2013全年实现销售收入与净利润增长实现预期。通过提高自

营销售比例等销售模式的完善，我们预计未来将会实现持续增长。 

6、 公司向制剂转型的思路是什么？ 

答：：在中药 OTC 领域，在大洋制药现有销售渠道的基础上搭建更宽广的销



售网络，并以此为基础通过收购整合适合大洋制药生产和销售的优秀品种植

入其中，以实现大洋制药业绩的快速增长。 

在处方药方面，以生物医药工业园为平台，一方面依托公司现有的及在研品

种那曲肝素钙、达肝素钙、依诺肝素钠等产品为基础搭建心脑血管类的产品

线，另一方面以北方制药原有品种为基础通过整合资源形成泌尿生殖类的产

品线。另外公司在研的氨糖与硫酸软骨素复合制剂，预计将来也会有较好的

市场前景。 

7、 公司并购企业的情况如何？ 

答：为顺利完成公司的战略转型，公司在 2013 年组建了相关工作团队，相关

工作在有条不紊的开展。 

8、 公司是如何发现和促成与大洋制药的并购呢？ 

答：我们公司通过当地资源联系到了大洋制药，大洋制药原有资金短缺、自

身也没有形成知名的品牌，在发展上需要依靠上市公司的平台弥补自身在资

金和品牌上的不足，同时公司认为该公司未来有很好的成长空间，能够在一

定程度上改善公司制剂业务量较小的现状。 

9、 大洋制药的主要品种？ 

   答：消风止痒颗粒、银黄滴丸、穿龙骨刺、消糜阴道泡腾片、氨溴索分散片

等。 

10、 大洋制药主要靠招商底价销售吗？ 

    答：是，可以这么说。 

11、 公司今年原料药业务如何？ 

答：公司原料药业务，今年预计会比去年好一些。 

12、 目前肝素粗品的价格如何？ 

  答：目前肝素粗品的采购价格处于近几年的较低水平。 

13、 公司今年肝素钠的售价和销量如何？ 

答：总体看今年肝素钠售价环比没有太大变化，基本持平。销量增长估计会和

行业总体增长保持一致，每年在 10%左右。 

14、 粗品供应的集中度高吗？ 

答：不高。 

 


