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久其业务体系——主营业务 
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机构交流 久其业务体系——新业务

哒咔考勤 智慧物流港

后台管理 移动应用

哒咔考勤

自由定制

灵活汇总

智慧物流港

综合配货

智能交易

E快递

拍照验视 定时定位

便捷发件 快速揽件

逐级审批

多级管理

主动采集

整合调度

实时跟踪

信用评价

价格透明 手机支付

服务评价 良性竞争

线上线下 有机结合

统一云存储访问接口

专人服务 综合管控

流程嵌入流程嵌入

云存储中心

务 管
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电子政务 



机构交流 

6 

国家政策大力支持电子政务发展 

• 明确电子政务先行，带动国

民经济和社会发展信息化 

• 电子政务建设的目标是：标

准统一、功能完善、安全可

靠 

• 全面推进县级以上政务部门

主要业务实现电子政务覆盖 

• 优先推进经济运行、财政管

理、综合治税、强农惠农、

城市管理等重要协同业务应

用 

• 积极研究云计算模式在电子

政务发展中的作用 

《国家电子政务总体框架》

（国信[2006]2号） 

 

国家电子政务“十二五”规划 

2006-2020年国家信息化发

展战略 

“十二五国家政务信息化工

程建设规划 

 

《关于我国电子政务建设指

导意见》 

（中办发[2002]17号） 
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久其电子政务产品体系 
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…… …… 

电子政务典型客户 
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电子政务业务收入稳步增长 

2009年 2010年 2011年 2012年 2013年 

6136 

13050 13195 

11100 

15118 

营业收入（万元） 
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集团管控 



机构交流 久其集团管控产品体系

实现战略战略

管控落地
战略

绩效
人才

风险
内控

人才
文化

合规
审计

打造财务财务
管控体系

完善风险
管控机制

BI与
决策
支持

资产 预算

支持

数据中心

搭建运营运营
管控平台

资产
项目

供应链
人力资源

预算
核算
资金
资本

11

人力资源 资本
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从记帐工作 . . . 

从低效率 . . . 

从账簿管理 . . . 

 

 . . . 到决策支持 

    . . . 到高效率 

 . . . 到价值管理 

会计处理 

目前状况 世界级的财务管理 

帐、表一体化 

成本费用控制 

    会计集中核算 

9% 

16% 

15% 

60% 20% 

报表编制 

管控 

决策 
支持 

30% 

10% 

40% 
财务分析与决策支持 

信息披露 

财务管控 

实现战略管控落地 

突出财务服务意识 

持续提高企业价值 

会计 
处理 

全面预算管理 

财务数据中心 

       业务、财务一体化 

财务信息化 

久其集团管控促进企业集团财务职能转变 



机构交流 优质的客户资源有力保障集团管控业务发展 
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集团管控业务收入持续增长 

2009年 2010年 2011年 2012年 2013年 

5866 
5431 

10432 

12690 12796 

营业收入（万元） 



机构交流 集团管控产品面临良好的市场发展前景

市场容量市场容量市场容量市场容量

• 中央企业：国资委下属116家、金融行业及其他约200家
• 地方国有企业：省级国资委下属1000多家、其他地方国有企业1000多家

市场容量市场容量市场容量市场容量

• 大型民营企业集团及上市公司预计超过10000家

竞争对手竞争对手竞争对手竞争对手

• 国外：SAP、Oracle、五大咨询公司

• 国内：用友、金蝶、浪潮、远光等

拥有丰富的高端客户资源 良好的客户口碑（客户基础）

久其优势久其优势久其优势久其优势

• 拥有丰富的高端客户资源、良好的客户口碑（客户基础）

• 产品平台灵活、功能可拓展性强（技术优势）

• 精准理解用户需求，具有解决方案优势

2014-3-31 15
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大数据业务 
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数据整合 

多维数据存储 

分析展现 

信息发布 

  久其软件基于多年财务报表及商业智能

领域的经验积累，推出了一套集数据整合、

多维数据存储、分析展现、信息发布于一体

的完整的大数据解决方案。 

久其大数据—轻松分析  轻松决策 



机构交流 久其大数据技术架构图

应用应用
发布层发布层

Portal 移动信息分发

数据流

控制流 ⑨

…
数据预处理与密集计算节点池

分析分析
展现层展现层

即席查询 分析报表 预警分析 工作计划

数据分析展现模块

数据质量报告

……

⑦ ⑧

数据可视化 对标分析 分析报告 穿透查询ABC分摊业会核对

ETL总控服务器数据稽核规则库
③

①ETL总控服务器
数据质量管控

自动化调度
引擎

分布式处理引擎

数据稽核规则库

ODS

DW

DM

企业级数据仓库
BI建模平台⑤

①

…ETL处理节点机群
分散数据采集

④
⑥

本地业务本地业务
数据库数据库

离散数据

…
文件系统

Internet/Intranet（企业内联
网）

②

18

…远程业务
数据库

离散数据ETL代理 ETL代理

18
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云产品——哒咔考勤 
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哒咔考勤应运而生 

您遇到过这样的尴尬情况吗？ 

       人到公司了，考勤卡却没有带…… 

         考勤卡带了，打卡却忘记了…… 

您公司遇到过这样的尴尬情况吗？ 

       公司太小，置办一套考勤打卡系统太贵，不值得…… 

         公司大了，分支机构分散在各地，考勤打卡设备处理不了…… 

         外勤人员很多，无法定位考勤，公司想管也管不了…… 



机构交流 

监管                审核 

考勤 

 

 

 

 

 

 

请假 

核对 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

审批 

考勤员工 

人力主管 

业务主管 

自备手机 
无需成本 
随时随地 
考勤请假 

随时随地 
核对审批 
两种方式 
掌控自如 

无需核对 
只需监管 
权利下放
省心省力 

云服务器 

哒咔考勤产品系统部署结构 
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自由定制 

哒咔考勤产品特点——自由定制 
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主动采集 

哒咔考勤产品特点——主动采集 
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多级管理 

哒咔考勤产品特点——多级管理 
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逐级审批 

哒咔考勤产品特点——逐级审批 
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灵活汇总 

哒咔考勤产品特点——灵活汇总 
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专人服务 

哒咔考勤产品特点——专人服务 
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 目前盈利模式现状及其思考 

公司产品按用户按月收费，自产品推出，注册用户从最初每月3~5家增至现在每月120多家，以每月约10%的速度持续增长

；同时，付费客户转化率持续上升，2014年1季度约为3%，而2013年四季度仅为1%左右。预计未来随着产品功能的不断

完善以及市场推广能力的加强，注册用户的转化率有望达到10%以上。 

 客户群体 

公司产品适用于各大中小企业，根据2011年相关统计数据显示，我国的中小企业有近5000万家，预计每年以7%~8%的速

度增加；此外，该产品也适用于公安、交通、税务、银行等有外勤需求的单位机关，而且已有付费客户。 

 竞争优势 

与市场上同类产品比较，在产品质量、易用性、价格、网络营销等方面具有明显优势； 

未来随着哒咔考勤企业社交化管理、人力资源管理、客户关系管理、销售管理等业务模块的上线，产品的覆盖范围和竞争

优势将更加明显。 

不是一种单纯的考勤系统，而是一种精细化管理理念的传递。 

 

哒咔考勤产品市场前景 
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云产品——空中物流港 



机构交流 空中物流港建设背景 

1984-90 1997 2000 2004 2014 

 小黑板 

 传呼机 

 486+传呼机 

 客户端+宽带 

 同2004 

公路干线货运信息化历程 
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最有钱的慢行业！ 

3.7万亿运费市场！ 

信息化十余年发展，十余年停

滞 ！物流信息化水平落后与社

会整体信息化水平！ 

 

最苦逼的大众人群！ 

近千万货运车辆，3000万司机

群体！ 

移动互联网思维能否撬动最难

石头? 

30年心酸物流！最顽固不化石头！ 

 

空中物流港建设背景 



机构交流 空中物流港模式介绍 

整合互联网、移动互联网、物联网、车联网等多项应用。以互联网 

和移动互联网为运营方式，将中国版图作为一个虚拟的“空中物流 

港”。 

理念 

GIS、LBS为基础应用，物流基础设施和场地的卫星地理信息和动态经 

营数据整合形成虚拟物流园。将所有及时的、动态的货运车辆和司机 

的位置信息聚合成虚拟停车场。 

场景 

司机通过APP，企业通过APP+WEB。实现企业与企业货主与企业、企业 

与司机、司机与司机高效信息匹配。打破传统营销模式，以SNS社会化交 

互为互动手段， 产品本身即为分享、传播入口、通道，口碑营销打破地域 

和场景限制。 

 

 

实现 

将实现国内物流行业信息化的实质变革。打造物流O2O服务社区。 

前期投入，后向盈利（增值+分成+支付金融） 。 理想 
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以发展用户为核心 

以运营用户为导向 以行业资源整合为目标 

  以公路干线为切入点，并通过线上产品（客户端）、线下司机驿站和货运经理人（400平台勾

兑）等服务提高用户粘度并逐步转化用户。未来可考虑增值服务、运费分成、物流金融等商业模式
。 

√.年总运输收入超过3.7万亿元； 

√.年通话费用：300多亿元； 

√.年运输量超过150亿吨； 

√.年新增营运卡车超过50万辆； 

√.年消耗柴油超过 5千万吨，价值3
千亿元； 

√.年消耗轮胎 2000万只，价值1000
亿元； 
√.年润滑油消耗量超过30亿元； 

相关数据（摘自网络未经核实） 

空中物流港顶层设计 



机构交流 空中物流港产品架构 

企业APP 

司机APP 

政府客户端 政府节点建设 

企业Web 

管理系统 

社区平台 



机构交流 空中物流港市场推广 

发展种子用户 
 

•通过市场团队及司机驿站发展一

手用户，形成种子 

•需求的源泉，源于用户，服务用

户。形成传播的条件 

 

口碑传播用户 
 

• 给用户一个传播的理由（如成功传

播并安装奖励电话费充值） 

• 产品有助于配货和在途业务是微传

播的核心，口碑传播的基础 

• 在游戏娱乐等接口的基础上建立积

分消费和转化机制，是传播的促进通

道 

 

先司机后企业 
 

•重点发展司机，司机是源头 

•同步发展企业，企业是司机服务

的保障 

•做驿站，驿站是样板，是服务和

资源整合的抓手 
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云产品——E快速 
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9000家 

许可快递企业超
过9000家 

快递从业人数超
过100万 

日均业务量
3000万件，高
峰期超6500万 

全年业务量达92

亿件 

100万 

3000万件 

业务量92亿 

快递行业发展现状 

数据摘自网络未经核实 
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快递业乱象频出 

2014-3-31 38 

“夺命快递” 震惊全国，凸显监管困难 

揽件员乱收费，难堵“贪污漏洞” 

暴力分拣“快递损坏”是家常便饭 

“快递验视”形同虚设，隐患防不胜防 

快递行业发展现状 



e快递组成部分 
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管理端 

客户端 

e快递 

• 支持Android手机 
• 支持苹果手机 

• 支持Android手机 

快递员版 

普通用户
版 

快递企业
管理端 

行业监管
平台 

后台服务
管理 

•服务及运维管理 

•邮政、公安、国安进行行业监管 

• 快递企业后台管理 
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E快递产品规划 

产品规划 发件拍照，证据留存，解决验视问题 

便捷发件，快速揽件，增加快递公司业务量 

价格透明，手机支付，杜绝快递员贪污行为 

服务评价，良性竞争，促进行业健康发展 

拍照验视，实时定位，破解行业监管难题 

线上线下，有机结合，形成完整生态链 



机构交流 

41 2014-3-31 

E快递产品市场前景 
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