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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-004
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	前海开源基金—徐立平，深圳市中欧瑞博投资管理股份有限公司—张海地，交银施罗德基金—张鸿羽、田彧龙。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦天镜会议室

	上市公司接待人员姓名
	潘重予


	
	问：行业增速并不是很快的原因是什么？

答：目前国内信息安全行业每年20%左右的增长速度实际比北美市场快一倍，增速还是可以的。但到目前整个国内信息安全行业还没有到爆发期，主要是因为信息安全行业更依赖整个电子信息行业发展，并且滞后于电子信息行业。目前国内市场还是依靠政府、央企和大型企业的合规性需求拉动的。在国外对这个市场贡献很大的中、小企业的安全需求在国内还没有被挖掘出来，因此，我们的市场还远远没有饱和，还需要随着电子信息化的发展而发展。
问：公司今年研发费用控制的怎么样？

答：公司上市以来募集资金投入主要是研发的投入，对于公司人才储备和研发团队建设上也是相当有必要的。目前公司的研发团队完全可以支撑公司近几年的发展，因此研发费用近几年将不会增加，随着销售收入的增长，研发费用占比将逐年下降。
问：公司在云计算、移动互联等新领域的信息安全是如何布局的？  

答：公司在云计算、虚拟化、大数据方面的研发上已经做好了充分的准备，目前我们已经可以提供解决方案，也有比较成熟的案例。移动互联领域主要是通过投资的公司来进入。
问：网御星云目前是不是已经完全合并管理了？  

答：目前来看公司和网御星云的重组还是很成功的，公司的管理正常，人员也没有大量流失，去年我们整合了两家公司的中后场研发等部门，今年我们在逐步整合前场销售，现在的效果还是不错的。
问：公司目前分销的比例有多大？

答：目前公司分销的比例不大在10%左右，网御的分销更多一些，现在除了全国分销的合作以外，公司也在积极寻找省、市一级的代理商寻求合作。

问：国产化信息安全产品全面替代国外产品的机会有多大？
答：目前国内产品的核心技术上是没有问题地，但和国外的产品相比在高端产品上还是存在一些差距的，主要是由于国外产品的全球销量大，用户体验量较大，因此产品更加成熟稳定。所以、国内产品要想全面替代国外产品还需要时间去追赶，去不断完善自己的产品。
问：“绿盟”已经上市，它的产品线和启明星辰的重叠较多，公司是如何应对的？

答：我们公司的产品是以信息安全主流产品为主，绿盟提供的还是差异化的产品较多，因此双方的产品线重叠的其实并不多。比如在电信领域，我们主要的产品是UTM、4A等产品，绿盟主要的产品是防DDOS和服务等。我们两家公司的定位并不完全相同，启明星辰是信息安全行业全业务厂商，绿盟并不是我们全面竞争的对手。
问：新老客户的比例是多少？

答：大概五五开，老客户稍多一点。

问：请具体介绍一下公司的产品线？

答：从大的方向上看主要分：串联产品、旁路产品、平台类产品、终端产品、工具类产品和安全服务。目前公司在网关类、检测类和平台类产品上都处于行业领先地位。
问：公司海外市场还是以日本为主？ 
答：是的，目前日本主要是通过当地的代理商来销售的。日本本地的厂商不算很强，竞争主要是和美国产品。
问：公司在移动互联领域是如何布局的？
答：公司投资的恒安嘉新主要是做移动互联领域的信息安全的，目前发展很快，他们主要是做手机流量监控和检测以及信息安全APP的。
问：目前公司有股权激励的计划吗？

答：公司上市前有过，上市后公司进行了并购、整合，所以目前还没有计划，但公司一直在谨慎研究。激励有多种方式，公司更关注激励的实际效果。
问：公司平台类产品年销售大概是多少？

答：公司平台类产品年销售在1个亿左右。

	去附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年4月9日


