
机构调研接待记录

2014年4月29日下午，公司董秘徐秋、证代陈艳接待机构来访者。
主要问题：

1、公司汽车内饰业务增长较平稳，增速是否能代表行业的增长情况？

答：公司这块业务的增长略高于行业增速，不低于同行业平均水平。

2、公司座套收入占比较高，亏损是什么原因造成的？
答：座套连续的新员工招聘，要进行培训等投入，生产能力还没达到规模，目前处于再扩张阶段，还在投入期。固定成本较高，盈利能力较高的客户群目前归属于上海旷达篷垫，座套子公司的客户群的产品目前相对属于中低档，利润率较低。
3、建筑新材料项目目前公司是什么计划？

答：公司一向遵循投资稳健的原则，因项目受政策性影响较大，基于以下原因，公司目前还没最后定论：对整体建筑行业政策的不透明，甚至是打压的；建筑市场原材料供应是完全竞争；公司开发的新材料属于特色绝缘产品，成本高，产品在市场的认可度及运输成本等问题，使公司审慎决策。
4、公司为什么会选择进入光伏行业？规划如何？

答：公司选择光伏行业的下游，以终端光伏电站的运营入手。因电站经营受经济周期影响小，并考虑市场环境，客户及资金回笼的安全性。电站同时符合国家产业政策，人员使用也较少，对公司管理有利。
公司收购青海力诺后，国信的两个项目估计在半年度完成建设，三季度并网发电。2014年，公司后续还是针对国信的新疆四个项目进行收购。
5、公司大股东一致行动人后续是否还会增持？
答：公司已公告大股东一致行动人一年内增持5%的计划，目前公司没有接到大股东其他增持计划。
