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证券代码：002279                              证券简称：久其软件 

北京久其软件股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号： JQ2014-004 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

东方证券股份有限公司 浦俊懿 

宏源证券股份有限公司 冯达 

天安财产保险股份有限公司 曾志 

英大泰和财产保险股份有限公司 段桂培 

时间 2014 年 4 月 28 日 15:00-17:30 时 

地点 北京久其软件股份有限公司·亦庄·509 会议室  

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 王海霞 

投资者关系主管 邱晶 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

（一） 公司业务介绍 

公司董事会秘书向调研人员介绍了公司的主要业务，包括

电子政务业务、集团管控业务、大数据业务以及云应用、移动

互联方面的新业务。 

（二） 会议交流内容纪要 

1、 公司 e 快递产品对于其使用用户来讲，如快递公司、发件

人有什么吸引力？ 

答：从产品设计方面考虑到了快递企业、快递员、发件人、收

件人以及监管部门的需求。（1）对于快递企业，可提高发件

效率，增加揽件量；通过定位服务，合理调配快递人员，为快
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递企业提供监管的措施；以电子打印单据替代现有的手工填写

单据方式，提升信息传递效率、降低材料及人工成本，保障用

户信息安全；发件价格透明，可杜绝快递员贪腐行为；用户评

价机制能够帮助快递企业提升其服务质量；未来或将对接电商

平台，为快递企业“触电”和“微电商”提供平台和渠道支持。

（2）对于快递从业人员，能够提高其个人揽件业务量，收件

可实现预约，解决用户时间不匹配的问题，也能实现智能收派

件调度，帮助快递员规划 优路径，提升工作效率；移动支付

方式可使快递员避免随身携带大量现金和零钱。（3）对发件

用户，能够安全快捷地找到适合自身需求的正规的快递企业，

以及具有从业资格的专业快递人员；提供投诉渠道，保障消费

者权益；电子单据可节省手填单据时间，并提供常用地址管理

功能；通过拍照验视在快递物品出现破损或丢失维权时有据可

依；用户能够及时获知物流信息变化。（4）对收件用户，发

件成功后能够查看验视物品图片，推送物流信息变化通知，可

以预约收件时间。（5）对快递监管部门，能够利用系统平台

实时汇总快递企业监管信息、数据；拍照验视能够彻底解决对

快递的验视难题；利用收发件地点定位信息，以及手机号码、

支付信息的实名特性，间接实现“快递实名”的监管需求。 

2、 公司目前与哪些快递公司达成合作意向？ 

答：公司目前已与海南省邮政管理局达成战略合作意向，共同

推动 e快递在海南省的落地，并且已在海南省全部快递公司进

行 APP 的安装推广工作。同时正在筹划与其他全国中大型的快

递公司洽谈该项业务。 

3、 公司 e 快递产品未来盈利模式是什么？ 

答：目前初步设想的盈利模式为：在产品运营初期，公司会考

虑流量导入、广告、快递单据打印机及耗材等盈利方式，待产

品运营成熟后，公司会考虑支付平台、为快递企业提供电商平

台及供货渠道，以及依托 SaaS 模式为中小快递企业构建作业
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管理信息化系统等盈利模式。 

4、 公司e快递产品团队大概有多少人？是公司以前的还是新

招聘的？ 

答：目前公司 e快递产品团队共有十余人，产品经理是公司原

有的业务骨干，开发团队为有多年开发经验的研发人员构成，

部分人员是 2013 年新招聘的。 

5、 公司在海南省试建的“空中物流港”项目什么时候验收？

答：该项目是交通运输部物流公共信息平台关键技术研究与应

用示范项目，目前具体验收时间尚未确定，预计会在 5月中上

旬。 

6、 公司空中物流港产品是否会损害货运代理人的利益，后期

推广是否存在阻力？ 

答：该产品以互联网、移动互联网以及车联网为基础，可实现

货源与货车信息的高效智能匹配，货运代理人亦可加入该平台

参与配货服务，该平台不仅可扩大其原有资源，并可进一步提

升其配货效率。 

7、 公司几个新项目未来是否考虑各自独立运营？ 

答：目前公司三个新项目都在公司全资子公司海南久其下面，

待相关产品及业务完善之后，公司可能会考虑分项目成立公司

独立运作。 

8、 公司几个新项目的研发，有没有一个分期或节点的计划？

答：公司三个移动互联新产品都采用迭代式开发，相关产品已

上线，后期会不断更新新的功能。  

9、 哒咔考勤产品目前推广的如何？其盈利模式是什么？ 

答：哒咔考勤产品每月新增注册用户数都在增多，并且已有部

分付费用户。目前公司是按人按月收取费用，根据企业使用的

人数规模给予一定折扣，近期工作日志、请假、出差、沟通等

功能将陆续上线。未来该产品将向日常办公、客户关系管理、

销售管理、人力资源管理等方向和领域拓展。 
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10、 公司未来对传统业务的发展以及新业务的推进有什么

侧重吗？ 

答：对于公司来讲，传统业务与新业务是同等重要的。传统业

务的发展是公司的根基，中国管理软件市场的空间是无限大

的，公司会继续深挖政府部门及企业集团管理信息化的需求，

结合技术的发展，不断拓展市场，保障传统业务持续稳定的增

长。新业务是公司实现业务转型的关键，公司会充分利用自身

的技术及资源优势，并借助移动互联发展的契机，布局云计算、

移动互联等业务。 

 

本次投资者关系活动中没有发生未公开重大信息的泄密。

附件清单（如有） 久其业务介绍 PPT 

日期 2014 年 4 月 28 日 

 


