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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-008
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	广东金汇达投资有限公司—王东，全国社会保障基金理事会—李岸，天安财产保险—曾志，毕盛（上海）投资咨询有限公司—龚昌盛，长盛基金—孙珂、张锦灿，银河基金—陈保春，景泰利豐资产管理有限公司—尹伊，国信证券—姚中强，中金公司—陈明，英大泰和人寿保险股份有限公司—王坚，北京万和赢佳投资管理有限公司—王凡，浙商基金—袁作栋，万象基金—刘荆，上海百谷资产管理有限公司—冯铄，诺安基金—张堃，西南证券—纵菲，新华基金—孔雪梅、贲兴振、张霖，招商证券—郝彪，嘉实基金—王凯，华夏基金—刘平，建信基金—许杰，东方证券—浦俊懿，时间投资—刘文。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦二层会议室

	上市公司接待人员姓名
	王佳、齐舰、潘重予、张媛


	
	问：国家网络安全小组成立后，目前的进展如何？

答：据我们了解，网安小组的成员已经到位，目前已经开始进行工作了。它的成立和工作可以增大信息安全行业的需求，特别是国企和政府方面的需求。启明星辰已经做好了准备，积极参与网安小组的意见征集，除了现有产品线的完善外还积极研发新产品，今年可能推出综合性的入侵检测产品、下一代防火墙、工控方面等新产品。

问：公司推出新产品对于老产品是替代作用吗？毛利率如何？

答：可以说是有替代作用，比如新的综合性的入侵检测产品，就是综合了检测和其他产品的功能，因此可以替代原有的老的产品。新产品的毛利率由于软件成分占比较高，因此毛利率应该还有提升的空间。

问：美国政府推出了“爱因斯坦”计划，中国会不会实施，对行业的影响如何？

答：中国的网络系统比美国的还要复杂，因此如果要实施中国的爱因斯坦计划将会更加复杂。对于行业的需求来讲也将会成倍增长。
问：公司的新一代入侵检测产品对于用户来讲提高了什么价值？

答：原有的IPS更适合满足中小用户的需求，新一代产品比较适合大型综合性客户的需求。它对于用户来讲，更加易于操作和应用，并不需要有太多的专业知识就可以把这个产品用好。
问：国安小组的成立到影响公司形成订单，中间的过程是不是会比较漫长？
答：有一部分的采购可能会通过国安小组的政策下发，到用户的预算，再到采购，才能形成公司的订单。但国安小组的成立也会带来一些新的机会，比如，现在国产操作系统的应用会带来国产操作系统的安全性问题，由此也会给公司带来新的机会。
问：如果换成国产操作系统，是不是意味着原有的信息安全产品都要进行更换？
答：国产操作系统的更换，肯定会带来相关安全产品的升级、换代，甚至更换。具体方式需要根据客户的具体情况而定。
问：国产操作系统的替换时间大概是多长？

答：我想这个时间应该很快，希望在今年下半年会对行业需求有所影响。
问：目前行业的竞争情况如何？
答：我认为整个信息安全的格局会在几年之内有比较大的变化，我们不可能停留 在现有的产品之上就可以展望未来了，我们也花了很长时间进行未来行业的布局。目前公司的压力并不完全在竞争对手上，而更多的压力来自于满足客户的需求、为客户创造价值，现在为了在有限的时间内满足客户的信息安全的需求是公司最大的压力。
问：全产品线公司和在某个细分行业内做的比较好的公司未来发展会有什么不同？
答：全产品线的公司不太容易碰到行业“天花板”的问题，而专注于某个行业的公司往往会碰到行业需求都已经满足了的“天花板”的问题。

问：未来是否由于产品更迭很快，导致公司的销售费用降低的同时研发费用上升？
答：这在未来是有可能发生的，但从公司近期来看，研发人员已经基本满足公司发展的需要，因此近期公司的研发费用不太可能大幅升高。
问：公司的目前的技术储备如何？
答：公司目前在基本网络攻防、网络入侵检测、软件和硬件的结合能力以及产品行业化的能力方面都有不错的技术储备。

问：一般公司的研发都有三条路径，一是自己研发，二是以资本为纽带，投资控股行业细分领域优秀的公司进行技术合作，三是收购一下技术领先的小公司成为自己的事业部，我们公司目前采取的是什么策略？

答：公司的企业文化是很开放的，这几种发展路径公司都不排斥。
问：公司未来的发展方向是以直销为主还是渠道为主？

答：高端的行业客户肯定还是在自己手上以直销为主，目前公司直销比例在三分之二左右。但公司直销不可能面面俱到，通过渠道拓展客户也是很重要的销售方式。
问：公司客户如果采用“集采上收”方式采购的话，对公司有什么影响？
答：公司还是希望客户集采的，一方面可以降低销售费用，二是客户关系也会比较好维护。

问：国外信息安全公司的发展模式是不是和国内的不一样？是否有公司参照的目标？ 
答：是的，目前这个阶段，公司已经形成了自己的发展模式，我们认为只有回归到以客户价值为中心上来才能在未来发展的更好。

问：未来行业发展的根本原因是什么？

答：习主席的讲话说要将我国建设成为网络强国，如果我们要发展成为网络强国，必将在网络安全上有所加强和突破，国家的这项基本方针将是行业发展的根本原因之一。

问：行业近几年增速不是很快的原因是什么？

答：我想原因很复杂，其中两点是：1、给客户创造的价值较低。比如原有的入侵检测产品，只有专业人士才能比较好的应用，因此一般客户就不能使用的很好。2、客户信息不安全的成本很低。例如，前一段时间某网站泄露客户信息但是也没有任何违规惩罚，所以，客户在信息安全领域投入的动力不足。
问：是不是可以通过安全管理平台的推广促进其他安全产品的销售？

答：是这样的，目前安全管理平台在多个行业应用较多，平台客户的粘性好，会形成持续采购，带动其他产品的销售。

	去附件清单（如有）
	

	日期
	2014年5月21日


