证券代码：002375                        证券简称：亚厦股份

浙江亚厦装饰股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-07

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	个人投资者       刘喜林

个人投资者       邵时放

个人投资者       程曲

浙江鑫厚投资管理有限公司      欧志坚

浙江鑫厚投资管理有限公司      彭胜民

个人投资者       张超

个人投资者       徐峻

	时间
	2014年5月28日  下午1:30

	地点
	浙江亚厦装饰股份有限公司冠盛大厦19楼

	上市公司接待

人员姓名
	副总裁兼董事会秘书    吴青谊

财务总监      刘红岩

副总裁        戴轶钧

证券事务代表  任锋

会议记录人    徐丹露

	投资者关系活动 主要内容介绍

投资者关系活动 主要内容介绍

投资者关系活动 主要内容介绍


	1、公司是否基本在一季度就接完一整年度的订单量？

答：并没有。一季度其实是装饰行业的淡季，就公司整年的订单量来说，一般是要持续接收到第三季度末的。

2、目前看来，装饰行业上市公司中的几家龙头公司，是否都有各个的一个发展优势区域？

答：几家装饰行业的龙头公司的总部地点分布都有所不同，各个公司总部所在的地区对于各自的业务发展方面肯定是存在一定的地理优势的，尤其是有些区域对于外来的团队还是存在一定的壁垒。公司在全国范围内的布点，设立区域公司和网络营销公司，也是对于此种业务壁垒的一种应对措施。

3、亚厦现在的区域网点布局，何时能够看到效益？

答：公司目前已经在京津、上海、西南、华南和江苏地区建立了区域公司，在山东和海南建立了网络营销公司。可以看到，亚厦的业务范围由省内不断地向全国各地辐射开来。当然公司管理层在选择布点时，也是做了深刻地考量，避免了盲目布点，做到节约成本，各个布点都能带来实时的订单反馈，把业绩增长落到实处。

4、从公司财务数据来看，2011年~2013年的现金流浮动比较大，造成这种变化的原因是什么？

答：从报表的角度讲，现金流科目，简单反映就是收入减支出的金额，但是光从数值来进行判断的意义并不大。对于关注亚厦成长发展的投资者来说，更多值得考虑的是其中一些细分项的指标。比如应收账款数额的增加，是否来源于公司业务规模的扩大和营业收入的增长。又或者应付票据的增加，是否来源于公司在结算方式上开始推广票据支付。

5、公司在房地产这块的业务比例是多少？

答：公司直接关系房地产的业务占比在15%左右，如果再加上公装的话，直接和间接关系房地产的业务比例在30%左右。

6、目前装饰行业集中度程度如何？

答：目前行业集中度还是比较低的，装饰行业其实是一个大行业小公司的市场。中国整个装饰市场容量是非常大的，但是从几家龙头公司的市场占有率来看，都并不是很高。这也恰恰说明了装饰行业在未来还存在很大的发展潜力和空间。

7、公司如何看待未来三年发展的困难？这个困难是来自于外部还是内部？

答：应该说外部内部都有。从外部的角度来说，现在国内宏观经济大环境并不是太好，而且每个行业的发展也都是有阶段性的。但是一个公司发展的好坏，主要还是要看公司本身，看公司管理层的决策思路和治理结构的。公司效率的提升更为重要。

8、请问今年公司订单的增长预期如何？

答：目前来看，公司在今年依旧会有一个很好的增速。公司管理层从去年下半年开始，着重人才引进和培养的工作，陆续引进了一批非常优秀的团队和人才，而这些团队也为公司带来了不少高质量的订单。并且亚厦是行业内第一家真正把内装、外装业务打通和整合的公司，这个模式也会用力主推公司在未来的快速发展。

9、公司和齐家网合作，其触网的发展思路是什么？

答：齐家网的经营模式是左手客户，右手社会资源。齐家网成熟的垂直电商模式能是公司创新地解决产能的瓶颈。这种新模式能够提升公司管理层在传统业务上的互联网创新思维，促进经营管理模式的升级。整体来看，转型升级这个大方向是不变的，亚厦未来在互联网这条路上还会继续做一些思考和探索。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年5月28日


