证券代码：000619                                    证券简称：海螺型材
芜湖海螺型材科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2014-002
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券—孙明新、中天证券—宋波、申万证券—王丝语、陈泳含、朱雀投资—李树荣

	时间
	2014年5月28日上午

	地点
	芜湖海螺国际大酒店1909会议室

	上市公司接待人员姓名
	周小川、郭亚良

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、请问公司当前总产能及产能分布是怎样的？
答：公司目前总产能是74万吨，其中芜湖本部32万吨，宁波4万吨，唐山12万吨，英德8万吨，成都8万吨，新疆6万吨，山东4万吨。2014年新增产能主要是新疆2万吨，将于近期投产，在建的宝鸡项目，将从芜湖本部基地分拆4万吨的产能，进一步完善战略布局，降低物流费用。

2、如何看待塑料型材行业未来的发展趋势？

答：经过十几年的发展，塑料型材已是比较成熟的行业，不会再出现爆发式的快速增长，但由于其产品本身具有节能环保特性，其导热系数是铝合金导热系数的1\1250，符合国家鼓励的节能减排的产业政策，特别是随着国家建筑节能政策逐步明朗化，节能标准逐步提高，建筑节能执行力度不断加大，后期塑料型材行业仍然具有发展空间。当然，在行业内部，还存在整体产能过剩，非同质化竞争严重等问题，行业亟需规范整合。
3、铝合金型材和塑料型材的竞争关系如何，未来如何发展？销售价格上有多大差别？
答：铝合金和塑料型材是目前市场上主要的两种门窗材料，未来一段时间仍然以这两种材料为主导，各有生存空间，可能会有阶段性市场占比的变化，但不会出现完全互相替代的情况。近十几年来，铝合金型材和塑料型材行业均通过不断进行产品的更新换代和技术升级来抢占市场。目前，在东部地区一些大城市，铝合金的市场份额比例较高，而塑钢型材在二三线城市的比例相对要多些。从南北区域来看，受气候影响，南方的市场铝合金份额大一些，北方市场塑钢型材的份额高一些。铝合金和塑钢型材都有自己的高中低档产品。铝合金做成窗户一平米在200-800不等，而普通塑钢门窗在200元/平方米左右，彩色塑钢窗在350-500元/平方米，达到同样节能系数的门窗，铝材造价约等于塑料型材造价的1.5-2倍，因此，塑料型材的性价比高一些。
4、今年以来市场情况怎么样？

答：受宏观经济下行影响，市场销售压力较大，各个区域市场状况不一样，华东相对稳定，西部地区好于华北和东北。对此，公司积极采取应对措施，实施灵活的销售政策和激励政策，努力加大市场拓展，取得了较好的效果，稳定了公司产品的市场份额。
5、前期公司建立的产品展示厅运行情况如何？后期会继续推进吗？
答：前期公司陆续在沈阳、济南、宁波、昆明、贵阳等地建材超市设立产品展厅，主要是为了加强产品的宣传，让终端客户亲身体验公司产品性能，同时也兼有接单功能，取得了一定的效果。后期公司将继续在省会城市和中心城市设立类似展厅，展厅功能主要是进行品牌引导，接单为辅，后期可考虑后续安装服务、连锁经营等内容。
6、公司设立的销售公司运行情况如何？

答：公司自2012年起，经安徽省国资委批准和公司董事会审批，陆续在相关核心市场区域成立了销售公司，由公司和营销人员共同持股，旨在进一步提高营销人员的积极性，形成公司与员工的利益共同体，促进公司销量和市场份额的提升，取得了一定的效果。这也是符合当前发展混合制经济的要求。今后，公司将在总结前期销售公司运作的基础上，选择条件成熟的市场区域逐步推广，进一步发挥激励作用，实现双赢。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年5月30日


