证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2014-06-01

	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中信产业基金崇松、信达证券股份有限公司厦门分公司何维红，共计2人

	时间
	2014年06月18日下午14:30-16:00

	地点
	董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌、证券事务助理姚惠娟

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司参观

参观公司的超级计算中心（云计算中心）、舆情实验室、产品体验区等。
2、 座谈交流

1、美亚柏科的市场细分？

回复：可以分为搜索、取证和服务三大主线。在资本市场，美亚柏科被归属于信息安全股板块。与传统信息安全防御性功能不同，美亚柏科主要是从事信息安全行业中电子数据取证和网络信息安全的技术研发、产品销售与整体服务，主要客户为政府单位。在全系列解决方案上具有领先优势。

2、公司市场份额有增长空间吗？

回复：取证产品在省市一级基本实现全覆盖，但全覆盖并不代表市场已经饱和。一方面科技不断进步，依据电子产品产生的数据越来越多，市场前景广阔；另一方面技术的发展推动产品的更新换代；新行业拓展，由网监逐步向刑侦、检察院、工商等其他行业拓展；渠道下沉，带来新的用户需求。

3、公司舆情监测系统的销售模式和主要客户？

回复：公司的舆情监测系统主要是帮助政府部门提供技术支持，提供发展趋势预警，并形成分析报告。主要客户以政府部门为主。部分企业也会根据自身的需求定制。

4、公司舆情分析系统的壁垒如何？

回复：对客户需求的把握度较高，搜索能力强大。

5、政府采购以什么为单位？

回复：以各地省市为主采购。

6、公司的市场容量怎么测算？

回复：目前没有这方面的数据。

7、从产品转向做服务，将来是否可以实现第三方检测外包？

回复：每个单位自建系统，成本很大。我们还是想通过服务来增加客户的粘性。虽然服务收入不及产品的收入高，但是在资源配置方面可以做到高效、节约。

8、产品每年的存量市场有多大，更新换代的市场有多大？

回复：目前没有这方面的数据。

9、证监会是否也采购了公司的业务系统？

回复：有采购。

10、刑侦产品技术难度有多大？

回复：与公安其他部门的需求近似。

11、培训和订单的关系？

回复：培训带动销售，但并不是所有的培训都能转化为销售，两者是正向的关系。

12、财务有做每年的业绩预测吗？

回复：不确定因素很多，不能做很明确的预测。每年持续稳定增长。

13、海外类似行业的上市公司有哪些？

回复：目前主要有美国的Guidance，其主要产品是Encase软件。

14、公司未来业务发展规划？

回复：主要围绕小产品，大服务战略推进，重点围绕移动互联网取证，大数据分析平台和服务业务拓展。

15、今年公司业务拓展的重点是刑侦吗？

回复：今年主要针对公安新业务、检察院、海关、工商、税务等行业应用进行大力拓展，我们已针对性的推出了一些产品和服务。

16、现在主要是做电子数据的分析，将来如果存在生物学的，医学的检查，怎么做分析？

回复：目前很少涉猎。我们有个刑检事业部，它不仅是做电子物证的需求，还有法医、病理的分析等，能提供解决方案。

17、公司有往食品安全检测发展？

回复：有，公司在今年投资设立北京万诚信用评价有限公司，主要做进出口商品及内销商品的生态原产地产品评定服务，防伪标签以及产品的追踪溯源等。

18、公司跟淘宝的合作情况？

回复：今年我们继续为淘宝提供公证云服务。

19、是不是一般用户都没有形成公证的习惯？

回复：公证云的推广还需要市场培育。

20、公证云的盈利模式？

回复：公证云按存证、出证两个阶段分别收费；注册用户还提供一定的免费存证空间。

21、公证云模式的门槛？

回复：1）技术优势：公司在证据固定、证据存储方面具有深厚的技术积累；2）资质优势：电子数据司法鉴定资质。

22、公司大股东在股份减持方面有什么计划？

回复：目前还没有收到大股东关于股份减持方面的计划。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2014年06月18日


