证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2014-07-01

	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华商基金陈雷、信达澳银冯明远、金鹰基金赵湘媛，东兴证券蒋佳霖共4人

	时间
	2014年07月17日上午10:00-12:00

	地点
	公司3302会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌、证券事务代表李滢雪、证券事务专员高慧玲

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司参观

参观公司的超级计算中心（云计算中心）、舆情实验室、产品体验区等。
2、 座谈交流

1、 传统领域终端产品的收入有多少？

回复：目前我们也没有这方面的明细分类数据。

2、民用市场的开拓情况？
回复：立足于熟悉的市场领域，深耕细作，逐步向传统业务相近的行业领域拓展，民用市场需求与公司传统领域相比，差异化大，复制成本高。公司的存证云就是针对民用市场需求推出的服务，虽然目前收入较少，但用户量已突破200万，市场关注度较高。
3、 去年刑事技术产品收入为1500万元，请您预估该领域的市场空间？
回复：以前刑警破案主要是使用足迹、痕检等传统方式，而现在到案发现场首先是调取视频信息，移动设备的数据等，所以我觉得需求随着科技的日新月异，该领域的市场需求将不断增大。

4、 目前有多少企业为刑事领域提供相关产品和服务?

回复：目前主要是国外一些经销商在提供相关产品和服务，尚未像电子数据取证领域一样形成垄断，总体来说还处于诸侯割据的局面。公司去年并购珠海德汇，其情报分析系统与公司的前端采集设备互补性非常强，并购后，协同效益显著。
5、 公司有视频取证方面的产品吗？
回复：公司研发的视频取证系统已投入市场，截至目前已经形成了销售。

6、 刑侦方面的产品和服务都是自己研发的吗？
回复：一部分通过引进国外技术，另一部分通过公司自己的研发团队来研发的。
7、 刑检事业部目前有多少人员？
回复：30人左右。
8、 近几年，公司电子数据取证产品和服务的收入增长情况？

回复：自公司上市以来，电子数据取证方面的收入大概保持20%-30%的增长。

9、 去年，公司网络信息安全产品收入下滑的原因是什么？
回复：公司的网络信息安全产品主要是指舆情搜索方面的产品和服务，去年该业务收入下滑主要是因为：以前该业务主要是采取帮客户建系统的方式，现在逐步转变为提供服务的方式。

10、 昨天公司对外披露控股股东减持计划的公告，对于这个问题，您是如何看待的？

回复：这些年来，郭永芳女士的财富值仅仅是体现在数字上，这是自公司上市以来她的第一个减持计划，而且拟减持的数量也不多，作为一个长者，辛苦耕耘一生，卖点股票，享受下大自然的阳光、雨露，应该不为过吧？
11、 公司的订单金额大概是在多少量级的？

回复：公司单一项目金额均不大，一般在几十万到几百万左右。
12、 今年，公司在人员控制方面的情况？
回复：人员方面，今年公司控制得较严，目前均控制在850人左右。
13、 相较于北上广，公司在人才引进方面是不是有地域方面的限制？
回复：厦门有温度适宜、环境优美等多方面的优势，这些对于人才引进也有一定的吸引力，同时很多福建籍老乡也很愿意回到家乡发展。
14、 目前政府部门实施反腐行动，对公司是否有影响？

回复：政府部门实施反腐行动，势必需要电子数据取证等相关产品和服务提供技术支持，我认为这对于公司相关产品和服务的销售有一定的带动作用。
15、 公司在刑侦领域采取何种销售模式呢？
回复：与传统领域的营销模式如出一辙，均是采取培训带动销售的方式。
16、 存证云最常使用的功能？
回复：主要有拍照、录音、邮件存证等。
17、 存证云的推广模式？

回复：存证云主要通过线上线下相结合的模式进行推广，线上主要通过互联网软文等进行推广，线下主要通过律师协会、公证协会及大的平台等合作进行推广。
18、 存证云的用户主要由哪些？
回复：政府、企事业单位、个人用户都可以。

19、 存证云的收费模式？
回复：收费模式较为复杂，按照时间、存储空间、套餐等多种方式进行收费，具体情况请查阅公司的网站。
20、 存证云的盈利模式？
回复：目前有免费的版本，主要是为了推广应用，吸引用户；也有收费的，按照时间、存储空间、套餐等多种方式进行收费。
21、 存证云业务有多少员工？
回复：研发和运营人员合计20人左右。
22、 上半年订单同比增长情况？
回复：有些是之前滚存的订单，也有新增的订单，具体订单数量目前我们也没有相关数据。

23、 今年上半年净利润同比大幅增长原因？

回复：销售业绩不错，还有珠海新德汇纳入合并报表以及4月份会计估计变更对公司半年度的业绩也产生了一定影响。
24、 公司产品和项目收入占比情况？
回复：目前没有数据。

25、 今年上半年收入增长幅度应该不会像净利润的增长幅度这么大吧？
回复：看我们的半年度报告吧。

26、 公司的薪酬标准？
回复：目前公司的薪酬都是保密的。
27、 公司目前的业务重点？
回复：主要在电子数据取证方面。

28、 公司未来的发展重点？
回复：主要围绕公安等政府部门推广电子数据取证产品及网络信息安全产品等相关产品和服务，同时逐步向民用领域进行拓展。
29、 存证云200万用户的统计口径？
回复：主要是根据客户端安装下载量来进行统计的，截至2014年第一季度注册用户已突破100万。
30、 存证云安装系统？
回复：IOS和安卓都可以。

31、 公司电子数据取证产品的更新换代周期是多久？

回复：与电子设备的更新换代周期基本一致，通常是3-5年。

32、 外延式扩展方面的情况？
回复：一直都在努力，如季报中披露的公司与国家检验检疫总局、北京陆桥质检科技有限公司等共同出资设立北京万诚信用评价有限公司。万诚信用专注于进出口商品及内销商品的生态原产地产品评定服务，产品的追踪溯源等业务，同时结合大数据分析为客户提供质量信用评级、风险管理咨询培训等增值服务。该项目的实施，标志着公司业务已拓展至食品安全及检验检疫领域。

33、 万诚信用的盈利模式？
回复：目前主要是收取认证费和标签费。
34、 万诚信用采用何种技术？
回复：目前主要是采用国外引进的二维码加密防伪标签技术及研发追踪溯源系统。



	附件清单（如有）
	

	日期
	2014年07月17日


