证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2014-09-02
	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


(其他： 本次会议同时开通了电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	现场调研人员包括：安信证券韩璐、华福证券张海钧、李清华、普尔投资张德凯、长江证券刘慧慧、广发资管黄维、华睿投资王潇岸、陈蕴涵、圆信永丰基金杨祺、海越投资谢琼等共计13人。

电话调研人员包括：国联证券牧原等共计20人。

	时间
	2014年09月05日上午9:00-12:00

	地点
	公司2109会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理滕达、董事会秘书王斌、证券事务代表李滢雪

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司参观

参观公司的超级计算中心（云计算中心）、舆情实验室、产品体验区等。
2、 座谈交流

1、
万诚信用目前的经营情况？
回复：万诚信用定位生态原产地认证、产品追踪溯源、防伪标签，企业认证年费约8-9万，标签收费约0.05-0.15元/件，拥有生态原产地评定资质优势。

2、
电子商务快速发展的形势下，个人信息保护方面公司有何相关业务？
回复：目前防护方面主要有服务器安全和网站安全防护产品，个人要保护自己的重要信息，可以考虑存证云服务。

3、公司
在政府部门的市场占比、市场空间如何？
回复：我们所处行业领域比较细分，针对性的统计参考数据不多。市场空间可从几个方面定性分析，从技术、区域、行业几个方面来说，市场空间都是不断扩大的。

4、
今年培训量如何？
回复：今年培训人次增长很多，检察院、工商等新行业培训需求旺盛。

5、
国外取证行业有哪些上市公司？
回复：美国同行业有家上市企业GSI，日本有一家服务型的上市公司UBIC。

6、
国内产品与国外产品相比的竞争优势？
回复：国内产品本地化适应性较强，功能和操作方面更符合用户需求，所以这几年国内产品市场占比不断提升。

7、
对中报的解读？
回复：收入增长符合预期；并购方面，合资成立了万诚信用；新行业拓展方面，海关取得较大销售订单；检察院、工商、公安新业务的进展也比较明显；产品研发朝着移动互联网取证、视频取证、大数据方向大力投入，具有较好的市场前景。

8、
万诚信用的市场空间如何？
回复：可以想象的空间是非常大的。

9、
万诚信用与公司业务的相关性？
回复：我们可以提供信息化技术支持，存证云也可以应用于认证服务。

10、
中报中电子数据取证产品收入占比最高，收入增长的原因？

回复：新行业拓展取得较大成效，检察院、公安新业务的增速较快。传统行业增长比较平稳。

11、
移动端取证产品的市场与PC取证市场相比如何？
回复：移动端取证将是未来市场增长的重点。

12、
几朵云的未来发展规划？

回复：存证云方面，重点与平台用户对接，如与三五互联共同推出的存证邮、110随手拍、一品威客存证戳等，目前正在与车险企业对接推出相关服务；行业方面，在律师行业大力推广；未来计划推出存证云企业版，APP下载呈自然增长。

13、服云信息的未来发展规划？
回复：主要业务是服务器安全产品，互联网的运营方式，未来将逐步推出面向企事业单位的增值产品。 
14、
服务收入上半年增长90%多，主要原因？

回复：产品向服务转型，搜索云服务有较大增长，公证云的推广也带来了鉴定服务业务的较快增长。

15、
据传公司有跟大疆合作？
回复：有个别型号的无人机有跟大疆合作。我们的重点是飞控系统及应用系统研发。

16、
蓝盾与公司业务是否相似？
回复：我们业务侧重于事后取证分析，他们侧重于事中审计，所以我们很少有竞争情形。

17、
视频取证方面，与东方网力有何不同？
回复：视频取证是公司当前重点研发方向之一，跟东方网力相比，我们的重点是数据分析。

18、
网监和经侦这两个部门算是同一个部门吗？


回复：不是。

19、
公司业务覆盖比例？


回复：网监领域基本上是做到了省市一级全国全覆盖。

20、
需求是网监比较大吗？


回复：各个警种的需求都有，以前我们比较早在网监这块深耕细作，现在新警种的业务需求也在逐步唤醒。

21、
从需求规模讲，公安新警种的需求量是否差不多？


回复：还不太好判断，主要是以客户为主导的订单式需求。

22、
7月份公司中标了海关的项目，这个项目是海关总署集中建立的实验室，还是分配到其下属的机构部门？


回复：是的，该项目是由海关总署统一采购后分别配置到各个地方。

23、
这个订单什么时候执行完毕，收入能否在今年确认？

回复：今年执行完毕，收入在正常情况下是今年确认。

24、
公司目前正在转型，关于小产品大服务这个模式有什么优势？

回复：
除产品优势外，还可以享受我们的服务。
25、
公司收入来源主要是政府部门吗？占的比例？


回复：详细数据可以查看我们的半年度报告。大部分还是在政府部门。

26、服务器安全软件目前装机量有多少？与个人电脑的安全防护软件比较难度在哪里？靠什么取得收入？主要竞争对手有哪些？ 

回复：目前装机量几十万台；服务器安全产品提供漏洞修复、补丁修补、防黑、防入侵、防攻击等功能，与个人电脑的安全防护软件相比，服务器安全软件可以针对操作系统进行加固，同时服务器安全软件更关注如何防黑客入侵和应用防护。未来将不断推出面向企事业单位的增值产品，我们已推出了服务器安全管理云平台，向部分用户收取增值服务费，还推出安全云主机，并开辟广告业务等。主要竞争对手有360、椒图科技、麦咖啡等，但每家企业的发展侧重点都不同，我们在这个行业积累了多年的用户和行业经验。
27、
服务器安全软件目前有多少收入？

回复：目前采用互联网免费推广的方式，以吸引客户为主。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2014年09月05日


