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拓维信息系统股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2014-002 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □路演活动 

□现场参观                   □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 

广发证券严俊、王鼎，招商证券周炎、罗聪，财富杜杨、谭林

平，银泰证券于建科、银华基金王斌，华商基金高兵，博沣资

产管理颜涵 

时间 2014.9.3  上午 09:30 

地点 四楼会议室 

公司接待人员 龙麒  李雯 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

会前，董秘龙麒为各位简要介绍了公司当前核心业务的发展情

况： 

公司去年重点布局手游与教育，手游从去年上半年至今，

业务、团队、运营均逐步稳定；教育公司从几年前开始到现在

也面临着转型的压力。 

昨天公布的几个项目，天天向上主要侧重教育信息化，有

比较强的教委关系，包括考试测评、教委信息化等产品，目前

重点开发的产品是人人通，是学校、家长、学生的一个互动社

区、平台。目前公司虽然处于亏损状态，但与公司的协同价值

很大；公司看中天天向上的人人通产品，加上公司有强渠道资

源，同时结合目前教育产业的相关扶持政策，公司有信心至少

在湖南的市场能占据主流地位。从短期看，公司追求的不是短

期盈利，而是用户的积累，公司在湖南地区拥有近百万的校训

通用户，两者的渠道将会逐步打通。 

第二个在线课堂的项目，本次合作的刘杨、熊娟的两位成

员曾经是学而思、好未来的项目主导人，在在线课堂项目方面

拥有丰富、成功的经验，公司看中未来 k12 在线教育市场。该
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项目主要的师资将来源于清华、北大等国内主流名校的学生，

现阶段主要将侧重于小升初，以小班模式展开。 

 

Q：公司这两个项目如何和公司现有产品、业务相结合，同时

创造更多的协同价值？ 

在线教育的核心价值是内容，而且是最具备持久性的资源

之一，公司从基因上来说目前在 k12 领域有强渠道资源和能力；

公司目前通过和行业内强 CP 合作，如本次的人人通、在线课

堂、菁优优质产品，将会成为公司渠道推广的主流产品。校讯

通产品未来必然面临升级和改造，目前公司 800 万校讯通用户。 

 

Q：人人通平台的功能和作用 

国家在十二五期间曾提出要以建设好“三通两平台”为抓

手，也就是“宽带网络校校通，优质资源班班通，网络学习空

间人人通”，建设教育资源公共服务平台和教育管理公共服务平

台。人人通平台其实是代表了未来的行业方向，形似 Q-Zone，

目的是提高教师素质、教学质量，以教师、学生、家长为服务

对象的一个网络化的社交平台，可以有老师、学生、家长、班

级、学校的主页，封闭型的社区保证了空间的纯粹性，老师的

课件、学校的资源汇聚在一起，通过主动推送、浏览、交流帮

助大家获取各种资源，并充当学校和教师管理的平台，用以进

行各项统计分析。 

天天向上团队最早从教育信息化产业起步，前期推出高中

学业水平考试管理平台、基础教育管理平台等多省级、市级、

区级教育管理云平台，是湖南省主要基础教育信息化服务提供

商之一。公司控股天天向上将利用拓维渠道能力在更广泛的领

域帮助天天向上产品快速占领市场，同时构建拓维自身在线教

育业务的底层建设环节。 
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Q：未来公司各产品的叠加如何？未来如何充分利用校讯通渠

道来推各个产品？ 

公司结合行业格局、内外资源匹配等因素，根据重新梳理

的教育服务业务战略，依托强大的用户群，实现了教育信息化、

互联网教育和线下创新学习中心三维一体的教育模式。根据自

身优势资源，并通过和行业内强 CP 合作，公司在 k12 领域拥

有了优质内容资源和渠道资源；本次合作获取的人人通平台、

菁优题库资源以及在线直播云课堂产品，均将成为公司渠道推

广的主流产品。此外，校讯通产品在不久的将来也必然面临升

级和改造，而人人通平台经过公司整合、过度之后，将可以完

全替代并完善校讯通的功能。 

 

Q：公司教育的整体团队如何融合？ 

公司目前教育的发展由董事长亲自牵头，分渠道+CP+开

发几大块，对发展教育业务拥有坚定的决心和意志，也将赋予

公司教育团队相同的使命，让整体团队能够认清前进方向，同

时明确自身职责。 

 

Q：未来公司题库方面如何储备？ 

菁优是公司教育内容、题库储备的路径之一；菁优网具有

海量题库，并每日进行更新，收录了中小学平时大部分作业题

及全国各地中高考及模拟考试题，对每道题均附有解析，并提

供试卷下载、在线作业及社交娱乐等各种服务，目前拥有超过

400 万道中小学题库，超过 4000 万中小学学生和老师用户；

这次公司与其成立合资公司主要是在线教育的移动端产品，现

在主要围绕在线错题本、在线答疑等领域展开。未来公司不仅

是题库方面，整体教育内容方面都是发展重点。 

 

Q：在线课堂项目团队如何构建？ 
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首先公司肯定是看好 K12 的在线课堂的前景；从团队来说，

公司合作的两位创始人其中一位负责教学管理，另外一位负责

教研；未来该团队会继续扩充，包括教师团队等。 

 

Q：公司在线教育的模式总体来说如何？ 

公司自几年前开始从事教育到现今，思路不断调整，也不

断在探索传统校讯通业务转变成线上和线下有机结合、长期互

补的发展模式；目前来看，已逐步清晰。在“教育信息化+互

联网教育+线下创新学习中心”三维一体的教育发展战略指导

下，公司教育信息化业务发展迅速，承建了多省教育信息化平

台，同时基于多年校讯通的运营基础扩大并丰富了面向 K-12

教育的信息化服务，在互联网新产品开发方面，推出了新版名

校资源、理科实验班等产品，在线下培训学校方面，公司着力

于拓维麓山妙笔作文、拓维利玛窦国际儿童英语以及拓维天问

数学三大产品。上半年教育业务营业收入同比增长，实现收入

1.04 亿。 

 

Q：公司之前的长郡网校模式未来如何考虑？ 

公司的名校资源平台还将继续完善，同时结合教育政策的

相关要求不断整合更多更全更新的内容，并注重与公司新产品

（如在线直播云课堂）的叠加、融合。 

 

Q：公司线下培训这块未来会如何考虑？ 

线下实体培训这块模式较重，管理也挺重，公司一直也在

整合，如今年将部分校区由自营方式转为合作经营模式，以达

到减少管理成本，积累内容资源的目的。 

 

Q：能否介绍下公司游戏目前的发展情况 

公司今年成功代理运营海外精品游戏《画个火柴人》、《愤
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怒的小鸟》和《捣蛋猪》，结合此前植物大战僵尸系列游戏以及

公司自研游戏的良好表现，公司手游业务上半年营收达 1.14 亿

元，较去年增长超 400%；下半年公司还将代理运营新获得的

韩国《美少女梦工场》、加拿大《暴风战士》等海外精品游戏，

公司旗下火溶、乐智堡等优秀团队打造的《龙战争》、《夺塔奇

兵》和《乱西游：一路向西》等国内精品游戏也将于下半年完

成发行运营；目前《夺塔奇兵》已开始封测，预计将与《美少

女梦工厂》先一步上线。此外，《啪啪三国》在自年初与国内上

线后，最高月流水近五千万，同时，近期于韩国、日本上线后

也取得了良好成绩。 

附件清单 无 

日期 2014.9.3 

 

 

 

 


