证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2014-09-03
	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


□其他： 

	参与单位名称及人员姓名
	 巨杉（上海）资产管理有限公司秦宇斌

	时间
	2014年09月12日下午14:00-15:00

	地点
	董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌、证券事务专员高慧玲

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司参观

参观公司的超级计算中心（云计算中心）、舆情实验室、产品体验区等。
2、 座谈交流
1、公司市场空间如何，是否会存在天花板问题？
回复：市场空间可从几个方面定性分析：电子证据的入法、新行业的拓展、渠道的下沉、技术的进步等方面来判断，市场空间都是不断扩大的。
2、各地的需求情况一样吗？
回复：不一定，譬如：有些地方对手机取证产品的需求大，有些地方对舆情产品和服务的需求大。

3、公司今年业绩情况？

回复：目前还不太好判断，公司业务具有季节性特点，收入主要体现在下半年，往年的情况通常大致是下半年收入占全年的三分之二，第四季度占全年的一半。
4、培训和订单的关系？
回复：培训带动销售，但并不是所有的培训都能转化为销售，两者虽是正向的关系，目前没有量比及转换率方面的数据。

5、天猫和淘宝的销售情况？
回复：公司天猫和淘宝主要是用来消化一些库存产品、呆滞物料及小配件，销售收入不大。
6、公司的超算中心对外开放使用吗？

回复：目前，超算中心主要是为公司自身的服务作支撑，也有一部分资源提供给政府部门、科研院校及园区企业等客户使用，主要是为其提供计算能力。
7、公司视频取证方面有哪些产品？

回复：目前主要有两类设备，前端为图像采集设备，后端为图像分析设备。

8、 公司毛利率提高的原因？
回复：一方面，新产品销售不错，例如手机取证产品销量提升较大，毛利率相对高一些；另一方面，产品转服务过程中，服务收入增加。
9、 
万诚信用目前的经营、收入情况？
回复：万诚信用定位生态原产地认证、产品追踪溯源、防伪标签，企业认证年费约8-9万，标签收费约0.05-0.15元/件，拥有生态原产地评定资质优势；目前主要是进行设立前期的系统建设等相关工作，还没有收入。
10、 
万诚信用的市场空间如何？
回复：可以想象的空间是非常大的。
11、 服云科技目前有多少收入？服务器安全软件目前装机量有多少？
回复：服云科技主要是提供服务器的安全服务，目前采用互联网免费推广的方式，以吸引客户为主。服务器安全软件目前装机量约几十万台。
12、 
国外取证行业有哪些上市公司？
回复：美国同行业有一家上市企业GSI，日本有一家服务型的上市公司UBIC。

13、 
国内产品与国外产品相比的竞争优势？
回复：国内产品本地化适应性较强，响应及时，功能和操作方面更符合用户需求，安全性上更有保障，所以近几年国内产品市场占比不断提升。

14、 
服务收入上半年增长的主要原因？

回复：产品向服务转型，搜索云服务有较大增长，公证云的推广也带来了鉴定服务业务的较快增长。

15、 
蓝盾与公司业务是否相似？
回复：我们业务侧重于事后取证分析，他们侧重于事中审计，所以我们很少有竞争情形。
16、 公司产品在国外的拓展情况？

回复：目前国外的销售收入较少，因涉及信息安全问题，国外拓展存在难度。

17、 无人机销售情况？
回复：公司无人机主要定位在警用方面，目前销量不大，需求还没有唤醒。
18、 存证云收费标准？

回复：公司官网有具体的收费标准。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2014年09月12日


